
招行继续领跑
梳理10家上市股份制银行半年报数据发现，

截至今年6月末，以私行客户数量来看，排名前三

的为招商银行、平安银行、中信银行，分别为13万

户、7.49万户、6.39万户；以管理的私人银行客户资

产规模来看，排名前三为招商银行、平安银行、兴业

银行，分别为 3.65 万亿元、1.55 万亿元、0.77 万亿

元。可以看到，招行依旧是该业务的领跑者。

需要指出的是，不同银行对私人银行客户的认

定标准不同。其中，招行的认定门槛最高，指的是

在招行月日均全折人民币总资产在1000万元及以

上的客户。

梳理发现，综合服务以及数字化转型依旧是股

份制银行提及最多的关键词。

在数字化转型方面，招行指出，要强化产品全

生命周期管理，加速私人银行业务的数字化转型，

通过线上化、数字化，推动业务运营效率、管理效能

和客户综合服务体验的全面提升。

兴业银行于上半年完成了私行家族财富管理

系统项目投产，实现家族办公室业务的线上化系统

化管理；围绕私行客户全生命周期，全新打造“兴钻

成长”线上营销体系。

增速回落明显
在国内私人财富市场上，中资银行长期位居高净值人

群稳健配置首选，境内资产配置比例提及率均80%，外资银

行则通过深度理解高净值人士在跨境需求、帮助搭建国外

关系网和提供专业的海外投资产品和服务，在高净值人群

海外的资产进行配置和优化方面占有一席之地。调研显

示，外资行配置比例提及率维持在5%左右。

资产配置区域的集中导致其受国内经济环境变化的影

响较为明显。

今年上半年，在私行客户数量方面，没有一家银行环比增

速超10%，去年同期则有6家，在私行受托管理规模方面，仅

平安银行1家环比增速为10.50%，而去年同期有3家。

某头部股份行零售业务负责人分析称，受资本市场的影

响，客户持有的权益类产品净值下降导致资产缩水，尤其是私

行客户，配置的权益类产品比例更高，受影响就更大一些。

“私行条线为客户配置的资产多以代销产品为主，其

中，非标产品持续处于大幅减少的状态，去年还有权益类产

品补位，而今年权益市场亦出现了大幅波动，新客户认购的

可能性会有所降低。”一位家族信托业务从业人员表示，产

品供给端发生的变化，对私行拓新造成了比较大的影响，上

半年的代销产品逾期事件亦使得银行内部对产品供给作出

了调整。 据《21世纪经济报道》

私人银行业务增速正在回落。截

至8月 31日，10家上市股份制银行

的半年报已公告完毕，均在其中披露

了私人银行业务相关数据，但深浅不

一，与去年同期相比，普遍“低调”。
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如何识别金融骗局？
央行提示：“一看二问三查四不要”

人民银行、银保监会、证监会、国家网信办于8月26日

举行新闻发布会。会上，多部门相关消保人士支招金融消

费者如何避免各类投资骗局。

人民银行消保局局长余文建在会上建议，投资者要

做到“一看二问三查四不要”。

余文建介绍，“一看”是看理财收益率和存款利息是

否合理。“二问”是当遇到金融疑问时，一定要问正规的金

融机构或者问金融监管部门。“三查”指的是查金融机构是

否有业务资格执照，查金融产品是否合规，查金融广告是

否违法违规。“四不要”则指的是不要轻信不明讯息，不要

随意透露个人信息，不要打开不明的网络链接，不要轻易

汇款转账。

中国人民银行党委书记、银保监会主席郭树清曾经

提醒过广大金融消费者和投资者：高收益意味着高风险。

收益率超过6%就要打问号，超过8%就很危险，10%以上就

要准备损失全部本金。

关于金融产品的查询方式，余文建指出，现在网络非

常发达，线上就有不少便利的金融产品查询渠道。例如，通

过中国理财网可以查询银行业理财产品信息。据《新京报》

超4500万惠民资金
八大民生场景全线覆盖

近年来，在安徽省委、省政府的坚

强领导下，在省商务厅的大力支持下，

在人民银行合肥中心支行的精心指导

下，以中国银联安徽分公司为首的我省

银行卡产业致力于凝聚金融合力，暖民

心、纾民困，解民忧，通过打造惠民活动

平台，吸引产业各方共同投入资源，以

“润物细无声”的综合支付服务，擘画出

“助商惠民”的生动画卷，为全省社会经

济秩序回稳提供助推力。

中国银联安徽分公司副总经理陈

勇在会上介绍，自2010年首次启动全省

银行卡产业联合营销活动以来，我省银

行卡产业已精诚合作12年，每年真金白

银的千万级消费补贴，为消费者奉上回

馈大礼，实现便民、惠民无温差。

据了解，今年，全省20多家银行和

安徽银联累计出资超4500万元惠民资

金，将优惠广泛覆盖交通、商超、校园等

八大民生场景，1分钱乘公交地铁，加油

20元立减，校园5折优惠……“覆盖广、

优惠多、形式新”的鲜明特点让其成为

广大百姓心中的网红惠民活动。登录

云闪付APP首页“惠生徽色”专区，即可

将八大场景优惠福利一网打尽。

22家银行共同参与
彰显产业力量

作为活动参与代表银行之一，中国工

商银行安徽省分行副行长陈文表示，安徽

工行将一如既往地参加、支持安徽省银

行卡产业移动支付“助商惠民”主题活

动，在稳增长、促消费、保民生等方面积

极作为，让金融“活水”惠及更多商户和

客户，助力稳经济，提振居民消费信心。

中国人民银行合肥中心支行支付结

算处处长金安立表示，此次“助商惠民”主

题活动，是全省金融行业立足自身职能、

勇担社会责任、深入推进安徽省移动支

付便民服务的具体体现，旨在联合金融

行业各方通力打造贯通全年、惠聚民生、

涵盖全域、促进消费的移动支付新平台。

截至目前，2022年安徽省银行卡产

业移动支付惠民主题活动已惠及客户

1666万人次，消费补贴金额超过2388万

元，八大场景直接带动全省消费交易

1.64亿元。

未来，安徽省银行卡产业将以此次

发布会为契机，继续凝聚产业合力，让

利于民，持续做好疫情防控和金融服

务，为稳市场主体、强发展动力、优营商

环境、惠民生百姓不断注入新动能，全

力跑出经济恢复和重振的加速度。

中国工商银行安徽省分行副行长陈文

8月 31 日，2022年安徽省银行卡产业移动支付“助商惠民”主题活动推

进会，在安徽广播电视台盛大举行。人民银行合肥中心支行、省商务厅、中国

银联安徽分公司领导和工、农、中、建、交、邮储等22家商业银行负责人共同出

席，一起见证产业的力量，为“助商惠民”活动注入源头活水。

中国银联安徽分公司副总经理陈勇

中国人民银行合肥中心支行支付结算处
处长金安立

“惠生徽色 助商惠民”
2022年安徽省银行卡产业移动支付“助商惠民”主题活动推进会成功举行


