
市场窘境
购车族难觅踪影

昨日，记者在合肥市西二环某家4S
店内看到，除了销售人员外，汽车展厅
内鲜有市民看车。“虽然春节后销量下
降在预期之中，但像今年这种情况还是
比较少见。”一位工作人员告诉记者，店
铺是初六开业，而且在春节放假期间，
公司一直都有专人值班，可一份订单也
没有签下，甚至连进店看车的人都很
少。“不过我们并不着急，毕竟新的一年

才刚刚开始，等过了销售淡季，行情肯
定会逐渐好转，生意毕竟是细水长流
嘛。”该工作人员说。

“相比春节前，春节之后可谓是汽
车行业的‘淡季’，就开工这两天的情况
来看，相比去年还是有所好转，年后回
暖预计也会更早一些。”合肥亚夏汽车
城某销售顾问告诉记者，最近几天，各
4S店单日的成交量平均在一两台，很多
消费者都在春节前买了车，节后购买力
明显下降。不过，城区各家汽车 4S 店
的保养、维修业务均出现不同程度的排
队现象，简单的保养基本能在半天内完
工，但若需要做油漆、钣金等维修，则至
少需等两天以上。因此，建议车主们最
好能提前预约，以免白跑一趟。

售后盛况
维修师傅焦头烂额

“开业以后维修保养咨询电话就不
断，平均每天前来维修保养的车辆都在
三四十辆以上，比平时多了两三倍，加
班加点已成了常态。”合肥城区某 4S 店
的售后维修工作人员表示，进店车辆中
有大毛病的不多，更换机油、喷漆等一
些基本的保养最为常见。春节期间，车
主们纷纷驾车出游、走亲访友，少的跑
上数百公里，多的要跑数千公里，而一
般 汽 车 每 3000、5000、8000 甚 至
10000 公里就要保养一次。因此，春节
一过，不少到了保养公里数的车辆就纷
至沓来。

“其实，懂一点车辆使用知识的车

主也可自己先给车辆做一次检测。首
先给车辆做一次彻底清洗，清洗完后再
检查车身和底盘，看是否被刮蹭过；长
途行驶之后，机油、冷却液等的损耗较
大，因此要及时补充。以上这几项没有
异常情况，车主可不必去 4S 店。”某汽
车 4S 店负责维修的李师傅建议，春节
后是汽车保养和维修高峰，很多车辆在
春节前做过保养，如果春节期间没有出
现异常情况，节后可等待一段时间后再
到4S店检测。

权威预测
全省汽车产量125万辆

汽车行业已经进入“低增长”时代，
行业竞争将日益加剧，来自安徽省经济
信息中心的年度预测报告显示，2018年
购置税政策将取消，消费者购车不再享
受优惠，汽车销量增长可能趋于停滞，
进入“低增长”时代，没有合适的产品和
战略品牌会使部分品牌份额流失。

安徽的汽车行业也将进入产业结
构优化调整期，江汽、奇瑞作为我省汽
车行业的主导企业，在 2017 年车市普
遍遇冷的情况下，已经在积极转变企业
发展思路。江淮汽车先后与德国大众、
蔚来汽车签订战略合资合作协议，加速
了其新能源汽车由“先进制造”向“高端
智造”的跨越。作为国内出口汽车的一
把手，奇瑞汽车也逐步将视野开拓到海
外市场，其全球合作伙伴有近 20 家世
界 500 强企业。总的来看，2018 年，我
省汽车行业有望止减转增，迎合政策红
利和市场红利，进入良好的产业发展
期，全省汽车产量预计增长5%，年度产
量能达125万辆。

安徽布局
联姻，生产合资汽车

江淮与大众的联姻，标志着我省先
进制造业的“一号工程”扬帆起航，安徽
省经信委装备处处长沈忠林如此评价：

“江淮与大众的联合，打破了省内不生
产一辆合资汽车的现状，对于安徽新能
源汽车乃至整个汽车行业来说，都具有
划时代意义。”

“十三五”对于安徽汽车产业来说
尤为关键。通过与大众汽车的合资合
作，驱动新能源汽车在核心技术上不断
进步，在产业链条上不断完善提升，将
有力提升安徽汽车工业整体发展水平，
逐步迈上中高端发展水平，沈忠林介

绍。借助江淮和大众合作的东风，按照
规划，我省将以合肥、芜湖为中心，着力
打造新能源汽车产业集聚生产基地，产
销位列全国第一阵营。

专家研判
合肥车价或将继续走低

今年可能存在的情况是，合肥汽车
销售价格将继续走低，新能源汽车销量
将上涨，来自安徽省汽车工业协会的专
家认为。从春节后的市场情况来看，多
数车型的价格降幅很大，仅个别车型优
惠有所回调，导致这一异常现象的主要
原因是，1 月库存量超警戒线。经销商
库存预警指数大幅上升，主要是因为进
入 2018 年小排量购置税优惠政策的退
出，处于该区间的车型购买需求降低。
利好政策的退出，加之库存量带来的销
售压力，不言而喻，降价清库成为经销
商拉动销量最有效的手段之一。

但购置税的利好政策退出，并不意
味着这是车市的寒冬，上述专家认为，
车企最简单应对的方式是加大优惠幅
度来吸引购买者。对于 2018 年合肥乃
至中国汽车市场，上述专家预测，经济
增速回落将影响消费者的购车意愿，
2018年如果经济不能持续向好，汽车价
格继续走低将是大概率事件。在市场
规模有限的情况下，车企将迎来一场艰
难的产品竞争与技术提升的战役。

市民“担心”
政策壁垒，何时打破？

究竟市民如何看待安徽的新能源
汽车市场，昨日，记者在合肥街头进行
了随机访问。针对记者“你是否会购买
安徽造的新能源汽车”的提问，多数被
访者表示只知道买新能源车有补贴，而
且环保省钱，但是没有换新能源车的想
法，理由也还是经常谈起的那些，电池
续航、充电桩布局、基础设施等问题。

在新能源汽车的销售环节，也还是
存在政策壁垒，作为江淮汽车区域销售
之一的伏先生告诉记者，譬如有些新能
源汽车在生产地区是可以享受补贴，但
是换个区域去销售，三年内是无法过户
的，这些配套政策如果不解决，对于新能
源汽车销售还是有影响的，今年整个汽
车销售市场需要到“五一”之后形势才能
逐渐明朗，而如何抢占市场，车企除了提
供各种优惠折扣之外，产品的品质和售
后服务将直接影响购车者的心理。
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全省汽车年产量达125万辆
新能源汽车带动汽车零售变革？

转眼进入3月，春节热闹的车市逐
渐回归平静。按照往年的情况来看，3、
4、5这几个月都是汽车销售淡季。过完
农历新年后，大家的钱都花得差不多了，
又要开始铆足劲挣钱，对消费并不热
衷。因此，这段时间也是4S店比较难熬
的一段时间，很多商家会降价促销来保
持销量。今年也不例外，市场星报、安徽
财经网（www.ahcaijing.com）、掌中安
徽记者近日走访市场发现，省城大部分
4S店节后都是卖的清闲、修的忙，而针
对今年我省专家安徽能达125万辆汽车
年产量的预测，更多业内人士认为，新能
源汽车是否能带热整个零售市场，暂时
看形势还不明朗。 ▋记者 任金如

【公司介绍】合肥城市泊车投资管理
有限公司（以下简称“合肥城泊”），前合肥
市保安停车场经营服务公司，为合肥保安
集团有限公司全资子公司，成立于 2009
年9月，是一家国有独资企业。合肥城泊
主要经营业务是道路停车管理和服务，
因发展需要，现向社会公开诚聘：

合肥市道路泊位管理员：200人
报名条件：身体健康，品行端正，吃

苦耐劳，初中以上文化程度，男性58周岁
以下，女性55周岁以下；

工作地点和时间：合肥道路停
车泊位，根据住址就近安排岗位；每
人每天上半天班，两人上下午对倒班，

上午7:30~13:00，下午13:00~19:00；
工资福利待遇：月工资2000-4000

元，依法为员工办理社保五险，提供夏季
高温津贴、冬季防寒津贴及员工关爱津
贴等福利；

乘车路线：乘 4、5、14、46、109、
117、121、129、166、136、快1、快4、快
5、K3路公交车到“市府广场”站下

报名时间：3 月 5 日、3 月 11 日
8:00~16:00

报名地点：合肥市庐阳区淮河路260
号（市府广场公交车BRT站台斜对面）

咨询电话：0551-65111421，
62875215

合肥城市泊车投资管理有限公司（国企）
春季大型专场招聘会


