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注意点：看清产品募集期
融360理财分析师刘银平分析，此类专属

理财有几个特点:一、收益率一般比银行在售
的同类理财产品高0.1-0.2个百分点;二、期限
大多较短，大多在 3 个月甚至 2 个月以内，半
年以上的产品很少;三、募集期偏长。

“普通理财产品的募集期平均在 6 天左
右，但是如果碰到节假期募集期就会拉长，因
为很多产品都是在节后计息。所以，如果碰
到国庆、春节这种长假的时候，募集期十天以
上很正常，有时候甚至会长达半个月，这样就
会造成严重的资金站岗问题，拉低理财产品
的实际收益率。”刘银平说。

比如，某行发行的一款国庆特别版人民
币理财产品，风险等级是 PR2，预期收益率是
5.3%，期限是217天，募集期从9月26日到10
月 9 日，共 14 天。如果投资者 9 月 26 日就买
了这款产品，那么资金占用时间一共是 217+

14=231天，实际收益率只有4.98%。

理财师：不建议盲目购买
有投资者认为，如果募集期限过长，那等

10月10日再去买不就行了吗？对此，刘银平
表示，“实际上银行在发售这类节日专属理财
产品都会进行宣传，卖得很快，有时一两天额
度就没了，等到募集期后段去买很有可能就
买不到了。”在他看来，如果期限短、募集期长
的节假日专属理财产品要谨慎购买，不过如
果期限比较长，比如在半年以上，则募集期对
实际收益率的影响就会比较小。

“如果你正好有理财需求，并且这类理
财产品适合你，那么不妨购买，毕竟收益高
了一些。”刘银平说，比如平时银行 90 天理
财产品的预期收益率是 4.8%，而国庆专属
理财产品的收益率是 5%，那么 5 万元的收
益就要多出 100 元。“不过，不建议为了购买
节 日 专 属 理 财 产 品 而 更 改 自 己 的 理 财 计
划。比如你原打算购买一年期的理财产品，
预期收益率是 5%，但是你看到一款两个月
期中秋专属理财产品的收益率也是 5%，比
同期限的高了 0.1%，这种情况下建议按照
原计划购买一年期的为宜。”

长假来临，专属银行理财产品如何买？

人 有 旦 夕
祸福，意外风险
无处不存在，我
们无法预知。企
业为自己的员工
投保一份意外
险，不仅可以减
轻企业的经营压

力，更重要的是企业对员工尽到一份责任。
被保险人郭某为求生计于2017年4月到

广东打工，所在企业为他投保了华平 A 款团
体意外伤害保险。

意外总是来得这么突然，2017 年 5 月 21
日下午下班时，稍可缓解疲劳的他，不慎在工
地高处踩滑坠落，经抢救无效身故。

新华保险在接到出险报案后，理赔人员
第一时间给予慰问并前往事故现场，协助家
属收集理赔材料，开通快速理赔绿色通道，经
核实事故属于保险责任，新华保险快速赔付
100万元意外保险金。

虽然意外已经发生，但这100万元保险金
无疑为郭某家人以后的生活提供了一份保
障，也给其家属带去了一些慰藉。收到理赔
款后，郭某家属向新华保险呈送了“快速理
赔、保险有爱”的锦旗，表达诚挚的感谢。

保险是什么？保险是一份责任，当意外
发生时，能给我们自己和家人多一份保障。
新华保险始终用“快理赔，优服务”的理念服
务于社会，为客户所想，助客户所需，为更多
客户送去风雨路上的“保护伞”! ▋邹传科

团体意外伤害险护航 新华保险快速理赔100万

部分银行理财产品推荐：
兴业银行：2017 年第 38 期天天万利宝 B 款 ：起购金

额：5 万，以 1000 元递增；投资期限 92 天；预期年化收益

率：4.8%，30 万（含）以上 4.9%；是否保本：非保本；认购时

间：9月26日～10月10日。

华夏银行：增盈开放式无固定期限（3号）：起购金额：

50万；投资期限：7天≤投资期＜14天；预期年化收益率：

4.2%；销售渠道：柜台网银手机；产品类型：组合投资类；认

购时间：开放。

广发银行：“广银安富”2017年国庆特别版人民币理财

计划：起购金额：5万；投资期限：217天；预期年化收益率：

5.3%；风险等级：PR2稳健型；认购时间：9月26日～10月9

日。（信息来源各银行官网，仅供参考） ▋邹传科/整理

为吸引投资者，临近双节和季末时银行
也适时推出节日专属理财产品，平均收益均
高于全市场产品的平均收益，有极强的市场
竞争力。但有业内人士提醒，不要光因为收
益高就盲目购买。 ▋记者邹传科

9 月 21 日，中信银行发布 2017 半年度“中国汽车
经销商金融发展指数”。2017 年上半年，汽车经销商
金融发展水平继续保持上升势头，主指数分值由2016
年的81.8提升到82.1。

作为中信银行倾力打造的汽车金融市场“晴雨
表”，“中国汽车经销商金融发展指数”以量化方式定期
展示汽车金融市场发展的整体情况，为各类市场参与
主体了解汽车金融领域动态和风险、制定及完善融资
方案、深入开展汽车金融业务探索与实践提供了有力
支持和决策依据。据悉，该指数今后还将定期发布。

▋邹传科

中信银行：

发布中国汽车经销商金融发展指数
邮储银行合肥市分行：

组织开展摄影大赛采风活动
近日，邮储银行合肥市分行组织省摄影家

协会的摄影家们，齐赴我行信贷客户的生产经
营场地，开展集中采风活动，用镜头和文字记
录下邮储银行服务“三农”、服务中小企业的动
人画面。

由于素材丰富、鲜活，参加此次采风活动
的摄影家们拍摄出了一大批优秀作品。这些
作品视角独特、画面冲击力强，展现了邮储银
行用心服务客户、与客户共同进步的美好瞬
间，是邮储银行践行普惠金融、服务实体经济
的有力见证。 ▋邹传科

亚太财险安徽分公司：

积极开展扶贫工作获赞誉

亚太财险安徽分公司于 2012 年被省委、省政府列为
对寿县定点扶贫单位，为积极推进扶贫工作，2017年9月
25 日，亚太财险安徽分公司协调组织上海安慈公益基金
会为寿县一所希望学校捐赠价值 80 万元学生校服，捐赠
仪式上亚太财险安徽分公司项锡山总经理出席并致词，
表达了亚太财险对贫困儿童成长的殷切关爱。

这次捐赠活动，受到当地的热烈欢迎，得到省政府有
关领导的赞许，有力地宣传和提升了亚太财险在当地的
品牌美誉度与知名度。

兴业银行：

推出“饿了么”联名信用卡
近年来在跨界合作领域频频创新的兴业银行近日又

有新动作！9月15日，兴业银行牵手主流在线外卖交易平
台“饿了么”，合作推出“饿了么”联名信用卡，将目标客户
瞄准广大“吃货”，为客户提供更加便捷的信用卡在线支
付服务的同时，更是为客户带来会员权益、专享红包等众
多优惠。

作为业内首家与“饿了么”发行联名产品的商业银
行，兴业银行将此次合作看作是其通过信用卡主动拥抱
互联网，实现与“饿了么”的线上流量互通、优势资源互
补，增加获客来源，坚定零售转型的又一举措。数据显
示，截至 2017 年 8 月末，兴业银行信用卡累计发行超过
2600万张，比年初新增587万张，新增发卡同比增幅达到
98%。 ▋邹传科

□砥砺奋进的五年
工行安徽省分行营业部：

以服务模式创新促进客户体验提升
党的十八大以来，面对中央深化经济金融领域改革

和国家宏观经济金融政策调整对银行业提出的新任务、
新要求，中国工商银行安徽省分行营业部认真贯彻落实
总、省行战略部署，采取一系列有效措施，主动适应金融
服务面临的新形势、新环境、新挑战，“对症下药”，“猛药
治疴”，积极创新服务模式，大力推进“人民满意银行”建
设，优化了业务服务流程，亮化了网点服务环境，切实提
升了客户服务体验。

特别是今年以来，中国工商银行总行在全国大力推
行“人智+机智”相结合的智能服务模式，努力提升银行网
点的服务供给能力和客户的服务体验。中国工商银行安
徽省分行营业部积极响应总行统一部署，着力从改善服
务面貌、优化服务流程、加快减费让利、提高账户安全等
四个方面，着手提升金融服务质量。 ▋王鹏 邹传科

姜女士今年39岁，家住淮北市烈山镇，有

一双可爱的儿女和疼爱关心她的丈夫，一家

人的生活也过得其乐融融。但就在今年4月，

姜女士突然觉得脖子不舒服，到医院检查穿

刺后化验结果为左甲状腺乳头状癌。这个结

果对姜女士来说，犹如晴天霹雳。

她想到了自己曾于2011年和2014年分别

在中国人寿淮北分公司购买了国寿康宁终身

重大疾病保险和国寿瑞鑫两全保险，截至今

年合计缴纳保费 7000 多元。于是，便拨通了

当时为她办理保险的营销人员电话。保险营

销员在得知她的病情之后，立刻和姜女士一

起到医院收集资料，送往淮北分公司客服中

心进行理赔。整个理赔过程仅用了四个工作

日，姜女士首次住院花费一万多元，实际理赔

金额145818元。当中国人寿淮北分公司客服

中心的工作人员将理赔款交到姜女士手中

时，她感动得热泪盈眶。连声说道：“感谢保

险，感谢中国人寿，让我能够接受好的治疗，

让我不再为医疗费用操心。” ▋张玲 邹传科

保险——爱与责任的完美诠释


