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对于节后合肥汽车市场呈现出的状态，李
莎分析说：“二手车市场其实和汽车直销市场的
波动规律是一样的，虽然我们的采购汽车源头
不同，但二手车的最终源头依然是汽车制造
厂。汽车直销的淡季也是二手车市场的淡季。”

“按照往年的常规来说，春节之后的 2 月
份，二手车市场的销售情况属于不太好的状
态。因为上年底有意向买车的客户基本上被
各个二手车公司消化掉了，同时也有国家的购
置税政策取消这样一个情况，虽然买二手车没
有税收这一块的东西，但是它也形成了一个效
应，想买二手车或者新车的人一起把汽车市场
给烘托出来了。”李莎表示。

对于今年全省汽车市场的销量和价格走
势，省汽车工程学会监事会主席梁华平也给出
了自己的看法。

“目前我省机动车保有量已达到 1300 万
辆，其中省城合肥机动车保有量达到155万辆，
每月新增约 1 万辆。”梁华平认为，城市在快速
扩张，人口越来越集中，老百姓的钱袋子也很
充实，“汽车的生产与销售，必然会呈增长趋
势，合肥也不例外。”

“节后的所谓冷清，其实是相对于节前的
火爆而言，实际上，7、8、9三个月才是通常意义
上的淡季。”梁华平表示，今年合肥汽车市场应
该是稳中有升，降价的空间也不会大。“一般节
点的促销活动，是厂家和经销商的经营策略，
对于老百姓来说，性价比才是王道。”

D 合肥汽车市场稳中有升
降价空间不大

记者探访节后汽车市场

中高档车受青睐
情人节一天卖掉32辆奔驰

随着国民经济水平的稳步上升，汽
车现已成为大多数家庭或个人的代步工
具。春节刚过，省城的汽车市场是怎样
一种状况？日前，市场星报、安徽财经网
（www.ahcaijing.com）记者走访了省城
多家汽车4S店和二手车市场。

节后车市虽不比节前火爆，但是需
求依然不减，一家奔驰4S店情人节当天
就卖出32辆车。专家断言，合肥汽车市
场稳中有升，未来降价空间不大。

▋刘全政 实习生 钱梦月
星级记者 刘海泉 文图

2月份是淡季
10万到20万的车卖得最火

2 月 22 日上午 9 点，记者走进了省城蜀
山区的一家福特4S店。

“店里 2017 年 1 月份汽车销售量大约
170 台，2 月份估计会有所下滑。”该店展厅
经理介绍说，“我们价位在10万到20万之间
的汽车卖得是最火的，就最近2个月来看，翼
虎、锐界所占的比重较大，价格也都在 20 万
元左右不等。虽然现在汽车市场正处于淡
季，但是对于广大消费者来说，正是买车的
好时候。因为这个时候，我们会做一些活
动，让顾客能享受更多的优惠。”

针对店里的畅销车型，该经理进一步解
释说：“2016年因为国家的购置税政策，对家
轿市场特别是 1.6L 以下排放的家轿车刺激
很大。从整体来说，2016年汽车市场是非常
繁荣的。但进入2017年1月份以后，我们明
显感觉到市场形势在逐渐下滑。也是在这
样的一种情况下，我们的大车比如说金牛
座、锐界相较于以往市场旺季的时候销量要
好一些。”

随后，记者又来到位于徽州大道的江淮
汽车 4S 店，发现前来看车的人并不多，很多
是前来咨询售后的人。销售人员告诉记者，
主要是周中、周末看车的人会多些。

“与春节前相比，买车的肯定会有所减
少，但目前看减幅不大。我们推出的SUV车
型，在市场上还比较受欢迎。”该销售人员还
提醒，3月初的合肥车展上，江淮届时也会推
出一些优惠活动，准备买车的朋友可以关注。

Ａ

中高档车的节后市场动态如何？记者赶到位
于繁华大道的两家4S店进行了实地探访。

宝之佳汽车销售服务有限公司，是宝马授权经
销商，店内除了中型轿车外，还有mini copper以及
摩托车等产品。2月22日当天尽管是工作日，还下
着蒙蒙细雨，店内来往客户却不少。

“我们年初七就正式上班了，总体上看，节后行
情也还不错，浮动不大。”该公司市场专员汪洋告诉
记者，节后平均每天有10多个订单，周末更多。畅销
车型包括三系、五系，市场价格在30万到50万之间。

当谈及今年的目标时，汪洋自豪地表示：“我
们店曾获评全国十佳经销商，去年全年销量有

2000 多台，按照总部给的任务，今年我们肯定不
会少于去年。”

利之星汽车服务公司，是省城规模比较大的奔
驰4S店。该公司市场部汪亮告诉记者，汽车销售年
前肯定火爆一些，节后略有下降，所有的店都一样。

“春节前火爆的时候，平均每天订单有40多辆，
节后虽然有所下降，但是也算平稳，比如 2 月 14 日
情人节当天，我们的订单就达到32辆。”汪亮告诉记
者，“我们店去年销量达到 1700 多台，今年的目标
是2000台。3月份，合肥市场将推出一款新车奔驰
GLC-Coupe，我们正在邀约客户，目前的报名反响
非常不错。
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C 节后处供大于求阶段
二手车市场稍显冷清

近些年随着汽车保有量剧增，二手车市场
也异常火爆。但是，2月22日、23日，记者来到
西二环与长江西路交口附近的二手车市场，看
到的画面是一排排汽车整齐停放，却少有人问
津，看门的大爷在入口处悠闲地和朋友下着棋。

一路走过，沿途多家大大小小的二手车市
场，情况皆都大同小异。

“春节过后，各个品牌汽车的销售店面，人气
都有所下降，二手车市场也一样。”安徽新动力认
证二手车公司总经理李莎告诉记者，现在合肥的
二手车市场中有不同的市场模式，一种是像包河
区二手车市场那样通过承租露天展厅进行销售，
一种是公司拥有独立展厅，前店后厂进行交易。
2017年春节后，露天展厅的二手车市场模式的销
售量明显缩减，而独立展厅的二手车市场虽然也
呈下降趋势，但与往年的节后相比，销售量却在
稳步上涨。“2月份，在展厅库存为30至40台的
基础上，我们展厅的交易量估计16台左右，基本
上平均每两天可以交易一辆车。”

在车型交易量方面，李总告诉记者，10 万
元以内的车型，如大众高尔夫、别克凯越等卖
得会好一点，10 万元以上的车型，大众也是占
了相当大的一部分，比如呼声最高的宝莱。

“年后，二手车市场属于供大于求的阶段，
价格会有所下降，价幅波动大概在车价的5个点
左右，比如说一辆车20万，大概会降一万块钱，
当然也要结合车型、库存等实际情况。”关于节
后二手车价格情况，李莎给出了自己的判断。


