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因势而谋，主动谋求互联网
自2013年互联网金融“元年”以来，

互联网和金融业的跨界战场硝烟四起，
呈现“千团大战”的火爆局面。面对多变
的市场形势和复杂的风险环境，招行大
浪淘金，深入理解业务及所在市场，在
2013年搭建了开放式、综合化的互联网
金融服务平台，为互联网金融进行战略
性规划和筹备；同时，为打通和融合企业
结算、融资、投资理财、商机拓展、办公自
动化、财务管理、供应链运营等多方面需
求，积极探索互联网环境下的全方位服
务和经营中小企业客户的商业模式。

按照以提升客户体验为中心、构建平
台和获取大数据为目标，通过整合内外部
互联网渠道和资源，基于互联网金融服务
平台，招行创新研发了面向广泛行内外企
业客户的“E+账户”，提供余额理财、份额
支付、定期理财、供应链金融等完全基于
互联网的综合化金融服务，致力于降低客

户交易成本和提升支付效率，同时为
企业提供信用支持。

顺势而为
深耕垂直行业应用场景

在近几年“互联网+”发展的浪

潮下，互联网金融开始真正思考“增量经
济”的问题。之前的发展主要集中在网
络零售渠道的拓展，但是对于真正的实
体产业，特别是对实体企业的供应链应
用上突破甚少。目前，各家银行都认识
到供应链金融的重要性，因其巨大的市
场空间、安全稳健的基础资产、较低的风
控成本等优势，成为了金融业和其他行
业跨界竞合发展及战略转型的重要方
向；尤其在当前全球经济深度调整、我国
发展进入新常态的情况下，基于“互联
网+”的国家战略背景，以互联网为基础
的供应链金融又成为目前与产业发展结
合最紧密的金融形态。

为有效将“互联网+”新兴战略落
地深耕，招行秉承“因您而变”的客户
需求导向，加快建立综合性电子服务
渠道，积极将“E+账户”渗透到各垂直
行业供应链体系的不同节点中，协助
企业由“独立扩张”向“联动融合发展”
转变。“E+账户”产业互联网金融解决
方案，将积极探索构建以银行业主导
的产业互联网生态圈。该方案将广泛
整合和深度嵌入产业供应链应用场
景，集成结算、投资、融资等各类综合
化金融产品与服务，灵活满足 B2B 领

域批量、高频、碎片、跨地域、场景化的
客户金融需求。

应势而动，不止于金融
“供给侧”改革要解决实体产业产能

过剩的问题，而互联网供应链的应用，或
许能成为当前实体产业转型升级的新机
会，通过产品互联网就能够让上下游都
知道谁“过剩”了。目前，招行“E+账户”
产业互联网金融解决方案已优先在医
药、物流、高端设备制造等垂直行业开
展深度应用，借助与互联网商品交易平
台、核心企业供应链平台、B2B 电子商
务平台等产业互联网的广泛合作，在围
绕纵向垂直的产业供应链、横向交叉的
综合交易链,建立了端到端的产业互联
网金融服务闭环，沉淀和积累了大量

“有因交易数据”，为大数据支撑下的标
准化、高效率、低门槛的互联网金融服
务提供支持。

毫无疑问，在互联网大时代的背景
下，招行已然成为了中国企业应用互联
网不断的升级和转变过程的亲历者。无
论互联网金融的发展多么繁荣，最终还
是要回归到实体经济，“互联网+‘的’+

‘一定是实体经济’。”

顺势而为 创新研发“E+账户”

招行发力互联网+供应链金融
近日，由国际权威财经杂志

《The Asset》（财资）颁布的“电子
渠道解决方案最佳合作银行”名单
揭晓，招商银行在众多评选案例中
脱颖而出并获此殊荣。作为金融
行业的探索者和创新者，招商银行
积极响应国家“互联网+”的战略，
把握市场风向和互联网金融创新
的新“风口”，深根中国特色市场下
的供应链金融服务，使得招行“E+
账户”互联网金融行业解决方案在
客户覆盖范围、创新能力及业务发
展能力等多方面获得国际权威媒
体的高度认可。 ▋邹传科


