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人民日报：
普通投资者更需要保护

节后第一天，人民日报谈股

市：“将适当产品卖给适当投资

者”，投资者适当性管理本质上

就是投资者保护。在资本市场，

普通投资者自我保护能力相对

较弱，这就需要提供有针对性的

产品及差别化服务，让普通投资

者在信息告知、风险警示等方面

享有“特别关照”。将投资者分

层后，需要给予普通投资者更多

特别保护。
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中国正在上演第三次财富大洗牌
《新财富》杂志刊登时代伯乐董事长蒋

国云博士文章,文章称中国改革开放以来，

已经经历了两次财富大洗牌，正在经历第三

次财富大洗牌。

第一次是胆大的对胆小的进行洗牌。

第二次大洗牌是有知识、有见解的人士对知

识和见解缺乏的人士大洗牌。

目前正在上演的第三次财富大洗牌将

是新思维方式者对旧思维方式者的洗牌。

股权投资和房地产投资成为第三次财富洗

牌的赢家，并成为未来 10 年仅有的能够对

抗通货膨胀和人民币贬值的投资工具。

10个好习惯
帮你睡个好觉

①作息规律；②营造安

静舒适的睡眠环境；③尽量

不在卧室看电视等；④睡前

避免咖啡因、酒、尼古丁；⑤

睡前几小时避免进食或喝

水；⑥睡前 4 小时内避免锻

炼；⑦养成固定的睡觉程序；

⑧不要让白天活动牺牲睡

眠；⑨睡前不玩手机等电子

产品；⑩睡前做做放松练习。

@人民日报

体测“生死状”实为体质“投诉状”

＞

近日，天津一所高校在进

行学生体质测试前，要求学生

签订学校免责协议书，引起学

生的不满，这则“学生体质测

试要签‘生死状’”的新闻也在

舆论中引发了不小的波澜。记者后来从

该校了解到，在媒体报道这件事之后，学

校已经取消了与学生签订体质测试免责

协议的决定。（10月10日《中国青年报》）
高校对学生进行体测，无可争议。然

而，天津这所高校与学生签订“大学生体

质健康测试责任书”，明显属于“不平等条

约”，堪称是一份体测“生死状”。可以说，

体测“生死状”，是学校的“免责牌”，不仅

背离了体测初衷，而且有违大学精神。尽

管在媒体曝光后，这所高校取消了体测

“生死状”，但其背后隐藏的诸多问题，则

值得教育部门及所有高校反思。

事实上，高校炮制出体测“生死状”，

表明体测已成为一种“高危动作”，继而也

暴露出了大学生体质状况令人堪忧。去

年12月，据湖南某高校发布的本科教学质

量报告显示，全校2万本科生体质测试，仅

19人达到优秀，2.85%在良好以上，而不及

格率占 23.05%。今年 6 月，中国青年报社

会调查中心通过问卷网，对2001名受访大

学生进行的一项调查显示，四分之一受访

大学生每周锻炼不足1 次。特别是，大学

生体质测试，请人“代跑”之风盛行，更是

对高校体育教学的一种讽刺。

在政策与对策的长期僵持中，中国

学生的身体素质教育被一次次忽视。孩

子们仍然埋头于书本和作业中，间或于

百忙之中临阵磨枪，应对体育考试。然

而，当高校被迫取消长跑，军训场上晕倒

的“豆芽菜”越来越多时，学校和家长还

能沉得住气，逼迫孩子搞“题海战术”？

当学校的综合测评一次次输在体育成绩

上，校领导还能横下一条心，片面追求升

学率？当国民体质监测数据连年下降，

影响到国家人才战略时，应试教育还能

“深得人心”？

可见，高校体测“生死状”，实为学生

体质“投诉状”，当引起教育部门警醒与重

视。此前，体育“入中考”，将体育成绩同

大学毕业证挂钩，力助学生体质的提高，

便是一个良好开端。应加大力度，使体育

成为高考必考项目，实现与中考无缝对

接，并提高体育成绩占中、高考总分的比

重。特别是，应实行关口前移，从义务教

育阶段开始，将体育纳入应试教育体系，

纳入学校日常教育教学计划，成为学生的

“必修课”。只有这样，才能倒逼地方政

府、教育部门及学校重视体育教学和学生

体质健康，不再“重文轻体”。

▋汪昌莲
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跑出反超第一名的“加速度”
“过去十余年，房企‘一哥’宝座不乏挑战者，

但从未受到实质的冲击。而恒大此次表现出了超
乎寻常的发展速度，则成为其成功挑落老牌巨头
的关键。”一位行业分析人士表示。

数据显示，恒大近年年均销售增速在 50%以
上，而此前长期占据第一名的某房企仅为 20%左
右。前者爆发式增长在今年下半年表现得尤为明
显：上半年，恒大与该房企仍有高达482亿的销售
差距，不过从七月开始，恒大月度销售均突破400
亿，跑出了迅速反超第一名的“加速度”。

其中，9 月销售额达到 475.2 亿，同比大涨
323.6%，再度大幅领先。至此，恒大已连续三个月
单月销售超第一名，领先幅度分别达 57%、141%
和 87%。而恒大 1～9 月累计权益销售额已达
2668.1 亿，行业第一，较第二名高 774.4 亿。行业
认为，权益销售额是销售业绩最真实的反映，更客
观显示房企真正的实力，恒大权益销售额排名居
首，并不断拉开与同类企业的差距，行业龙头地位
愈加凸显，中国地产新格局已奠定。

值得关注的是，目前全面占据领先地位的恒
大，却是一家年轻公司。然而，这位后起之秀自
2009 年上市起，总资产、营业收入、净利润、现金
余额分别增长15倍、24倍、16倍、15倍。

销售额不到7年大增近9倍
恒大此次 9 个月业绩即超过了行业全年销

售历史最高纪录，亦令业界对其全年业绩有了
更多的期待。“可以预见，恒大今年将大幅超越
3000 亿 目 标 ，全 年 销 售 额 增 幅 更 有 望 达 到

100%，成为首家 4000 亿销售的地产巨无霸。”

上述分析人士指出。

上市以来，恒大业绩保持连年健康快速增长，

销售额更是不到7年就大增近9倍。恒大2009年

销售仅303亿，2016年前9个月就达2805.8亿，不

到7年销售额增幅近9倍。

2009年上市至2015年，恒大主要核心指标均

大幅增长，总资产从 630.7 亿增至 7570.4 亿，实现

12 倍增长；营业额从 57.2 亿增至 1331.3 亿，实现

24倍增长；净利润从11.2亿增至173.4亿，实现16

倍增长；核心业务利润从 2.9 亿增至 110 亿，实现

38倍增长；现金余额从143.8亿增至1640.2亿，实

现 12 倍增长。数据显示，2013 年恒大首次突破

1000亿，2016年前9月其销售额就大增近两倍至

2805.8亿，相当不到三年就再造2个千亿级恒大。

2016 上半年，恒大总资产、销售额、营业额、

房地产核心业务利润分别达9999.2亿、1417.8亿、

875亿和104.9亿，同比分别增85.2%、62.8%、12%

和 19.1%。而据恒大 10 月 3 日发布的重组公告，

其 2017～2019 年销售额将分别达到 4500 亿、

5000亿、5500亿。

阅读延伸：恒大目前已进入《财富》2016 世界

500强，位列中国500强43位。业内认为，不断增长

的业绩将推动其营收继续创新高，预计明年世界

500强排名将大幅提升。分析指出，恒大充足的土

地资源与资金储备，将推动其未来实现持续高速增

长。中报显示，目前恒大已进入全国175个城市，项

目总数454个，是布局最广的房企，其中一二线占比

73%；手握现金余额达2120亿，连同未使用银行授

信额度1260.1亿，可动用资金合计3380.1亿。

恒大销售2806亿登顶全球房企
2016年堪称中国房地产史上标志性的一年，一方面，行

业首家3000亿房企呼之欲出；另一方面，房企“一哥”宝座正
式易主。主导这一切的正是近年势头强劲的恒大。

10月10日，中国恒大（HK.3333）发布9月销售简报，今
年累计销售额 2805.8 亿，奠定全球第一房企地位。

▋邹传科


