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韩国的化妆品，澳大利亚的
奶粉，日本的家电，香港的保险
……近年来，中国大陆居民的购
物范围越来越广了。不过，今年
内地赴港购买保险的情况有变，
面对越来越庞大的赴港投保队
伍，先是央行出台“限购令”，之后
中国保监会又发文揭示风险。

那么问题来了，香港大额保
险还能不能买？赴港买保险的风
险到底是怎样的？

A
香港保险以“便宜”、“理赔范围更广”等优势吸引内地

客人。根据香港保险业监理处公布的数据，去年香港保险
业 内 地 个 人 保 费 为 316 亿 港 元 ，占 去 年 营 业 总 额 的
24.2%。在 2010 年内地人在港买保险仅为 44 亿港元，仅
占当年香港个人新单保费的7.5%。

随着国内赴港投保的队伍越来越庞大，监管部门接连出
台限购措施。2 月初，外汇局和中国银联重申，银联卡持卡人在
境外保险类商户单笔交易金额不得超过等值5000 美元，中国
银联也对境外收单机构进行了规范。但当时并未规定每日刷
卡次数，也没禁止网上刷卡，一些大额保单便刷卡数十次甚至
上百次得以完成。进入3 月份，央行再放“大招”限购，禁止内地
居民刷银联卡在香港购买人寿保险及投资产品，但仍允许每次
购买3 万元人民币以下的个人意外保险、医疗保险等产品。

德晟资本战略发展部高级研究员陈键表示，从去年来
看，赴港买保险的人主要有两类：一类是真觉得香港保险
价廉物美，另一类是通过大额保单将资金转移出境配置境
外资产者。

由于内地对于经常项目下人民币兑换并未完全放开，
目前外汇局对于个人每年结汇实施总额管理，每年汇兑上
限为 5 万美元。但内地人在香港刷卡买保险一直没有限
额。而内地人赴港无论是购买美元或者港元保单，实际上

等同于配置美元资产，因为港元一直盯紧美元，保持联系
汇率制度。而且香港外币大额保单可以质押贷款，实现资
金“搬家”。去香港买保险成为绕过外汇管制、资金出海的
重要渠道。

陈键指出，限购令针对的是这种资产“搬家”行为。从
刷卡方面的限制，来遏制资金非正常外流的状况。现在这
个通道受到了一定的限制。对于想通过大额投保的方式
把资金配置到国外去是有一定影响的，但是没有对普通人
购买香港保险构成障碍。

不过，做香港保险代理的孙先生称，实际上央行限购令
出来后，反而刺激了内地人赴港购买保险，而且投保额度并未
受到实际限制。“‘限购令’没有出来的时候，很多人对大额资
金投保比较犹豫。但限购措施出来之后，反而使客户更多了，
特别是高净值客户。以我个人为例，今年前三个月的保费已
经超过去年全年。他们也明白，如果现在不做的话，政府可能
会出台其他措施去限制资金外流。”

多位在深圳从事香港保险代理人士也表示，在限购令
出台之前，深圳出现了大批去香港购买保险尤其是收益分
红险的高净值个人。

孙先生提到，央行的“限购令”对内地人购买香港保险
的唯一影响是刷卡次数多一些，并无其他影响。

限购令成反向指标

限购+风险提示香港保险还能买不？
热门话题

教育保险 为孩子的未来 加一把保险锁
随着人均受教育水平的逐渐提升，

人们对教育金保险的需求显著增加。

近年来，随着社会对教育的愈发

重视，家长对子女的期许逐渐加大，家

庭用于教育的各项支出日益增长。在

此背景下，集储蓄与保障等功能于一

体的教育金保险备受青睐。如今，市

场上的教育金保险种类繁多、功能各

异，针对不同家庭的教育金规划需求，

家长应如何为子女选择适合的产品？

在投保过程中应注意哪些原则？我们

专访了中意人寿保险有限公司刘芳，

请她对教育金保险的投保之道进行解

读。

当下，家长可以通过各种渠道为子

女筹备教育金，但教育金保险之所以备

受青睐，主要在于除了能实现规划目

标，还具有多种附加功能。刘芳介绍，

目前市场上的教育金保险主要集合了

四大功能。

第一，强制储蓄。现代人的消费

观念和习惯较以前均有所改变，在相

对年轻的家长群体中，可能存在一些

月光族，通过保险的强制储蓄功能，

这 类 家 长 可 以 很 好 地 为 子 女 教 育 做

准备。

第二，专款专用。日常生活中可能

会出现一些突发状况，面对这些情况，

教育金保险的专款专用功能可以防止

用于子女教育金的资金被挪作他用。

第三，风险规避。目前，市场中的

教育金保险产品大多具有保费豁免功

能，因意外导致家庭经济中断时，能保

障子女的教育规划不受影响。

第四，保值增值。目前，市场中的

大部分教育金保险产品具有储蓄功能，

一些产品还具有分红功能，在保险公司

的运作下，可以让保险账户中的资金实

现保值增值的目的。

金梦媛

继赴港保险“限购令”推出后，4 月
22 日，保监会又发出购买香港保险的风
险提示，从法律、外汇、收益、退保、具体
条款 5 方面警示风险，提醒消费者谨慎
投保。那么，撇开资金“搬家”的需求，回
归保险的本质来看，香港保险到底如何？

保费低、保障范围广、投资收益高，
这一连串“看上去很美”的优势，让不少
内地人赴港买保险。孙先生表示，一般
情况下，香港保险代理人主要向内地客
户推荐医疗险、重疾险和储蓄养老型的
保险。

以内地人到香港购买最多的重疾
险为例，香港重疾险最多保障范围是 95
种疾病，涵盖早期重大疾病以及原位癌
等，而内地一般保障 30 ～ 40 种疾病，
大多数保险产品不涵盖早期重大疾病以
及原位癌。在相同保障内容下，香港保
险的保费要比国内的保费低 30% ～
50%，且得病即赔付，不限制投保人对赔
付金的使用去向，国内是先看病再赔付。

而从分红险回报率看，香港保险看
起来也更加诱人。香港保险市场化程度
较高，未对红利演示作出明确要求，大多
数产品通常采用 6% 以上的投资收益率
进行分红演示。相比而言，内地的储蓄
型保险每年现金回报率一般也就 3% 左
右。

但凡事都有利必有弊，因为香港与
内地保险业务在适用法律、监管政策以
及保险产品等方面存在诸多差异。保监
会在风险提示中明确提醒，香港保单不
受内地法律保护，内地居民投保香港保
单，需亲赴香港投保并签署相关保险合
同。同时，内地居民投保香港保险适用
香港地区法律，如果发生纠纷，投保人需
按照香港地区的法律进行维权诉讼，这
可能面临较高的时间和费用成本。另
外，汇率风险和外汇政策风险也不能忽
视，内地居民在香港购买的保单，赔款、
保险金给付以港币、美元等外币结算，消
费者需自行承担外币汇兑风险。

王伟则表示，保监会所提示的香港
保险收益风险和汇率风险，相比在国内
购买保险和进行资产配置面对的政策风
险和经济系统性风险而言，都不算什么。

总体而言，业内人士还是建议，若
确实想去香港投保，要找专业负责的保
险顾问仔细咨询，弄清香港保险的清款
方式、货币差异、术语、理赔范围和限制
情况等，并按照香港保险公司的操作流
程投保。 离婙

C 保监会提示“风险”

对于限购令出来，赴港买保险的人不减反增，保费
一路高升的情况，投中研究院分析师王伟指出，保险是
一种资产配置方式。对于高净值人士来说，国内经济状
况不好，自然要把资产配置到收益更高的地方去进行资
金避险。而去香港购买美元保单是一个比较便捷的方
式。“投资者都是用脚投票的。有经验的、理性的投资者
都明白，我国的经济形势比较严峻。资产避险是一个理
性的选择。”

陈键则表示，对于投资人来说, 保险本身就是必须要
配置的东西。只不过，香港保险的性价比高于大陆的保险
产品。“对于普通大陆居民来说，当你达到了需要进行资产
配置的程度，自然而然要增配商业保险，很自然就会做权
衡，香港保险性价比更高，又可以获得比较好的海外医疗
诊断机会，就选择买这个。”

另一方面是，有一部分居民也意识到了现在人民币是
高估的，在人民币要贬值的大趋势下，会有意识地增配外

汇资产。没有其他好的外汇投资途径，去购买香港保险，
这本身就是一个增配外汇资产的组合。

“这两个的合力，会造成香港保险的放量。”陈键说，人
民币的贬值趋势没有解决，赴港买保险的趋势不会慢慢消
停下来。反而是会一直这样做，是否加速，要看国内存量
的资产配置需求。如果大部分人都已经做好了外汇资产配
置，可能慢慢就平稳下来了。如果贬值加速，将会有越来
越多的人开始考虑配置外汇资产。

“人民币贬值趋势势在必行，只是不知道在什么时候
按下这个按钮而已。”陈键则认为，在这样的情况下，对于
高净值客户来说，自然而然想把自己的一部分资产转换成
美元资产，而最简单的途径就是购买香港保险。而香港和
大陆联系很紧密，也不可能遏制大陆居民购买香港保险。

王伟也表示，短时间内，来自内地的保费可能会持续
增加，但是增加会有时限。“外汇管制政策会坚挺多久，就
决定了保费增长的情况会坚挺多久”。

资产配置的一环B


