
09
BAOXIANLICAI保险理财

2015年10月17日 星期六
编辑王贤松 | 组版李静 | 校对吴巧薇

超半数家庭理财配置不合理

保险或成资产配置基础
随着经济的发展，国内中产阶级不断发展壮

大，但他们的财富往何处放是一个让人头疼的问

题：在不断下滑的经济环境中，股票基金收益波动

大、风险太高，房地产未来增幅有限，银行理财也因

降息趋势收益率下滑，中产阶级偏爱的理财方式都

不足以为子女教育、养老问题提供确定的支持。那

么，怎样才能成为成功的理财达人，什么样的规划

才是中产家庭适合的理财配置？

上海申银万国证券研究所《中国资产配置体系

研究与构建》一份报告显示，70%的投资收益来自

资产配置，而保险是资产配置的基础。对于中产阶

级来说，通过安全稳健的保险理财来平衡高收益投

资的风险，逐渐成为这个群体多元化投资策略的主

流之选。

超半数理财配置不合理

日前，《2015中产阶层愿望与梦想调查报告》显

示，1000 名中国内地的受访者中超半数人群未制

定长期财务规划，更是有超六成的人群没有制定合

理的理财配置。著名的调查机构普益索金融服务

团队的调查也指出，73%的中国内地受访者通过股

票、基金、房地产、银行理财等作为退休储备，近一

半的人(48%)认为达成财务增值主要靠运气。

在过往的很多年里，中产家庭的理财手段非常

单一，要么买房，要么炒股。记者注意到，自去年 7

月份以来，股市进入快速增长阶段，中产阶级加大

了风险偏好，投资股市的越来越多。但近期股市的

“跌跌不休”，使得当月持有市值 50 万元~500 万元

的个人账户中有21万个“消失”，有500万元以上账

户也近3万个不见踪迹。

显然这样的资产配置无助于中产家庭资产保

值增值。对于很多中产家庭而言，目前的资产积累

可能是花了 5 年、10 年甚至更长时间才慢慢完成

的，因此，为了保障这些资产的安全性，更为重要的

是稳健，而不是通过几次高风险的投资实现财富翻

倍的梦想，因为一来存在较高的风险，二来也会加

大家庭短期的经济和收入压力。对于中产阶级家

庭而言，其实理财的主要目的是通过稳健的理财增

值收益来保障资产的稳步增长。

保险是资产配置的基础

既然超半数的中产阶级理财配置不合理，那他

们正确的理财思路应该是什么？

根据申万的报告称，从资产配置的思维出发，单

一资产的吸引力并不单纯在于高收益，更为重要的

是其风险收益与组合中其他资产的关联程度。历史

实践告诉我们，不同资产的收益变化是非常剧烈的，

资产配置可以帮助降低资产价格波动对组合的影

响，适应投资者的风险偏好并实现长期投资目标。

面对越来越复杂的投资市场，太平人寿专家杜

鑫瑞建议，一定要量力而行，切勿孤注一掷，做好资

产配置，待保险等保障类投资产品给家庭打足了基

础，其他高风险投资才不会是空中楼阁。合理的资

产配置顺序应该是保障类产品(如保险、存款等)、现

金管理、固定收益类产品，最后才是风险最高的权

益类和另类产品投资。

保险理财产品由于其具有安全性、收益性和流

动性，是理财金字塔底端最稳健的基石，同时也是

投资规划中最基础的资产配置。太平人寿最新上

市的“太平盛世连年终身年金保险(分红型)”产品，

生存金领取的比例按年龄分三个阶段逐步递增，从

10%到20%，再增至30%；除此以外，还可以二次增

值，将产品返还的生存金“零费用”转入太平人寿

“财富金账户”，实现钱生钱，月月复利结算，进一步

帮助客户实现财富的安全增值。

太平人寿财富专家杨靳平称，中产家庭应该更

注重资产配置的科学性、系统性及整体性，保险作

为重要的风险管理工具，将能有效的帮助中产阶级

实现财富保值增值的生活目标，规避财务风险。

薛玉敏

选保险要明白的两个问题

只买最贵的不买最好的，那是土豪，买东西货比三家，凡

事讲究性价比，才是过日子的思维方式。买保险也是一样，大

部分消费者都讲究性价比，希望能够买到最划算的保险产品。

但是，跟买其他东西一样，最便宜的可能不是最好的，也

往往是不适合自己的，保险产品更是如此，每个人自身情况不

同，保险需求千差万别，要想买到性价比最高的保险，必须要

先了解自己。如何了解自己？先问自己两个问题。

问题一、我想买什么保险？
首先，我有多少银子？不同收入的人保险购买能力不同，

钱的多少决定了可以购买的产品范围。

其次，我想解决哪些问题？对于绝大多数人而言，意外、

大病、养老是最重要的三大需求，部分人群可能还有其他需

求，这些都要一一列出。

第三，我想花多少钱？钱多不多与打算花的钱多不多，这

是两个概念，明确预算，再结合第二个问题，才能更好地选择。

第四，保费要回本吗？有些保险是消费型的，有些保险是

返还型的，消费型的价格低保障高，但是到期时保费就消费掉

不返还了，返还型的价格高，但是所缴纳的保费还会返还给消

费者。

第五，想要分红吗？如果更注重收益，可以选择有分红功

能的保险。

问题二、我能买什么保险？
首先，我的年龄。年龄是保费高低的一个重要参考，年龄

越小保费相对越便宜，因为年龄越小理赔的概率越小。

其次，我的性别。在同样的年龄段，男性的价格一般更高

一些，这也是根据平均寿命决定的，保险公司给出的价格会参

考理赔的时间。

再次，我的健康程度。不是所有人都能买保险，因为健康

是保险公司考虑的第一因素，例如家族病史、血象指标、以往

的疾病史等都是要参考的指标。

最后，我想找谁买。想找什么人买？想找哪家公司买？

国内的保险市场，有保险公司、有经纪公司、有第三方公司

……找哪家公司买保险，决定了可以买什么样的保险产品。

此外，找谁买也是一个很重要的问题，对于想要买到高性价比

产品的消费者来说，找到一个值得信任、专业的人帮您分析保

险产品，可以帮您规避很多弯路。 中财


