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构建移动社交电商模式

颜志荣强调，直销是安利的核心竞争

力，我们不会放弃直销这种模式，也一直在

寻找直销与互联网咬合的齿轮。移动社交

电商，就是安利整合直销传统优势、有效利

用移动电商和社交媒体，开发出的安利版

互联网+模式。

颜志荣认为，安利天然具有互联网基因，

早在互联网出现之前，安利就依托其直销模

式，建立起了庞大的“人联网”。当前，安利就

是借助微信、微博等移动社交平台，将线下人

联网搬到线上，通过线上线下互通互补，快速

提升人际网络拓展及沟通效率。

发布会上，安利宣布正式启动营销人员移

动工作室，其后台由安利公司统一设计开发并

运营，类似于为每户营销人员开办一个微店。

这些移动工作室完美融入微信生态系统，与安

利现有的“安利云服务”微信服务账号、安利数

码港APP，以及线下家居送货系统，共同构成

安利的移动社交电商平台。

在余放看来，安利的移动社交电商模式有

自己的优势，它保留了直销的人员倍增、口碑

传播、消费和销售融合等核心竞争力，并借助

移动社交平台放大和强化这些优势，通过移动

电商及线下配送提升营销人员销售效率，是非

常理想的安利互联网+路径。

安利（中国）2025战略发布：
推出O2O大众创业平台

2015年8月2日，适值安利（中国）开业20周年

之际，安利在广州发布其2025战略，宣布未来十年的

战略目标是，实现安利平台上的成功创业者数量翻

番。为了实现此目标，安利将全面实施数字化战略、

体验战略和年轻化战略，为直销体系插上移动社交电

商的翅膀，为营销人员打造O2O创业平台，并为其提

供全程无忧的一站式创业支持服务。

2015年8月1日，安利（中国）开业20

周年之际，安利在广州举办庆生大会，万

余绩优营销人员现场聆听了美国前总统

小布什与美国安利董事长温安洛有关创

业的对话。

安利大中华总裁颜志荣表示，安利从

成立之日始，就是一个大众创业平台。安

利的核心营销人员大都独立成商，虽然卖

的是安利产品，但做的是自己的生意，是

名符其实的创业者。56年前，安利的两位

创办人正是在历经7次创业之后，饱尝了

创业者艰辛，深切体认到创业者需求，才

最终创办了安利公司，当时他们的目标就

是要让每一个人都有通过创业改变命运

的机会。

以创业者为核心，安利推出的新版大

众创业平台包括四大支持系统。安利大

中华市场副总裁余放介绍说，首先，是产

品支持系统。安利向创业者提供具有广

阔前景和强大竞争力的丰富多样的产品，

助其迅速开拓客户、留住客户。第二，是

移动电商系统，顾客可在安利微信服务

号、安利营销人员微店、安利数码港 APP

等移动渠道便捷下单购买、办理加入，营

销人员则可通过这些渠道方便实现产品

销售、客户服务及客户管理。第三，是顾

客体验系统。安利正在将所有店铺升级

改造为线下体验设施，同时开发基于人群

细分和生活方式的社群活动平台，支持营

销人员通过开展健身、美容、亲子、美食等

丰富多彩的社群活动，开拓客源，为顾客

提供品质生活解决方案，并不断提升顾客

体验。第四，学习成长系统，是直销的特

色，安利会通过线上线下的培训体系，为

创业者按需提供产品知识、服务技能、销

售技巧、客户管理、商德商道等进阶式培

训；同时安利也鼓励资深营销人员通过手

把手传帮带，帮助新人成功。

由于直销本身具有低门槛、低投入、

低风险等特点，安利希望借助其新版大众

创业平台，为创业者提供全程无忧的优质

创业体验。

四大系统支撑的O2O创业平台

安利大中华总裁颜志荣先生安利大中华总裁颜志荣先生

时值盛夏，合肥市血库“喊渴”，A型、O型血液紧缺。昨日起，合肥市鼓楼步行

街献血屋启动“夜间亮眼”模式，工作时间延长至晚上10点半。夏季是献血淡季，受

天气炎热、学生放假等因素影响，街头无偿献血人数较平时明显减少，这在一定程度

上导致合肥出现临床用血紧张的局面。据了解，根据血液库存情况，合肥其他多个

献血点也将适时延长开放时间。 庞霄 记者 李皖婷/文 周诚/图

星报讯（星级记者 张敏） 昨日10点30分许，合肥铭传路旭日长安小区某单元

楼内，一名6岁小女孩从高层住处坠下，伤势严重最终不幸身亡。

市场星报、安徽财经网记者赶到时，楼宇南侧的绿化带上留下斑斑血迹。目击

者说，这名女童就砸落在草地上，头面部流血不止，众人围上前，看到女童毫无意识

地抽搐。

据悉，女童今年只有 6 岁，与表哥在 10 楼家中玩耍。“表哥后来下楼，就剩下女

孩一个人在家。”居民怀疑，女童的房间被锁上了，她想出来，就冒险趴在窗口往外

探，结果发生坠楼意外。

“表哥当场吓哭了。”邻居说，等120急救医生赶到时，发现女童伤势极其严重，

经抢救已无生命体征，在外上班的父母赶回后痛不欲生。

记者看到，出事的窗口并没有安装防盗网。目前，警方已排除案件可能，具体坠

亡原因还在进一步调查中。

独自在家 6岁女童坠楼身亡

免费开两年豪车？骗局
现年43岁的巫某，长丰县人，安徽车景天下汽车服务有限公司法定代表人，公

司销售展厅名称“车天下”。

巫某的公司业绩一直非常好，他策划的“两年全额返购计划”更是吸引了大批消

费者。一名受害者告诉记者，当时车行对外宣称，客户全额支付购车款，两年后无明

显结构性损伤，便可重新将车退给公司，并返还全部税款和购车款。

免费开两年豪车？很多人都信以为真，纷纷加入该购车计划。然而，好景不长，

去年5月14日，部分车主接到该公司展厅销售人员电话称，“老板跑路了……”

警方调查得知，从2014年初开始，巫某便让公司财务将部分购车款转至自己指

定的其他账户。去年5月20日，巫某在舒城落网。

诈骗所得用于归还外债
经依法查明，从 2013 年 11 月开始，巫某开始大量挪用客户购车款用于归还外

债，致使公司资金断裂，公司无法正常经营。其后，在2013年12月至2014年5月，

巫某隐瞒公司实际经营状况与客户签下购车合同等，骗取54名被害人购车款和购

车定金共计2158万余元，绝大部分被巫某用于归还外债本息。

此外，检方还指控，2014年4月至5月，被告人巫某以车景天下的名义，编造给

车辆上牌照、车辆维修、车辆购买到期换车等虚假理由，将多名被害人的车辆骗来转

卖或者质押给他人，一共涉嫌骗取475万元。

检方认为，被告单位骗取他人财物共计人民币2158万余元，被告人巫某系直接

负责的主管人员，应当以合同诈骗罪追究其刑事责任。被告人巫某以非法占有为

目的，诈骗他人财物价值人民币475万余元，应当以诈骗罪追究其刑事责任。

涉嫌诈骗2000余万元

“车天下”老板
本周四受审

□正言 记者 王玮伟

全额购买豪车，两年后车辆无损可全额退款……这是位
于合肥市肥西路的“车天下”汽车公司曾打出的诱人宣传。
很多人信以为真，加入该购车计划，直到车行老板跑路才惊
觉上当（本报曾重点报道）。昨日，市场星报、安徽财经网记
者从合肥市中院获悉，该案将于本周四公开审理。


