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□记者 丁林

为更好地推进大众创业、万众创新蓬勃发展，经国务院办公厅政府信息与政务公开办公室决定，“发现双创
之星”大型系列主题活动已经在我省拉开帷幕。江淮大地从不缺少创业之星，在一座座众创空间里，热情激昂的
他们，每天都在上演着自己的创业故事。作为本年度最热群体，一拨又一拨“创客”在江淮大地上点燃创业梦想。

卖旗袍的
男人崔万志

人物名片：崔万志，1976 年出

生，安徽肥东人，新疆石河子大学

经济管理学院毕业生。从卖掉自

己的 QQ 号开始到一年 5000 万女

装的销售量，他曾被誉为“安徽第

一网商”。如今的崔万志，更多的

精力放在了旗袍上。

与张琳琳一样，崔万志也是安

徽青年电子商务创业的典型代

表。而更多的人则记住了他是一

位“超级演说家”。

由于出生时难产缺氧，导致他

脑瘫，留下终生残疾。尽管行动不

便，但崔万志的学习十分刻苦，成

绩也一直十分优秀。大学毕业后，

带着 200 份简历，找不到工作的

他，开始自己创业。“摆地摊，开书

吧、网吧，我都干过。”在开网吧的

过程中，崔万志敏锐感觉电子商务

的到来。他将自己的 QQ 号以 20

块钱的价格卖掉后，说服了爱人，

同意他网上创业。

然而，上网创业并非一帆风

顺，起初，定位为时装销售的他，在

并没有自己特色的情况下，曾欠下

巨额债务不敢踏进家门。

痛定思痛，崔万志 2012 年开

始转型，从中国传统文化的角度考

虑，旗袍成了他的“新欢”。目前，

崔万志的旗袍在淘宝上的销量和

影响力均为最大。

不过，这并不是他的终极目

标。在崔万志的心中，旗袍销售未

来要打通线上和线下双渠道，目

前，据其介绍，实体店已经有 25

家，而未来要在全国范围内开到

500家。

但是，崔万志眼中的旗袍，只

是一个媒介，往更远处设想，“旗

袍+”才是他的未来发展方向。崔

万志说，旗袍的销售总归会有“天

花板”，而依托旗袍形成的产业链

条，才是真正的做大做强。

“眼下，最想开的是一家旗袍

文化主题餐厅，具体的策划已经告

一段落，下一步是选好场地。”崔万

志透露，在这样一个餐厅中，所有

的服务员都身着旗袍，不论对于顾

客是否为旗袍爱好者，进入餐厅用

餐也都会感觉到传统文化的气息。

“围巾女王”：创意赋予围巾新生命
“超级演说家”：探索“旗袍+”的产业链条

奔跑吧，创客

搭建网络平台
为高新企业找人才

人物名片：丁国亮，2002 年进入

中国科技大学，本硕博一路成长，后成

立合肥中科翰云信息科技有限公司，

目前申请发明专利一项，拥有软件产

品 2 项、软件著作权 8 项，2014 年初公

司以1000万元估值获得首轮投资。

不奢求成为全才，但视野要广、

格局要大、见解要深，是丁国亮对自己

的要求。

从中科大毕业后，丁国亮选择

了去美国深造。从美国访学归来，

他很欣喜地发现离开祖国短短的两

年，国家对于创业人才吸引的力度

和政策上的保障、支持有了更大幅

度的提升。

2013年夏，他与志同道合的伙伴

们共同组建了创业团队，以 10 万元

启动资金走上了创业之路，并成功地

在 2014 年初获得“天使投资”垂青，

以 1000 万元人民币的估值获首轮投

资，于合肥市留学人员创业园创立合

肥中科瀚云信息科技有限公司，成为

回国留学人员科技活动择优资助项

目和中科大先进技术研究院技术创

新基金重点项目。

说到具体创业项目，丁国亮致力

建设的平台，还真的具有创新性，“我

们主要是做‘中国程序员数据云’的

建设。”丁国亮解释称，该平台以“云

代码分析引擎”为基础，专注于 IT 企

业技术招聘，为 IT 企业提供程序员

“编程能力在线笔试”服务，以帮助

IT 企业更快、更好、更精准地招聘程

序员。

与此同时，旗下产品“码道·云课

堂”平台，专注于 IT 教育领域，以“云

代码分析引擎”为基础搭建计算机教

学辅助系统，为高校和IT培训机构提

供编程能力自动化评测解决方案，为

个人用户提供以问题解决能力为导

向，以“实践-分析-理论-实践”为教

育模式的系统化评测、学习和就业指

导服务。

“通俗点说，我们所做的主要就

是为高新技术企业找高精尖人才。”丁

国亮称，以前那种千人笔试、面试环

节，今后都可以通过该网络平台解决，

而对于大型企业来说，将人力资源管

理相关事务，交由该平台操作，省去了

很多人力和时间成本。

让农业大棚
“发光发热”

人物名片：鲍恩财，1990年1

月生，一名青年大学生，带领自

己的创业团队，历经曲折，终将

创业计划与梦想付诸实践。曾

获安徽省大学生创业之星（金

奖）、安徽省十佳大学生提名奖、

“中国大学生自强之星”提名奖

等荣誉。

今年 6 月毕业于安徽农业

大学农业生物环境与能源工程

专业，获得硕士研究生学位的鲍

恩财，于去年 4 月创办了自己的

公司。

鲍 恩 财 的 安 徽 丰 之 惠 农

业科技有限公司，在安徽农业

大 学 校 园 内 。 虽 然 办 公 地 点

不大，可关注的都是当前农业

物 联 网 方 面 的 热 门 话 题 。 比

如，将风能、光能、储能以及现

代农业设施有机结合，将建设

集 太 阳 能 光 伏 发 电 、智 能 温

控、现代高科技种植为一体的

温室大棚。

在同事杨洋看来，鲍恩财

的 创 业 拼 劲 十 足 。 有 一 天 晚

上，鲍恩财因为实在太困而趴

在桌子上睡着了，实验装置中

的水浴加热棒滑落，导致塑料

水浴筒底破裂，热水漏出，造成

他本人轻微烫伤，实验桌台表

面烧坏一块。虽然损失较小，

但是教训却很深刻，他暗自鼓

励自己一定要更加细心谨慎，

由此萌生新的实验改造想法，

最终这套装置成功申报了国家

专利和软件著作权。

如今，鲍恩财的公司成立

才一年多，已签订合同额 200 多

万元，完成的项目也得到了业

主的充分肯定。此外，自主创

业过程中还解决了 20 余名农民

工的就业问题，带动 15 名在校

大学生参与创新创业及实践活

动。更值得一提的是，公司的

“光伏温室”项目获得了学校

2014 年“科大讯飞”创新创业基

金项目资助，并且获推参加安

徽省“创青春”大学生创业计划

竞赛，荣获创业之星及金奖的

荣誉。

“围巾女王”
的文化创意牌

人物名片：张琳琳，女，安

徽大学社会学和行政管理学双

硕士、香港浸会大学社会学博

士。2008 年创立羚羊早安品

牌，现为中国互联网围巾第一

品牌。

说到张琳琳，大家几乎耳

熟能详。然而，每次与她聊

天，都会发现新的不一样的

她。刚当上妈妈不久的张琳

琳，起初有着让人羡慕的事

业单位工作。也许天生是做

企业家的角色，让她如今成

为全国首屈一指的“围巾女

王”。

在位于省城包河青年创

业园，张琳琳的羚羊早安似乎

散发着独特的文化创意公司

气息。从沙发、座椅以及吊篮

等办公室物件，都透露出这家

电商企业做企业更是做文化

的理念。

如今，张琳琳的公司一年

围巾销量能达到700万条。然

而，在这个简单的数字背后，张

琳琳付出了哪些？

“创新最重要。”在张琳琳

看来，充斥着各种竞争的电子

商务平台，想一直保持行业的

领先，不断地进行创新最重要，

也只有这样，才能不断领先那

些仿制者。

如何创新？张琳琳说，目

前公司已经与香港一位著名画

家建立合作关系，对方的画可

以喷印在围巾上。

当上妈妈之后，张琳琳做

企业的思路似乎也在发生着

变化——更多想问题的出发

点落在了宝宝的身上。以宝

宝会友、加入宝妈群的张琳

琳，最近发现了另外一个围巾

市场：“现在很多小朋友的涂

鸦很天真很自然，甚至在妈妈

们的心中丝毫不亚于毕加索，

如果把宝宝的涂鸦印在围巾

上会怎么样，那样会是一段非

常美好的回忆。”


