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金融资讯

本周日是一年一度的父亲节，是时候关心一下坚强而忙碌的爸爸们了。在理财“他时代”，针对不同年龄段的他，应
怎样合理保障他们的权益、适当为其财产增值？在辛苦工作之余，爸爸们又该如何实现高效的财富管理和规划，为自己
的家庭制定合理长久的理财规划呢？听听业内专家的意见。

□吴硕桢 记者 邹传科

30岁左右：
可购买意外险及重疾险

“许多 30 岁左右的父亲有一种常

见的理财误区，认为自己年富力强身

体健康，不需要对自己进行保障，保险

等保障性产品都是给年幼的孩子购买

比较多。”新华保险安徽分公司合肥本

部营业部经理藏卫民分析，年轻爸爸

的理财规划应以长远计划为主，并着

重于保障家庭和家人。

“从保险角度来看，也是越早规划

越好。”藏卫民表示，作为 30-40 岁的

男性，家庭负担较重，保障其健康的身

体才是创造家庭财富的基础。“除了购

买主险外，还可以搭配购买意外及医

疗的附加险，增加保障范围。这样既

可以保证自己的健康平安，家庭开支

有储备保证，同时也能保证过上优质

的养老生活。”藏卫民分析，作为家庭

主要经济支柱的年轻爸爸，应该是家

庭首要保障对象，而轻症重疾保障计

划是首选，意外、医疗、重大疾病和人

寿等险种均可以考虑。而对于年轻爸

爸的投资结构，东方证券望江路营业

部首席投资分析师汤军较为推荐基金

定投等低风险的长远计划。

40-50岁:
养老险越早买越划算

对 40-50 岁的中年父亲来说，正

处于人生事业的高峰期，家庭逐渐步

入成熟期。

“这样的父亲，财富积累已到一定

规模，整体的家庭流动资金相对充

裕。”中信银行胜利路支行理财师方莹

莹认为，“正值壮年”的 40 岁爸爸，风

险承受能力是所有年龄段父亲中最强

的，理财计划可以积极一点，比如适当

参与一下高风险的股票、基金等投

资。“在资产配置的安排上，倘若家庭

流动资金较为充裕，中年父亲可以适

当将流动资金的30%-50%投向股票、

基金等风险型产品上，而一般工薪阶

层，资金不够充裕，可以适当配置流动

资金的10%-20%投向风险型产品。”

而保险业内人士则建议，这个年

龄段的父亲还要持续、加重对重疾险

的投保 ，有先机意识的父亲可开始着

手准备未来养老退休计划。如果选择

购买商业养老保险 ，分红年金型养老

险是个不错的选择。根据个人的经济

情况，可选 10 年甚至 20 年的缴费期

限。专家建议，养老险越早买越划算。

50岁以后：
应以稳健型理财为主

50 岁以后，大部分资产已属于固

定资产，一部分资金需要保持流动性

又不想变作“活期存款”，对此，业内表

示，这种情况下可多考虑灵活操作的

中短期理财产品。

“几十年积累下来的财富，不能因

为某一次投资化为乌有，这一阶段最

好以定期存款、国债等稳健型理财为

主，控制理财风险。”如果想适当尝试

投资，农行明珠广场支行理财师祝春

分析，老年父亲最好购买流动性比较

强的产品，比如中短期银行产品等，让

手中的养老费用不至于贬值。

同时，老年人是意外风险的高发

群体，随着父亲年龄的增大，可能的意

外风险不容忽视。子女在父亲节来临

之时，给父亲投份适合的意外保险很

有必要。给父亲购买意外险时，需格

外关注保障范围，一般的意外险主要

承保意外身故/残疾，意外医疗，若是

附加意外住院津贴补偿则更划算，可

减轻住院经济负担。而在给父亲购买

医疗和重疾险时，应注意“保证续保”

条款。

目前，尽管股市的火热吸引了大

量的资金入市投资，大量工薪家庭资

产配置仍需分散匹配。随着上证指数

高位振荡，尤其是本周股市大跌，让不

少投资者回吐了盈利。相比之下，银

行理财产品等类固定收益投资的优点

凸显了出来。

6月已过半，银行年中大考又近在

眼前，近期理财产品收益率小幅提升。

业内分析认为，6 月底银行年中吸存，

理财产品的平均预期收益率会出现小

幅反弹，但因为目前流动性宽松预期仍

在，预计收益率并不会出现暴涨。

银率网统计数据显示，上周共有

767款银行理财产品发售，平均预期收

益为5.13%。其中，人民币非结构性理

财产品累计发售711款，平均预期收益

率为5.1%，环比上升0.04个百分点。

业内分析认为，短期银行理财产

品预期收益率提高，一方面是因为年

中将至，揽储压力下各银行需要稳定

自身存款资金，通过提高短期理财产

品的预期收益来降低资金外流不失为

明智之举，另一方面是因为最近中短

期市场利率也出现升势，小幅攀升。

从资产配置的角度来说，业内人

士建议，青睐稳健投资，风险承受力有

限的客户还是应当适量配置银行理财

产品。降息通道下，投资者可以抓住

机会选择一些中长期的理财产品，以

锁定较高收益和分散投资风险。值得

一提的是，同样是购买银行理财产品，

投资者除需关注收益、期限外，也需留

意理财产品的投向，其可能出现的风

险是否与个人风险承受能力相匹配，

毕竟理财产品并不在存款保险保障范

围内，且大部分银行理财产品属于非

保本浮动收益型。 记者 邹传科

年中揽储理财产品或有小反弹

送个理财计划给老爸 中信银行：

跑步里程可换货币基金
中信银行启动“中信红·悦动季 爱在分享

成长”客户活动，在6-9月，将为代发客户、个人

贷款客户、同时拥有借记卡和贷记卡双卡客户、

手机银行客户以及出国金融客户等重点客群提

供专属金融产品和增值服务。

活动期间，中信菁英卡代发工资客户可享

专属理财，专属资产配置方案。此外，“中信红·
悦动季”还将举办“健康最美——中信菁英跑”

活动，将健康生活理念与中信银行产品结合，报

名参加活动的客户，可用跑步里程兑换“薪金

煲”份额，里程越多，送得越多，最高可获赠定制

金条。“薪金煲”被业内誉为工资理财神器，在借

记卡上开通“薪金煲”功能可将余额理财发挥到

极致，实现日日加薪，还可将已经购买“薪金煲”

的资金随时进行 ATM 机取款、刷卡消费以及

信用卡还款等业务，为客户带来货币基金的收

益和活期存款的便利。 记者 邹传科

2015 年 1 月 1 日，客户周先生在

朋友介绍下为儿子购买公司健康福星

增额（2014）保险，保额 50 万，年缴保

费 22000 元，20 年交。因为当时周先

生在江苏工作，所以当时保单在江苏

承保。

2015 年 4 月 26 日，周鑫与同学

一起在铜陵天井湖坐游船游玩，不

慎落入湖中，因抢救不及时，导致溺

水死亡。

2015 年 5 月 18 日，客户周先生回

到老家池州办理相关事宜后向公司报

案，考虑保额较高且为异地申请理赔，

池州中支客服经理特别接待客户，并

协助客户通过 95567 报案，在分公司

指导下协助客户准备相关理赔材料。

2015 年 5 月 26 日，在客户提交所

有材料后，公司经过勘查并报备总公

司后，迅速理赔结

案，并及时将理赔

款 50 万元打入客

户账户。

张书敏
记者 邹传科

池州新华保险快速理赔50万元

人保财险合肥市分公司：

连续三年提供爱心送考
6 月 7 日至 8 日，人保财险合肥市分公司

“人保之友”客户俱乐部联合合肥论坛全面启动

2015 爱心送考活动，该活动已连续开展三年，

受到了考生和家长以及公司客户的广泛赞誉。

本次爱心送考活动得到了俱乐部会员的积

极响应，20余名驾驶经验丰富的私家车主报名

参加。活动期间，参加活动的车辆按要求穿梭在

城区各主干道和考场边，高考考生凭准考证即可

免费乘坐贴有公司“爱心送考”标牌的车辆。

据悉，人保财险合肥市分公司“人保之友”客

户俱乐部自成立以来，一直积极投身公益事业，

爱心送考、爱心助学以及相关公益活动的开展受

到了社会的关注和肯定，充分体现出人保财险承

担社会责任、弘扬社会正能量的企业形象。

王莉 邹传科

华夏保险：

“圆梦行动”圆满结束
日前，由华夏保险合肥中支在全市范围内

开展的“圆梦行动”圆满结束。此次活动主要

是华夏保险针对困难儿童救助开展的爱心行

动。在整个活动期间，华夏保险合肥中支圆梦

工作组人员奔赴市区、长丰、肥西、肥东等地，慰

问救助困难儿童近十余人，为孩子送去华夏保

险的一份关爱。华夏保险在企业不断发展的同

时，心系社会。通过各种方式回馈社会，将“华

夏大爱”传播到社会各界。

杨维良 记者 邹传科

中国人寿：

“国寿客户节”拉开序幕
2015年6月13日，中国人寿安徽省分公司

邀请合肥、淮南、滁州三地的国寿小画家们齐聚

合肥“中国徽文化艺术馆”，共同召开“国寿小画

家安徽赛区省级作品展暨“6.16”国寿客户节开

幕式”，拉开了今年“国寿客户节”的序幕。

本次活动由中国人寿安徽省分公司与安徽

省美术家协会共同主办。活动现场，中国人寿

安徽省分公司党委书记、总经理林守道，省美协

少儿艺委会副主任季红跃分别致辞。据悉，中

国人寿安徽省分公司“6.16 国寿客户节”将延

续往年的服务宗旨，在全省范围内开展免费体

检、高考志愿填报讲座、健康讲座等多方面的增

值服务。 记者 邹传科


