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涂文静 吴慧娟 记者 董艳芬 丁林

创业，早已不是新鲜名词，每年“下海”的年轻人不计其数，但最后成功的，绝对称得上“万里挑一”。年
轻人创业有什么“秘诀”，市场星报、安徽财经网记者希望从这些成功者身上，为大家取些经。

在安徽3D打印界，甚至扩展到全

国范围，吕月林的名字都让人不陌

生。这位不到30岁的微胖小伙，正在

安徽掀起一波3D打印产业的高潮。

2009年毕业于安徽大学计算机

系的吕月林，一开始对3D技术并没有

太多概念，因为自家亲戚从事花艺生

产，每年用于模具的费用高达130万，

而且传统模具制作不仅程序多、周期

长，部分模具一出来因不能被市场认

可或达不到设计需求，就会被废弃，每

年仅废弃的模具费用就要40多万。

吕月林在想，有没有一种快速成

型，且费用相对低廉的模具制造技术

可以运用。于是，接下来的一段时间

内，他就开始不断关注跟3D打印有关

的新闻。

“2010年的时候，去外地参加了

一个展会，第一次看到快速成型机。”

吕月林所说的快速成型机，就是今天

所说的3D打印设备，“当时觉得蛮好

的，回来后便开始摸索”。于是，从

2011年开始，他便和几个有着共同兴

趣的年轻人走到一起，有钱的出钱，没

钱的技术入股，成立了自己的SKE3D

公司。

让他们惊喜的是，经过近一年努

力，2012年 6月 7日，他们研发的3D

打印一代机器便成功上市，让几个年

轻人高兴的是，一上市便被市场认可，

销售出300多台，每台价格在4500元

左右。

因为儿子的出生以及对合肥市场

的高度期待，2013年，吕月林和几个

团队成员，从温州回到了合肥，便成立

了自己的3D打印公司。“3D技术能打

印出各种模具，杯子、螺帽、笔筒、花瓶

及花束等都可以。”吕月林说。

今年1月20日，安徽省春谷3D打

印智能装备产业技术研究院在繁昌县

成立并揭牌。该研究院为当地3D打

印企业提供前瞻性技术指导与科研攻

关，促进芜湖乃至我省3D打印及智能

制造产业的健康发展。作为我省3D

打印行业入行较早者，吕月林目前在

该研究院负责具体的日常工作。他

说，要让省内唯一、华东地区最大的这

个3D打印基地形成完整产业链。

虽然是1988年出生，接近90后

的年纪，但肖志强对于文化传播的

思考很有高度。他说，创办文化传

播公司目的之一，就是想给90后、

00后传递不那么非主流的意识。

肖志强的大学生涯是在芜湖度

过。当初，一心想报广告专业的他，

在填报志愿上，终究还是没能拗得

过老爸，最后进了国际贸易专业。

毕业的那一年，恰好是经济大环境

不太景气，在就业时，他没有继续专

注于专业对口，而是做了与传媒有

关的工作。

“最早是在合肥一家生活类网

站，主要负责汽车板块的维护。”就

这样，最初的两年，肖志强就成了该

网站汽车频道的负责人。再到后

来，也是由于工作原因，肖志强结识

了两位老大哥，“一个75年的，一个

84年的”。而这两人，正是肖志强

现在所在公司的另外两位合伙人。

“在一起开公司之前，就和他们

很熟悉。”肖志强回忆，按照去年下

半年公司成立算，往前推三四年，应

该是他们仨相识的时间。

而说到一起合伙，肖志强说，当

时，三个人基本上都有自己的小团

队，“他们俩，一个有物料公司，一个

有丰富的人脉资源。”就这样，新公

司成立了。而正是由于两位合伙人

和自己有着共同的创业理想，肖志

强从原先单位跳了出来，三人拧成

一股绳，互帮互助。

“尽管公司才成立一年不到，但

是运作的活动可不算少。”肖志强透

露，合肥天鹅湖畔某大型综合体周

年庆，是自己亲手策划执行的，除此

之外，合肥一些著名的房地产企业、

汽车品牌的庆典活动等，也都参与

过。可能是公司的性质影响，肖志

强说，合肥的文化传媒公司很多，如

何胜出，很重要的一点就是，刚起步

时不要只盯着钱，“哪怕客户很小的

活动，都要做到细致入微”。

创业小感
创业就是你不断地去想、去做

这件事情。不能为了创业而创业，

得先有兴趣爱好。对一个行业一窍

不通，是不行的。

强大的心理，坚韧的信念，敏锐的观察力

成功路不易 寻他们的创业宝藏

创业小感

A
“曾经多少次跌倒在路上，曾经多少

次折断过翅膀，如今我已不再感到彷徨，

我想超越这平凡的生活，我想要怒放的生

命，就像飞翔在辽阔天空……”这首《怒放

的生命》是汪峰最爱的一首歌，演唱水准

一点也不亚于原唱。没错，此汪峰非彼汪

峰，而是今天创业故事的主人翁安徽永锋

纸塑科技有限公司董事长。

也许你很难想到，这个爱唱爱跳、给

人感觉像个大男孩的80后，已经在纸塑

行业摸爬滚打 了十多年了，如今，由他

“掌舵”的安徽永锋纸塑科技有限公司已

经成为省内纸塑行业的“ 排头兵”，海尔、

美的、格力、美菱、三洋、江淮、奇瑞、联想

等国内众多知名品牌的产品包装无不深

深烙下“安徽永锋”的印记。

时光回到2001年夏天，刚从合肥工

业大学毕业的汪峰做出了一个大胆的选

择——继承父业，把家族企业做大做

强。2001年，汪峰的锡玉包装材料有限

公司在合肥成立了。

创业并不是一件轻松的事，他至今仍

清楚地记得创业初期的艰辛。“我在大学

里就一直在做业务了，经常风里来、雨里

去，学校企业两头跑，公司刚成立，一个人

上门跑业务，吃了不少‘闭门羹’。”回忆这

段艰辛的旅程，汪峰并不觉得苦，他说，生

活的刁难和磨砺教给他的是乐观和坚强。

只身前往模式的城市找业务；在重

庆、武汉等地设立分公司；产品“进军”汽

车、家电、电子领域……作为公司的决策

者，汪峰总能敏锐地捕捉到市场微妙的变

化，进而做出正确的判断。2010年，汪峰

的安徽永锋纸塑科技有限公司成立了，随

后的2年多时间里，企业年销售额突破亿

元，成为安徽纸塑行业的翘楚，目前企业

迈入了集团化、多元化良性发展模式。

在生活中，每个人都会有一个信

念去承载希望。1984年出生的程洁

也不例外。

2005年，程洁大学毕业，如同多

数毕业生一样，为了留在她所喜欢的

上海，每天努力打 拼着。 在一次机缘

巧合之下，程洁接触到了淘宝网，了解

到一种叫开网店的新鲜事物。在当

时，许多人都接触到了淘宝网，其中一

些人仅仅是看看，一些人仅仅是消费，

程洁却看到了一个“零创业门槛”的平

台。心中的那个一股创业劲头，让她

有了想在网络平台上经营生意的念

头，更让她有了一个大胆的想法，辞去

收入还不错的工作，大胆尝试全新职

业——淘宝店主。

“初开网店的我并不富有，创业基

金只有2000元，那是我辞职后，口袋

里仅剩的所有家当。”程洁说，自己的

这次创业大有破釜沉舟之势，万事开

头难，刚开始的几个月，她几乎每天只

睡四五个小时，其余的时间都投入在

工作之中。一个人身兼数职，不仅当

模特，售前、售后、发货都全部参与。

或许是当时年轻有冲劲，让她敢

于倾尽所有。这些努力终于换来成

果，仅仅一年，程洁赚到了人生的第一

桶金。

2009年开始，网店的生意在大环

境下越来越好，程洁和她的“杰奥思

琳”旗舰店销售进入发展高峰期，员工

人数也由原先的几个人发展到了30

多人。2011年，经过深思熟虑，“杰奥

思琳”入驻天猫。2012年至2014年，

该品牌连续三年保持淘宝皮衣皮草类

目销售前三名；2013和 2014年蝉联

天猫双十一皮衣皮草类目销售第一

名；2014年，实现天猫腊八年货节男

女服饰类目全网第一名。

“这些令人激动的成绩背后，是我

和整个团队付出的汗水与辛酸。”程洁

说，每一年双11的 筹备和发货期间，

她和她的团队都要连续加班几个月，

熬夜甚至通宵都是家常便饭。

只有奋斗的人生
才能迸发出夺目光芒
安徽永锋纸塑科技有限公司董事
长汪峰（80后）

每当有人问起他是怎么做到这一切

的时候，汪峰总是笑着说：“是坚持，是梦

想，更是奋斗的力量。一直以来，如果没

有坚持不懈的奋斗，也不会有我今天的一

切。”他说，未来 ，他还会带领自己的企业

和员工坚定地走下去，因为，只有奋斗的

人生才能迸发出生命的夺目光芒。

Ｂ 创业要有一颗永不气馁的心
“杰奥思琳”旗舰店店主 程洁（84年）

Ｃ 偶然机会给出了创业灵感
安徽春谷3D打印研究院执行副总 吕月林（85后）

创业小感
一路走来，程洁都始终坚信：“努

力就有收获，人人都能成功。青春不

息，奋斗不止。”这句话是她奋斗青春

的写照。

创业小感
创业就是想做自己的事。诚然，

这个道路上将会出现一个又一个困

难，但是，既然选择了这个方向，就应

该去深耕这个领域。

Ｄ
创业就是
不断去想去做
合肥一九八八文化传播
有限公司董事长 肖志强
（88年）

□青年创业

（上接A02版）


