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“这个公益活动很有意义，可以让
更多边疆孩子有学习到音乐的机会。”
上周六，市民李斌将两把吉他送到云南
省图书馆“300把吉他进怒江”活动募
集现场。该活动将于12月8日启程，把
募集到满载爱心的乐器送到怒江州泸
水县古登乡小学，给那里的孩子带去欢
乐和梦想。

“这是一群从未走出过大山的孩

子，他们天生高亢的嗓音穿透峡谷山

涧。但他们的耳朵却从未聆听过乐器

的演奏，也未曾触摸过琴弦管键。我们

愿用爱为他们带去300把吉他，借音乐

的翅膀托起他们拥抱世界的梦想。”

“300把吉他进怒江”活动是“爱无

疆 新华在行”大型客服公益系列活动

的首发活动，由新华人寿保险股份有

限公司云南分公司、都市时报、昆明信

息港、昆明艺海音乐培训中心联合主

办。主要是向社会募集以吉他为主的

乐器，并招募支教音乐老师志愿者到

怒江，将音乐和乐器基础教育带到并

逐步普及怒江，为边疆人民带去更丰

富的文化生活和精神感受。同时发挥

公益活动的优势，选择有意愿的新华

保险客户家庭或社会爱心家庭，与怒

江青少年家庭结对，持续进行一对一

帮扶。该活动将持续举办，第一站则

是怒江州泸水县古登乡。

活动自8月9日启动以来，已募集

到包括吉他、小

提琴、竖笛、口琴

等乐器近百件，

还有大量的书籍

和文具，支教音

乐老师志愿者和

活动原创主题曲

也已征集完成。

记者 邹传科

“300把吉他进怒江”活动即将启程

想创业，想扩大经营规模，却又苦于资金不够？这是不少农户、个体工商户面临的烦恼，小额贷款无疑在很大程度上可以
解决“缺钱”这个创业路上的“拦路虎”。本周，邮储银行专家再次“坐镇”《市场星报》，为众多读者解答关于邮储银行小额贷款
的相关知识，有需要办理小额贷款的你，赶紧来本期的“金融知识大课堂”补补课吧！

记者 宁大龙

要办理小额贷款？快来补补课吧！

谁能申请小额贷款？

刘先生在肥东经营一家早餐店，他想

扩大门面，但手头资金并不充裕。刘先生

听朋友说可以去邮储银行办小额贷款，想

知道自己能不能办。

邮储银行专家解答：小额贷款是邮储

银行向单一借款人发放的金额较小的贷

款，主要分为农户小额贷款和商户小额贷

款。农户小额贷款业务对象主要是具有完

全民事行为能力，身体健康，具备劳动生产

经营能力，能恪守信用的农户或农村个体

经营户、城镇个人从事农业相关的经营活

动。拥有稳定的经营场所的，也可以申请

农户贷款。商户小额贷款业务对象主要是

经工商行政管理部门核准登记并有固定的

生产经营场所，产品有销路、经营有效益、

经营者素质好、能恪守信用的各类私营企

业主、个体工商户等。根据刘先生的情况

进行初步判断，他可以尝试申请邮储银行

的商户小额贷款，最好可以前往网点作详

细咨询。

怎样办理小额贷款？

亳州中药材种植户尤先生由于缺乏有

效抵押物，目前生产种植陷入困境，他想了

解除了抵押物之外，邮储银行小额贷款还

能接受什么担保方式？

邮储银行专家解答：除了房地产抵押

之外，邮储银行小额贷款还可接受自然人

保证或农户/商户联保等担保形式。其中，

保证贷款需要提供 1 到 2 个具有稳定收入

的人作担保，联保贷款需要3到5个小组成

员组成联保小组，相互担保，且都承担连带

保证责任。另外，邮储银行小额贷款还可

根据商圈、特色行业等具有批量开发特征

的市场订制个性化的担保方式。如尤先生

所在的亳州即可采用中药材仓单质押作为

担保方式。目前，在接受客户小额贷款申

请之后，邮储银行要进行实地调查和审查

审批，最快可以在 3 个工作日实现放款，提

升了贷款发放效率，解决融资慢的问题。

具体申办小额贷款的材料和流程，可咨询

邮储银行各网点或致电95580客服中心。

办小额贷款有没有优惠政策？

马老伯是远近闻名的瓜果种植能手，想

贷款盖大棚，但担心贷款费用高，想了解办

理邮储银行小额贷款有什么样的优惠政策。

邮储银行专家解答：为了践行普惠金

融的发展战略，邮储银行小额贷款针对“小

个农”群体采取了多种优惠政策。首先，推

出了多种还款方式，如6个月(含)以内的到

期一次性还本付息法、等额本息还款法和

阶段性等额本息还款法，方便客户按照生

产经营周期进行合理安排。其次，如果客

户按时还款，可享受免息优惠，一年期贷款

最多可享受两个月免息。第三，践行“阳光

信贷”政策，包括“廉洁信贷”政策和“八不

准”规定两大部分，要求信贷人员不准向客

户提出工作以外的任何要求，不准索取和

收受客户任何宴请、礼金、礼物等，并欢迎

广大企业主对信贷过程进行监督。

家庭农场（专业大户）贷款有啥特殊？

巢湖杨老板是远近闻名的生态家庭农

庄，今年将承包的林地面积扩大到600亩，

他想了解邮储银行有没有开办匹配现代农

业规模经营特点的贷款业务。

邮储银行专家解答：针对杨老板这样的

融资需求，邮储银行进行传统小额贷款的

“升级”，近期开办了家庭农场（专业大户）贷

款。相对于传统农户小额贷款而言，首先，

家庭农场（专业大户）贷款额度更高，单一种

植业家庭农场（专业大户）贷款授信总额度

最高可达 300 万元，养殖业最高 500 万元。

其次，担保方式更加灵活，分为信用方式、自

然人保证担保、担保公司担保，企业、法人组

织等第三方提供的保证、抵押和质押担保及

组合担保及以上担保方式的组合。第三，额

度期限最长可达5年，但不可超过土地承包

的剩余期限。第四，原则上，贷款利率低于

同期小额贷款利率，邮储银行将最大限度地

扶持现代农业发展。

（专业顾问：邮储银行安徽省分行三农

金融部朱苏）

如果你有金融知识相关的疑问，欢迎

发邮件至：ahpsbcxuanchuan@sina.com

徽商银行近日发布公告，该行正式

全面调整存款利率，所有存款产品利率

均一浮到顶，即在央行最新公布的人民

币存款基准利率的基础上再上浮20%，

达到业内最高水平。

前期央行正式发布下调金融机构

人民币存贷款基准利率的通知，金融机

构一年期贷款基准利率下调0.4个百分

点至 5.6%；一年期存款基准利率下调

0.25个百分点至2.75%，同时结合推进

利率市场化改革，将存款利率浮动区间

的上限由存款基准利率的1.1倍调整为

1.2倍。

“我们对于此次利率调整非常重

视，为了让储户均可享受到此次利率调

整的福利，最终决定将所有存款产品利

率全部一浮到顶。”徽商银行行长吴学

民表示。

记者在对比全国金融机构利率调

整数据后发现，徽商银行此次利率调整

幅度最高，产品覆盖面最全。与其他金

融机构相比，徽商银行不仅将定期存款

利率上浮至人行基准利率的 20%，最

基础的活期存款同样一浮到顶。同时，

此次利率调整不仅针对个人客户进行，

企业存款利率同样按照最高上涨幅度

执行。 记者 邹传科

徽商银行：所有存款产品利率一浮到顶 部分银行理财产品推荐：
浦发银行：个人专项理财产品：起购

金额：5 万元；投资期限：364 日；预期最
高收益率：5.45%；收益类型：非保本浮
动；销售日期：12月2日至12月8日。

中信银行：惠益计划稳健系列：起购
金额：5万元；投资期限：360 日；预期最
高收益率：5.45%；收益类型：非保本浮
动 ；销售日期：11月28日至12月8日。

招商银行：点金公司理财之鼎鼎成金
68376 号：起购金额：5 万元；投资期限：
66 日 ；预期最高收益率：4.9% ；收益类
型：非保本浮动 ；风险程度：低 ；销售日
期：11月28日至12月5日。

邮储银行：邮银财富·e 享 2014 年第
46 期：起购金额：5 万元；投资期限：63
日 ；预期最高收益率：4.7% ；收益类型：
非保本浮动 ；风险程度：低 ；销售日期：
12月4日至 12月9日。

民生银行：“非凡资产管理”翠竹 2W
理财产品144期：起购金额：5万元；投资
期限：14 日 ；预期最高收益率：4.4% ；收
益类型：非保本浮动 ；风险程度：低 ；销
售日期：11月27日至12月10日。

（信息来源银率网，仅供参考）
邹传科/整理

截至11月21日，太平人寿2014年度

实现个人年承保标准保费超过100万元的

“超级业务员”人数已经突破一千位，提前

达成了2012年启动的“千人百万”工程目

标。“千人百万”的实现，是太平人寿长期培

育精英代理人队伍的丰硕成果，也是公司

打造卓越客户体验的重要抓手之一。

“百万标保”是寿险领域的专有词汇，

是指寿险代理人在一年内，实现个人年承

保标准保费超过100万元。“百万标保”代

理人堪称行业典范，业务和服务能力处于

顶尖水平，因此，他们又被称为“超级业务

员”。对于寿险公司而言，拥有“百万”级别

代理人的数量及其占比，体现了代理人队

伍的服务能力，也体现了公司对代理人队

伍的培养能力。

据了解，太平人寿“百万标保”人数近

年来呈现几何级增长态势。2006年，百万

精英仅有3名；到2010年，即实现“百人百

万”；2013年，“百万”超过500人；2014年

又实现翻番，达成“千人百万”。从“百人百

万”到“千人百万”的大跨越，是公司摒弃

“人海战术”销售模式，长期坚持注重专业

化经营而凸显的强大竞争优势。

太平人寿精心打造的精英团队，具备

更高的职业操守和服务能力，传播了行业

正能量，在为客户提供优质服务、帮助客户

实现价值最大化的同时，代理人自身也实

现了成长与发展。近年来，公司致力于“打

造卓越的客户体验”，积极践行保险行业倡

导的“切实维护客户权益”号召，而高素质

代理人队伍正是落实这些举措的抓手和渠

道。他们的高品质服务，获得了客户和市

场的高度认可，推动了公司快速发展，为公

司创造了更高的价值。

统计显示，截至目前，1016位百万精英

累计承保的年度标准保费达到18.7亿元，

平均每人184万余元，其中，实现“千万标

保”的人员达到 6位，30人站上了“五百万”

平台。 熊亚超 邹传科

太平人寿本年度“超级业务员”已逾千人


