
2014 是互联网金
融大爆发的一年。今年
以来，各大金融机构相
继出招，推出各种创新
理财产品。目前已经是
11月底。那么，在前三
个季度，有哪些创新理
财产品较受关注？你有
没有跟风买进？
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6月16日，互联网第一金融票据理财平台——票据宝

在深圳正式上线。产品上线后，立即被抢购一空。票据理

财是指有融资需求的企业，以银行承兑汇票作为质押担

保，通过互联网平台向投资者募资，到期后，平台直接把承

兑汇票折现，投资人就可凭票拿回本金和收益。

虽然票据宝有担保、抵押或者质押，安全性更高，但是

也存在很大的风险，“现在市场上虚假的票据盛行，因此票

据真伪尤其是克隆票的鉴别就是一件头疼的事，但目前非

专业的机构一般都不具备这种能力，有些甚至就是虚假票

据的制造者。因此市民选择票据理财产品时，一定要注意

防范风险。
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在众多的“宝宝”类理财产品中，除了备受热捧

的余额宝，理财通的推出同样具有划时代的意义。

理财通的创新不在于产品的本身，而在于它与微信

的亲密关系。今年年初，理财通出现在微信“我”界

面的“我的银行卡”频道中，投资者只要绑定相关合

作银行的银行卡就能购买微信理财通，理财通首批

接入了华夏基金、汇添富基金、易方达基金等一线品

牌基金公司。因此，投资者如果存理财通1万元，实

质上是购买了1万元的华夏财富宝货币基金，其预

估年化收益率在5%左右。

0门槛，1元可投，0手续费，投资者可随时赎回，

赎回到账为T+0……凭借这些优势，理财通一推出

就被抢购一空。金融业内人士张先生分析称，在移

动互联网时代，人们习惯于利用碎片化的时间进行

理财，微信理财通可以实现随时随地理财的需求，将

是未来人们日常理财的主要方式。

理财通

佣金宝

今年，互联网金融之风也吹到了证券行业。2月

20日，国金证券与腾讯网合作，推出行业首个“1+1+

1”互联网证券服务产品——佣金宝，一次性给了投

资者“万二开户”、“保证金增值”和“高品质咨询”三

个大礼包。

“目前的规费一般是万分之一点一五左右，再加

上营业部需要缴纳的营业税，万分之二点五几乎就

是券商的成本。现在佣金宝开户成功后便可享受

‘万分之二点五’（含规费）沪深A股、基金交易佣金

率，再加上闲资理财服务，让客户以理财收益补贴炒

股佣金，实质上就是让客户享受炒股‘零佣金’。”金

融业内人士张先生表示，佣金宝还为投资者提供价

值高的价值咨询产品，打破了以往券商不为散户提

供增值服务的“惯例”。

今年3月底，阿里数字娱乐事业群携手国华人寿推出

娱乐宝，这是名为“国华华瑞1号终身寿险A款”的一款保

险新品。投资者通过娱乐宝增值服务平台购买国华人寿

的保险理财产品，资金将投向文化产业，获取投资收益。

这款理财产品最吸引人的地方是，投资者只要出资

100元即可投资热门影视剧作品，还有机会享受剧组探

班、明星见面会等娱乐权益，并且预期年化收益还有7%。

娱乐宝

薪金煲是中信银行联手业内实力基金公司为客户提

供的一款新理财产品，它能够为特定客户银行账户的活期

账户资金余额实现主动申购、自动申购货币基金以及赎回

货币基金等功能。薪金煲在今年5月中旬正式开通，投资

者只要在中信银行开通一张银行卡，设定银行卡活期资金

保底余额后，银行卡上“保底余额”之外的活期资金将每个

交易日自动申购货币基金，实现卡内余额全自动理财。

薪金煲

票据宝


