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11月9日，以“心自由 行自由”作为产

品内涵的景逸X5 1.8T试驾会在合肥骆岗

机场圆满落幕。本次试驾活动特别为景逸

X5设置了道路试驾赛道，让媒体朋友们及

客户充分体验由景逸X5带来“动静皆舒

适”的从容和自在，深刻感受东风风行的专

业态度和科技魅力。

为了让参与试乘试驾活动的车友能够

充分体会到景逸X5的操控以及动力表现，

试驾会现场设置了包括麋路测试、蛇形绕

桩等多种试驾体验科目，分别对ESP、通过

性、乘坐舒适性、驾驶稳定性等进行测试，

让消费者充分了解景逸X5的产品力优势。

试驾开始从起点出发经过蛇形绕桩、

U型弯、8字弯，直线加速，然后紧急制动。

作为同级唯一全系配备博世最新一代ESP

系统的SUV，景逸X5在各种路段都能迎

难而上，比较轻松的通过。

而在弯道中，当过度转向或转向不足

时，传感器感觉到滑动就会迅速制动右前

轮使其恢复附着力，产生一种相反的转矩

而使汽车保持在原来的车道上，从而最大

限度降低发生危险的可能性。

另外，景逸X5还有安全气囊、倒车雷

达等安全配置锦上添花。目前SUV市场

年轻化趋势明显，80后、90后年轻群体日

渐崛起为SUV市场的消费主力。他们有

着鲜明的个性特征，追求富有激情的驾驶

感受，在车型选择上更偏好拥有澎湃动力

的SUV。但80后、90后中的大部分人还

在人生努力的阶段，经济实力相对有限。

除了外观和性能的需求以外，他们对车

价、油耗以及购车后的使用成本也非常敏

感，希望以最小的代价博得最大的产品功

能。景逸X5恰到好处地迎合了这部分消费

者的需求。作为一款城市运动SUV，景逸

X5将时尚靓丽、澎湃动力和经济舒适融为

一体，并将价格下探到10万元以下区间，为

年轻80、90后消费者提供了一个超值购车

选择。 复兴

自“十一”国庆过后，车市慢慢进入

了缓冲期，很多客户在等降价，但是等来

等去，总是没有一个让自己心动的价

位。一部分客户是资金不足户，想买车，

想买心仪的车型，却总是有各种各样的

问题来阻挠。

“双十一”到来之前，合肥众泰 4S

店，应厂家要求，愿意用实际行动来支

持这样一群客户。他们或许正青春，

正年轻，正激情，正渴望一辆可以带着

自己离梦想更近一步的爱车。而他们

也正是众泰汽车所要表达的精神。但

是他们被五花八门的广告困扰，不知

道究竟哪一款才是适合自己的，才是

值得购买的。

11月9日，也就是上周日，为了方便

只有周末才有空出门的客户，合肥众泰

耀恒杰4S店提前放“价”，将双11大优

惠提前到11月9日。一切只为了带给消

费者更多的方便。希望消费者能够愉快

享受购车瞬间，轻松享受购车后的乐趣。

据了解，活动当天，所有来到现场的

朋友，进门即有礼。而所有现场订车的

朋友，也享受了直降5000元并赠送大礼

包一份的优惠。此外，本次活动还特地

推出了3款特价车。这让现场的消费者

没等到“双十一”，就以最实惠的价格买

到了众泰汽车。 耀恒杰

景逸X5试驾会合肥站圆满结束
“双十一”前
合肥众泰4S店提前放“价”


