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原本常年潮湿、关上灯便伸手不见五指

的房子，实现了自然采光的奇迹；居住空间只

有14平方米的“蜗居”老房变成了4室2厅3

卫的“豪宅”；原本10平方米的客厅经过改造

可容纳30人同时吃饭……在《梦想改造家》

节目中，设计师的作品令人叹为观止。而这

中间，苏宁V购为每个家庭提供了家电整体

解决方案。

据了解，苏宁V购是苏宁今年下半年推

出的全新定制化服务产品，致力于为家电套

餐购买的消费者提供尊贵专享的用户体验。

消费者如果有家电套购需求，只要登录苏宁

易购或至苏宁门店预约服务，苏宁便可以根

据消费者房屋面积和格局、家庭人员、周边环

境等情况，由专人为其提供整体的家电解决

方案。同时，苏宁V购专家导购员还会追踪

消费者购买后的服务，对商品配送安装以及

使用方面的问题给予解答和协调，给予消费

者无忧的售后保姆式服务。

设想这样一个场景，新房装修，需要购置

全套家电产品，消费者到家电卖场从厨卫区

到冰洗区，再到黑电区，小家电区……跟不同

的促销员咨询商品型号，询问价格，打单支付

……一系列环节下来着实让人头疼，而苏宁

V购恰恰是通过专属定制化的导购服务来解

决难题。

据苏宁V购项目负责人介绍，此前该服

务项目已经在南京试点数月，相关流程操作

基本成熟，并形成了数百人的专家导购团队，

其中近百人已经通过苏宁V购私人订制专家

岗位资格认证。此次为了迎合苏宁O2O购

物狂欢的氛围，特别选择在“双11”前夕进行

全国范围的复制推广。接下来，消费者在南

京、北京、上海、广州、武汉、合肥、沈阳、成都、

西安、青岛等十大城市购买成套家电，都可以

像《梦想改造家》中的每个幸运家庭一样，享

受苏宁V购带来的专属定制服务。

苏宁负责人表示，现在“双11”已经成为

消费者不可错过的购物节，但伴随其产生的

物流、售后等问题也一直被诟病，苏宁V购在

“双11”期间将提供升级版的专属服务，一方

面为购物狂欢推波助澜，同时也给消费者带

来惊喜。

“目前消费者在网上搜索查询产品，再到

实体店体验，进而确定购买，已经成为新的购

物习惯，但是无论在网上还是在实体店进行

家电套购都需要耗费大量时间，这对上班族

而言非常头疼，苏宁V购正是通过一对一的

服务为消费者提够一站式的购买解决方案。”

苏宁负责人告诉笔者。

苏宁V购覆盖10城 定制化服务助阵“双11”
南京试点成功 苏宁V购10城市开放

星报讯（周莹莹 孙雨静 星级记者

俞宝强） 榨菜籽油，是很多合肥人儿时

的记忆。直到现在，很多人依然对菜籽

油情有独钟。合肥市南岗镇梁墩村就有

这样一处油厂，老板陈家志从事油坊生

意已经有30年了，居民们常闻香而来。

70岁陈家志的坚守

途经一条条略显荒凉的小路，记者

来到一处不起眼的厂门，这里就是陈家

志的梁墩回族油厂。“酒香不怕巷子深”，

油厂里每天顾客络绎不绝，早上5点多直

到晚上10点，都有顾客提壶上门买油。

陈家志是南岗镇梁墩村人，今年70

岁，从1984年起，他开始榨芝麻油、菜籽

油，至今已经有30年了。1987年，他在

姚公庙开了个油厂，姚公庙拆迁后，他就

将油厂搬迁至南岗镇梁墩村。由于油质

纯正、售价便宜，一传十，十传百，除了作

为附近村民的“御用”食用油，还有人经

常从市里开车过来买油。

从11月开始到春节前，是居民买油

高峰期。每隔十几天，陈家志就会榨一

次油。老油厂生产菜籽油时，会散发出

浓浓的香味。“要是顺风，1.5公里外的人

都能闻到，只要一榨油，附近的居民就会

闻香而来。”陈家志告诉记者，一般2000

多斤油，10多天就卖完了。

2000多张油证的老记忆

“换两桶油。”11月4日，一位老年人

提着壶，拿着一张泛黄的油证轻车熟路

地来到油厂。老人叫李长敏，今年 70

岁，和老伴生活在梁墩村，他说，“我吃了

大半辈子菜籽油了，吃得习惯。去年我

在这里存了60斤菜籽，想用油就来取。”

陈家志告诉记者，油菜是当地的经

济作物，在村子没有拆迁前，很多油菜种

植户都把收上来的油菜籽库存在油厂

里，家里用油，就凭油证来换。“我这里有

2000多张油证，村民们都习惯了提壶带

上油证来换油。”

如今，在蜀山区做成品油的仅陈老

一人。“现在市场上油的种类众多，但还

是有很多老合肥人对菜籽油印象深刻，

对于他们而言，吃着用菜籽油炒出来的

菜，是属于很多人儿时的回忆。”陈老告

诉记者，他会将油厂一直经营下去。

看房故事：刷微信百天赚3万礼品

前几天，合肥市民陈女士来到滨湖区

某房企售楼处领取微信活动奖品，她参加

的是转发集赞的活动，只要转发开发商的

开盘信息到朋友圈，集齐100个赞，就可以

获得抽奖机会。这次她抽奖获得了一台

电饭煲，价值400多元。

陈女士说，她在包河区一家企业上

班，开通微信的时间并不长，第一次使用

是在7月中旬，当时她在合肥庐阳区某售

楼处看房子，置业顾问建议她可以扫描二

维码参加电商活动，“参加微信活动可以

赢得陈奕迅演唱会门票，让我试试。”没想

到第一次尝试就让陈女士惊喜不已，她赢

得了两张贵宾票，价值3000多元。

陈女士在随后的看房过程中，便主动

扫描各家楼盘的电商微信活动，她陆续获

得了电视机、柜式空调等奖品。在开通微

信的100多天时间里，31次获奖的她，已

从开发商那里拿走价值3万元的礼品，成

为朋友圈中有名的“微信中奖专业户”。

市场现状：库存创近4月新高

今年“双11”期间，合肥的大牌开发商

和一些网络电商合作，为购房者送“补

贴”。通过电商平台购买指定开发商的项

目，购房者不仅可以享受到心仪房源案场

的全部优惠，还可以通过电商平台获得额

外补贴（在成功购房后获得现金、物业费、

装修和利息四大补贴中的一种），购房最

高优惠达到11个点。

开发商已投入巨额资金与地产网络

营销平台进行多样合作，争取更多的购房

者，瑶海区某品牌楼盘营销总监李先生认

为，开发商心理已经在发生微妙变化，现

在的合肥，买房者选择空间很大，开发商

卖房的压力也大。而高居不下的库存压

力，更增加了开发企业的销售压力。数据

显示，10月份合肥住宅库存创4个月来新

高，涨至54190套，其中，滨湖区以近万套

单月库存量位居榜首，创2014年最高值。

房产电商：借钱给购房者买房

陈女士最终选择在合肥庐阳区买下

一套两室一厅的房子。在交纳定金时，通

过团立方电商渠道进行购买，她又享受了

5000元的电商优惠。其实，陈女士的经历

并不是个案。今年，合肥不少购房者享受

的“福利”，就是从电商那儿“借钱”买房。

李先生因为孩子上学，萌发了在滨湖

区买一套房子的想法，不过因为结婚前购

买住宅房贷尚未还清，各家银行表示，像

他这种情况，贷款利率可能要上浮5%至

10%，而且短时间内不一定能办得了。而

李先生选择的就是从房产电商那贷了一

笔款，不用抵押物，不要银行征信记录，只

提供了固定工资卡，就办理了一笔30万元

的房贷，第一年的年利息只有6%，低于银

行贷款利率，他只要在贷款期限内的最后

一个月还本金，前期只要偿还利息。

合肥365地产家居网总经理胡进军表

示，以微信、电商卖房、安家福贷为代表的

网络营销之所以能取得成功，最重要原因

是它将互联网金融与房企急需的线下成

交紧密结合，而本质上，这些网络营销方

式，追求的还是提高买房人群购房体验。

星报讯（罗菁 记者 沈娟娟） 昨日，

市场星报记者从合肥市举办的新闻发布

会上获悉，在合肥国际金融后台服务基

地，目前 15家金融机构落户并开工建

设，已经形成了全国在建规模最大的金

融后台服务基地。

据介绍，合肥国际金融后台服务基地

位于滨湖新区徽州大道与云谷路交口区

域，占地面积约2.1平方公里，主要建设项

目为各大金融机构的客户服务、票据支付

和清算、数据分析和处理、定损理赔等为主

营业务的金融后台业务基地，预计到“十二

五”末，合肥国际金融后台服务基地将形成

10～15万人的相关从业人口。

目前，合肥国际金融后台服务基地已

入驻中国工商银行（合肥）后台中心、中国

农业银行后台中心、中国银行集团（合肥）

客服中心等共计15家金融机构，入驻项

目总建筑面积约280万平方米，总投资额

260亿元，可提供就业岗位约80000个。

15家金融机构入驻金融后台服务基地

电视娱乐节目《奔跑吧兄弟》最近热播。昨日下午，在省城淮河路步行街，10位身穿

婚纱、手腕系着气球的“待嫁”女孩，在最热闹的大街上奔跑开来。在光棍节即将来临之

际，主办方百合网希望借这个活动，鼓励更多单身女勇敢追爱。记者丁林/文李超钰/图

合肥楼市四季度开始玩“倒贴”
看房刷微信百天赚3万礼品，房产电商愿“借钱”给业主买房

别以为“双11”只是电商专利，卖房的开发商
也将这个节日打造成促销的窗口。当10月合肥住
宅库存高达54190套，创下4个月来新高之后，合
肥的开发商们也是“牛仔很忙”，赞助众多微信活
动，各种购房“补贴”频现楼市。刷微信三个月赚了
3万块，就是陈女士在合肥最近买房的真实经历。

记者 任金如

记忆中老味道——30年老私人油坊飘香

2000多张油证“存”着老记忆

奔跑吧奔跑吧，，姐妹姐妹

星报讯（记者 雷强） 得知被办证人

隐瞒真相骗取房产证从而造成他人百万

元损失后，房产局仅对此表示“遗憾”。究

竟谁该为此错误担责？本报2013年5月

28日报道的霍山县“百万房产被前夫偷偷

卖给他人”一事有了下文，市场星报记者

日前从六安市中级法院获悉，该院二审认

定霍山县房产局的发证行为违法。

2013年5月7日，在合肥上班的程女

士回到霍山县，找朋友准备规划一下其位

于该县衡山南路46号二楼的一套146平

米住房的布局，结果发现房子已被前夫黄

某某卖掉了，对方还办了房产证。程女士

指出，按照霍山县法院2010年作出的民事

调解书内容：这套房子和楼下的两间门面

属于她和儿子的。

对于房产局的发证行为，霍山县房产

局相关人员表示，“是对方隐瞒了真相骗

取了房产证，这个房产证发错了。这个事

情基本上没有什么办法，房产局主动撤销

房产证或是采取其他措施是不可能的，要

是真没有办法，可以告我们。”

据了解，本报报道此事后，程女士依

法向霍山县法院提起诉讼，将霍山县房产

局告上法庭。一审法院认定，房产局未尽

到合理、审慎审查的义务，遂认定霍山县

房产局作出的房屋初始登记行为违法。

一审宣判后，霍山县房产局向六安市中院

提起上诉。二审法院于日前作出终审判

决，驳回上诉，维持原判。

“百万房产被前夫偷偷卖给他人”追踪

霍山县房产局被判发证行为违法


