
近期部分银行理财产品推荐：

卡里没有钱，却可以在网上购物，这
样的好事你听说过吗？随着“双11”临
近，很多市民在京东和天猫等网络商城
购物时，发现两大电商分别推出了“打白
条”、“分期购”的赊账购物服务方式，但
业内人士分析称网购分期不一定比银行
信用卡分期划算，不妨让我们来算一下。

记者 邹传科

1元钱就可理财，无需开卡就能随
心挑选任何一家银行的高收益理财产
品，听起来是不是很诱人？如今互联网
金融创新让草根也能“买得起”理财产
品，用团购的方式绕过5万元的理财门
槛，1元钱享受 8%的银行理财高收
益。可是这样的资金安全吗？

记者 邹传科

产品筛选如同超市货架

昨日，记者发现“多盈网”、“钱先生”

等互联网金融平台推出了银行理财产品

的团购，1元起步，收益5%~8%不等。两

家网站都将各地域内各家银行的理财产

品搜罗陈列，如同超市的货架。投资者

可按照收益率、人气、期限和起售金额等

选项进行排名筛选。

名为“钱先生”的平台官网首页显

示，可提供全国 80余家商业银行共计

291款银行理财产品，包括民生、光大、南

京银行等。临近“双11”，钱先生互联网

理财平台还宣布将在“双11”期间，推出

11.11%的高收益率理财产品。

而在多盈网首页，“民生银行 非凡资

产管理翠竹1W理财周五款，7天，预期年

收益8%”的理财项目赫然在列，购买起点

1元，递增金额1元。而“钱先生”网上宣

传，“吉林银行安稳2014年第42期，63

天，预期收益率5.6%，1元起，跨行购”。

记者发现，民生银行和吉林银行的官网

上，确实在售这两款理财产品，只是民生

银行此款产品的预期收益率为4.55%。

并非代销渠道投资需谨慎

事实上，目前所有银行发售的理财

产品，都只有网银、手机银行、微信银行

和网点等渠道，并未委托第三方代销。

那么，这一平台是否有银行授权？对此，

钱先生客服人员解释：“并非代销渠道，

是理财开放式平台，可为投资者提供跨

行跨地域的理财产品购买。每一款产品

在银行官网上都可以查到。”

同时，记者也发现，投资者把钱放到

“钱先生”的口袋里，却连个正式的委托

合同也没有。而在多盈网上看到，购买

该理财产品时，投资者需签署一份《委托

认购协议》，委托多盈网以其名义或指定

人的名义购买约定的理财产品，发行机

构产生的收益返还投资人，暂不需缴纳

费用。”

“银行的理财产品面对个人销售时，

客户需要面对面做风险承受能力评估，

根据风险等级，理财师再推荐适合的理

财产品，而在网上买是没有这个过程的，

建议投资者选择正规的渠道购买理财产

品。”省城一家股份制银行理财师表示。

1元钱团购理财可靠吗？
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众多网商推分期购物

“购买一台3000元的电视，如果分

3期付款或者‘双11’当天购买分11期

的话，每期只需支付1000元，不需要支

付任何手续费，对消费者来说很划算。”

省城市民张先生准备在“双十一”期间

采用网购分期的方式购买家具家电等

大件物品。

今年2月中旬，京东推出打“白条”

服务，“打白条”，其实就是京东商城同

意你买东西可以先赊账。在绑定了合

作银行信用卡后，京东将根据用户消费

记录、配送信息、退货信息、购物评价等

数据进行风险评级，授予不同用户不同

的信用额度，“白条”业务的信用最高者

可达1.5万元，曾火爆一时。而随后，阿

里巴巴也推出了类似“京东白条”的“天

猫分期购”服务。这两种服务被称为

“赊购”服务，

临近“双11”，天猫除了大量备货外，

与“蚂蚁小贷”合作，再次推出“分期购”业

务，从原有的家电类扩展至化妆品、数码、

服饰、家装、汽车等所有商品类目。

同时，众多银行自家商城也开始推

出分期付款的支付方式。如工行融e购

商城，除了信用卡分期，可用借记卡、银

行账户全款购物后，再申请分期。建行

善融商城也推出个人小额贷款业务。

不一定比信用卡分期划算

目前，天猫分期提供的常规选择有

3、6、9期，其中，3期的手续费为零。今

年“双11”当天，天猫分期购将推出“11

期0手续费”的分期服务。这意味着消

费者不仅可零首付购买到优惠商品，当

天的账单更可以花上一年的时间慢慢

还，且没有任何手续费。

京东30天内免息，共分3期、6期、

12期和24期，手续费分别约为1.5％、

3％、6％和12％。从两者比较来看，天

猫 3 期不用手续费无疑占了很大优

势。 两者“赊账”的上限也不同，京东白

条上限为1.5万元，天猫分期购上限根

据余额宝的存款来确定。

但对比银行信用卡分期发现，网购

平台分期不一定划算。目前银行信用

卡免息还款期限从25天到56天不等，

可分3期、6期、12期和24期不等，分期

手续费一般为每期0.6％。这样计算，手

续 费 分 别 是 1.8％ 、3.6％ 、7.2％ 和

14.4％，比京东白条贵，但比天猫便宜。

同时，有些银行临近消费季还会做

活动，以工行信用卡为例，目前工行合

肥地区分期费率为 3 期 1.09％，6 期

1.90％，12期3.77％，24期7.43％，比京

东白条便宜。

如果没有按时还款，各家都会收取

相应的违约金额。目前，天猫分期的逾

期费用按当期未还金额的0.05％/天计

算，京东按 0.03％/天收取，银行则收

0.05％/天。

网购可“赊账”，你造吗？
不一定比信用卡分期划算

中国人寿:

强化养老保险经营
中国人寿养老保险股份有限公司日

前引入战略投资者，向澳大利亚安保人寿

定 向 发 行 67996 万 股 ，持 股 比 例 为

19.99%，安保人寿成为公司第二大股东；

同时向第一大股东中国人寿保险股份有

限公司增发22034万股，增发后持股比例

为70.74%，从而实现了国有、外资多种所

有制资本共同持股。此次合作尚待有关

部门批准。中国人寿保险（集团）公司杨

明生董事长指出，此次与安保签署投资合

作协议，是继2013年中国人寿与安保集

团组建国寿安保基金管理有限公司后的

又一个具有重要里程碑意义的事件，标志

着中国人寿全面开启了股权多元化、业务

国际化、经营市场化、综合化的转型发展

新篇章。 邹传科

短期理财收益下滑
随着市场流动性持续宽松，互联网理

财收益下行已成趋势，余额宝三季度出现

成立以来第一次负增长，规模缩水近400

亿元。与此同时，银行系高收益理财产品

发行数量也在缩水。据融360数据统计

显示，截至三季度末，高收益率 (6%及以

上)理财产品的发行量占比从年初的30%

以上，到三季度已降至5%以下，萎缩速度

惊人。业内人士表示，根据政策导向，四

季度流动性预期会继续保持充裕，加上目

前银行考核制度的变化，中长期理财会成

为银行重点推出的产品，建议投资者可更

多留意中长期理财产品。 记者 邹传科

中信银行:中信理财之共赢系列14190

期：起购金额：5 万元；投资期限：91日；预

期最高收益率：5.45%；收益类型：非保本

浮动；风险程度：低;销售日期：11月5日至

11月11日。

邮储银行：邮银财富·债券 2014 年第

194 期：起购金额：5 万元；投资期限：365

日；预期最高收益率：5.3 %；收益类型：非

保本浮动；风险程度：低；销售日期：11月6

日至11月11日。

民生银行：非凡资产管理双月增利第

155 期：起购金额：5 万元；投资期限：62

日；预期最高收益率：5.1 %；收益类型：非

保本浮动；风险程度：低；销售日期：11月5

日至11月10日。 邹传科/整理
（数据来源银率网，仅供参考）

面对中国国

民日益重视在健

康、养老等方面

的投资，以人寿

险为主要业务特

色的新华人寿保

险股份有限公司

（以下简称“新华

保险”）不断抢占市场先机，在相关业务

方面拔得头筹。

中国国务院今年8月发出《关于加

快发展现代保险服务业若干意见》（以

下简称“新国十条”），提出发展多样化

健康保险服务，鼓励保险公司大力开发

各类医疗、疾病保险等商业健康保险产

品。而新华保险早在去年底费率市场

化改革之时，就推出了“健康福星增额

2014重大疾病保险”险种。

今年上半年，行业健康险保费收入

占比从年初的7.3%升至11.4%，创下历

史新高。四大上市险企中，新华保险健

康险业务增速最快。

盘点“新国十条”，其中提及“健康”

16次，“养老”20次，远高于其他关键

词。而新华保险以前瞻性的目光走在

了同业前列。

在全生命周期服务体系布局中，新华

保险已有2个养老项目正在建设中。自

2013年起，新华保险在全国铺设了近20

家健康管理中心，不仅增强了新华保险全

国客户服务网络的战略优势，更是保险业

在投资医疗机构方面的积极探索。“新国

十条”鼓励险资积极参与境外市场投资。

除了在国外置业买楼，险资还可以通过其

他形式投资尝试“往外走”。

2014 年 9 月，在阿里巴巴 IPO 新

股配售中，两家保险企业获配3.3亿美

元。其中新华保险获得了 1.8 亿美元

额度。 邹传科

发展健康、养老及投资业务

新华保险领行业之先

兴业银行：

“安愉人生”添彩“敬老月”
金秋十月，由全国老龄工作委员会办

公室（下称“全国老龄办”）发起的主题为

“传承中华美德、弘扬敬老文化”的第五个

“敬老月”活动如火如荼，在各地掀起爱

老、敬老的和谐之风。在国内养老金融领

域领跑的兴业银行，被全国老龄办指定为

唯一协办单位。自10月初“敬老月”活动

正式开展以来，兴业银行全国各地的分支

机构携手当地老龄办，陆续开展了一系列

丰富多彩、各具特色的主题活动，赋予敬

老、爱老活动更多内涵，掀起一个又一个

热潮。如此了解老年人的需求，能够针对

性地开展如此丰富的活动，与兴业银行目

前业已遍布全国的“安愉人生”俱乐部密

不可分。 邹传科


