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无营业执照、无资质等级证书、无

办公地点……但每到装修旺季，在合肥

很多小区、街道门口，能看到这样的“家

装游击队”。家装“游击队”为什么屡

见不鲜？又是怎样的运营模式？

市民：“游击队”比“正规军”便宜

虽说关于“马路游击队”的负面说

法很多，但为什么还有很多人选择他

们呢？消费者的答案是：便宜。

“装修是一件大事，开工之前我跑

了很多装修公司，发现路边的小装修

队确实能便宜很多。”在合肥一家高校

工作的杜洪强去年刚装好了新房，虽

说没有很强的设计感，但是他家106平

方米的房子装修就花了6万多。

业内人士介绍，“马路游击队”善

打“价格战”，一般来说，同样面积的家

庭装修，非正规企业的装修价格比正

规企业低了好几成，因此“马路游击

队”有很大的市场。

“目前，家装‘游击队’主要是打价

格牌，靠低价大肆揽客，而一些正规家

装公司起步价本来就较高，这让一些

消费者产生找‘正规军’不如找‘散兵

游勇’划算的心理。”省城某家装公司

负责人向市场星报记者透露。

模式：主要靠熟人介绍联络生意

杜洪强告诉市场星报记者，之所

以敢放心大胆地找游击队装修，主要

是看好朋友已经装出来的效果。

“我有一个同事在经开区中环城

买了房子，当时也是这家装修队装的，

我带老婆去看了一下，都觉得师傅的

手艺还不错。”杜洪强坦言，现在关于

装修投诉案件这么多，谁还敢找“马路

游击队”呢？不过，他也认为找马路游

击队装修，有点碰运气的感觉。

而装修工头钱师傅告诉市场星报

记者，每接到一个单子他们都会很认

真地做，口碑还不错，很多人新单子就

是通过老主顾介绍来的。

转型：“游击队”想往“正规军”靠

不过，合肥目前的装修“游击队”

个体发展良莠不齐。市场星报记者了

解到，由于流动性大且不易管理，有

很多小装修队一旦出现装修问题后，

就会选择不闻不问甚至携款跑路，让

业主投诉无门。

“这也反映出家装行业起点门槛

太低，而说实话，我们也很想往家装

‘正规军’靠拢，无奈当前还缺少注册

资金、没有固定的办公场所。”钱师傅

感慨地说，合肥如果有一个把我们这

些小装修队集中在一起管理的平台

就好了。

董艳芬 /文

2014年10月1日～7日，国邦美家居·红旗市

场盛情推出“国庆七天乐”，将向广大市民奉上品

质至上、价格优惠的家居建材产品，聪明的你怎能

错过这样扒光商家的机会？

国庆期间，好梦居产品全线特价，更有交500

抵1000巨惠，史无前例。好梦居现拥有完整的产

品体系，主要包括：整体衣柜、衣帽间、书柜、酒柜、

滑动门、折叠门等。并以开发真正的绿色环保家

居产品为己任，全力打造绿色健康产品。

红旗建材市场隶属于安徽国邦集团家居板

块的品牌建材市场，成立于1998年 8月，属于合

肥市政府为民办实事十大工程之一，也是安徽省

目前最大的集建材产品展示、交易、信息、储运、

加工、配送和相关配套设施为一体的专业化、综

合性的一站式市场。此次国庆期间，凡至国邦美

家居·红旗市场购买建材家居产品，立享全场五

折，没有虚假只有低价，全场工厂直降历史首次，

百万电器免费拿，更有苹果大奖等你来抽，本次抽

奖不限商户，百台苹果大奖严阵以待，iPhone5s、

iphone5c、iPadmini应有尽有。商户与市场双重

售后，360度保护您的售后权益，让您购物无忧。

除了红旗市场所带来的巨惠外，更有众多一线建

材家居品牌联合巨惠，马可波罗瓷砖、百特陶瓷、

琥珀地板、国林地板、好梦居衣柜、新标爱阁移门、

开洋木门、优诺德衣柜、优丽欧壁纸等优质品牌，

活动期间凡在红旗市场推荐的优质商户门店购买

建材家居产品，同时还可享受店内优惠，双重优

惠，绝无仅有。

为方便消费者咨询，国邦美家居·红旗市场特

开设专用咨询平台，消费者可通过微信、QQ等方

式咨询，成为会员，还可获取专享礼遇。

这个国庆去红旗

千元购好梦居环保健康移门
流动性大，不易管理、没固定场所……

合肥家装“游击队”想要有一个“家”


