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这是一次很不错的活动

写得一首好诗词，还是一名相声演

员，更是一名象棋高手。13年前，他听从

妻子的建议，主动“下岗”，“妇唱夫随”跟

随妻子投入到股市中，他将在象棋领域

的深刻感悟运用到炒股中，借着“沉住

气”取得了不错的成绩。而今，在华安证

券实盘大赛总决赛中，他和妻子分别夺

得第七、六名，记者也再次对他进行的采

访。

“股票市场是任何人都难以明白，所

以更要理智的去炒股。”李先生是这样理

解股市的，“不了解市场就没有办法去投

资。股市中有三种人，第一种心随股价

波动而波动的人，即新股民，第二种心不

随股价波动而思维的人，即老股民，第三

种股价随心意波动而预定的人。”“我是

稳操胜券的。”李先生平静的说，“学习要

加，骄傲要减，机会要乘，懒惰要除。”当

谈到这次华安证劵举办的活动时，李先

生说：“这次活动提高股民的认知度，也

让人了解市场为什么有人盈利有人亏，

是一次对股市的剖析，也是一次很不错

的活动。”

前三名收益率均超过30%

“决赛阶段自开赛以来，市场就处于

不断下跌的过程中，指数不断刷新新低，

极弱的市场同时也增加了选手的操作难

度。”据华安证券分析师王松介绍，由于对

经济前景的担忧，导致了周期类品种的不

振，传统行业的走势持续低迷，但是市场

中依然闪现出了结构性的亮点。创业板

指数在决赛阶段反而创出了新高，其中代

表中国经济未来转型方向的新经济行业

更是上演着强者恒强的戏码，这也给投资

者带来了一定的操作空间。

从数据上来看，整个赛程期间，沪深

300指数下跌20.97%，有736位选手跑

赢指数，占总参赛人数的90.64%，取得

正收益的选手有116人，占总参赛人数

的14.29%，收益率超过10%的有26人。

最终结果排在前三名的收益率分别为：

64.43%、35.01%及34.92%。

近日，由金融界网站联合清华大学

五道口金融学院主办的“2013年电子银

行业务发展高峰论坛暨领航中国最佳

电子银行颁奖盛典”在北京举行。此次

评选中，中信银行一举获得电子银行类

“最佳创新奖”、个人网银类“最佳用户

体验”奖和企业网银类“最佳安全奖”三

项大奖。

2013金融界“领航中国”最佳电子

银行评选,旨在甄选出电子银行业中表

现优异，具备发展潜力的品牌与产品。

调查由专业市场调查机构数字100市场

研究公司完成，将现代调查工具、专业模

型产品与市场调查工具和客户行业特点

三者有机结合。评选过程中，中信银行

网络银行业务凭借自身的创新、用户体

验导向的服务价值理念以及良好的安全

保障系统赢得了业界内外的一致肯定，

特别是以“异度支付”、“金融商城”等为

代表的创新产品，赢得了广泛的赞誉。

记者 邹传科

中信银行荣获2013“领航中国”最佳电子银行三项大奖

华安实盘炒股大赛总决赛获奖名单出炉

总决赛前三名收益率均超30%
寒去暑来，经过近半年时间的股场“厮杀”，华安证券第一届投顾人

才选拔大赛终于尘埃落定，最终结果排在前三名的收益率均超30%。

而第九周周冠军也被来自安庆市人民路证券营业部的陈先生，凭借

28.74%的当前收益率收入囊中。 实习生 刘铭 记者 邹传科

7月24日上午，浦发银行联合中国移动

在合肥宣布，正式在安徽地区推出NFC手机

支付产品。这款产品是我国第一张具有自

主知识产权、基于SIM卡的手机支付银行

卡。发布会上，浦发银行实体展示了该行与

中国移动合作的NFC手机支付产品，现场发

放了NFC-SIM卡，产生了安徽首批NFC手

机支付用户。同时，浦发银行、中国移动还

与多家大型商业企业签订了手机支付合作

协议。

浦发银行与中国移动合作率先推出

NFC手机支付新产品。 NFC手机支付就是

将银行卡信息写入手机SIM卡，并直接通过

手机空中完成包括卡片、账户充值、支付在

内的诸多金融服务交易，无需任何银行网点

或自助设备。

浦发银行NFC手机支付产品可在全国

各类消费场所 120 余万余台标有银联

“QuickPass闪付”标示的POS机具上使用，

一机在手轻松完成支付、充值、查询等众多

金融服务应用。未来，随着支付环境的不断

改善，手机支付银行卡还能在出租车、公交、

地铁等公共交通领域使用。从而，NFC手机

的面市，使诸多金融需求通过轻挥手机即可

完成，使普通民众的生活变得更为快捷、更

为安全。

实习生 刘铭 记者 邹传科

浦发打造移动金融领先银行
全国首张自主知识产权
手机支付银行卡在皖上市

“小创意”激发“大能量”

华安保险全国首创“学贷险”助力学子筑梦想
为助学贷款提供风险分担机制，看似一个不经意的小创意，却激发出华安保险在行业转型期谋求稳步发展的强大能量。

一组数据印证了这一创新服务：自2006年华安保险首推国家助学贷款信用保险（简称学贷险），7年间累计受益贫困大学生逾35万，涉及安徽、

重庆、湖北、黑龙江、山东、江苏等十余省。

“责任文化是华安文化的核心，华安保险把学贷险定位为成就华安事业的动力与源泉。”7月23日，华安保险安徽分公司总经理李山在接受记者

采访时表示，学贷险作为华安保险的战略性险种，更进一步体现了华安保险“关注弱势群体，承担社会责任”的企业特质。

学贷险的推出，充分发挥和增强了保

险“三功能”中一直较弱的社会管理功能，

合理地实现了国家助学贷款风险的转移和

分担。学贷险在不增加政府财政负担的情

况下，在很大程度上帮助解决了教育问题，

尤其是贫困地区、偏远地区的贫困生上学

问题，为国家和政府分忧。

学贷险的推动，不仅创新了国家助学

贷款的运行和管理机制，调动经办银行发

放国家助学贷款的积极性，也推动了国家

助学贷款业务的进一步提速，实现了政府、

银行、保险、学校、学生的多方“共赢”，在一

定程度上有效促进了我国教育事业的发

展。

此外，学贷险通过一系列的管理和服

务，不断提升助学贷款的管理水平，推动了

助学贷款的健康发展，扩大了助学贷款的

覆盖面，同时通过各种方式的诚信教育，帮

助大学生树立诚信意识，有助于国家诚信

体系的建设。

对于家庭经济困难的学生来说，华安

学贷险则为他们点亮了成才之路，只需提

供如实信息，由银行购买一份信用保险，

就可以搭乘就读高校的“直通车”。

其运营模式是银行向贫困大学生提供

长达10年或14年期的贷款，贷款额几千

元至几万元不等，帮助学生完成大学学

业。银行发放贷款后向华安保险投保，华

安保险为贷款资金提供保险保障。

“每多努一分力，就有可能多帮助一个寒

门学子圆大学梦，多帮助一个贫困家庭改变

命运。”李山表示，学贷险作为华安保险“关注

弱势群体，承担社会责任”的一项重大举措，

是华安责任文化的重要载体和突出表现。

“一直以来，华安保险安徽分公司坚持

规范经营，在树立良好保险行业形象的同

时，为众多莘莘学子提供华安学贷险，开创

了安徽先河。”李山告诉记者，公司扎实深

入开展学贷险，已经先后帮助数万名大学

生完成高等教育，得到了广泛赞誉。

在我国首次将保险机制引入到助学

贷款管理体系之中，想到这一招的，不是

别人，是华安保险。

学贷险不仅树立了华安保险负责任、

有能力的企业形象，还提升了华安保险的

品牌和社会影响力，也逐渐成为社会各界

认识华安的窗口和认可华安的依据。

早在2011年，新加坡《亚洲保险评论》

就以《华安：中国保险业中的开拓者》为

题，专门报道了华安保险学贷险工作的开

展情况，尤其对学贷险“银行+保险”的模

式，给予了充分肯定。“这确实是个经典案

例，它关乎保险机构如何能够在消除贫困

战略方面扮演重要角色，是在革新商业模

式的同时寻求造福社会的双赢方案”。来

自联合国开发计划署的这封邮件，真实表

达了对华安学贷险的高度认同，华安学贷

险在2012年受邀参与联合国开发计划署

组织的“扩大发展、减轻贫困，实现千年发

展目标案例推广”项目评选，并作为消除

贫困的创新举措之一，借助联合国开发计

划署平台在世界范围内推荐推广。联合

国开发计划署在其网站上发表专门文章，

称赞学贷险项目帮助了数以万计的年轻

人，为他们提供了更好的接受高等教育的

机会。

华安学贷险的成功，是华安保险勇于

承担社会责任的具体体现。

华安保险安徽分公司自成立以来，构

建“以客户为中心”的服务体系，快速、优

质、高效的理赔服务获得了广大保险客户

的认可。而有亮点的服务特色，又为企业

的发展增添新的色彩。

我们相信，华安保险经过自身的努力

及各界的支持，必将取得新的业绩，为安

徽保险业的发展做出贡献，争做一个受人

尊敬的保险企业。

岳斌 记者 范竹标

强化社会管理功能，学贷险成就多赢

勇担社会责任，助力莘莘学子筑梦想

“小创意”迸发“大能量”

后记：争做受人尊敬的保险企业


