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星报讯（记者 任金如） 6块土地连续

拍了5个小时，引来300多人“观战”，且每

场土地竞价举牌不少于60次。昨日，合肥

土地市场开年以来最大一次土地拍卖“盛

况空前”，共成交6宗861.3亩地块，成交金

额约45.13亿元。其中，保利地产连下“两

城”，成为全场最大买主，英泰地产以1207

万/亩的单价，竞得高新区13.35亩商住用

地，创下年度单价新高。

土地市场：受新政波及？

13.35 亩的小地块，也有“钱”途。昨

日，高新区JH-2小地块，成为大“热门”，

共有12位竞买人参与。最终，被合肥英泰

房地产开发公司竞得，成交单价 1207万

元/亩，溢价率达141.4%。

这块土地的价格高了。昨日，合肥

万途营销总经理孙宜庆点评，在这个区

域，每亩单价八九百万元就差不多了，开

发商可能赌的是未来两年的涨价预期。

而安徽建工学院李国昌教授点评，土地

成交价格高，是土地供不应求的结果。

开发商普遍看好未来市场，在 2012年底

合肥房地产销售并不卓越的情况下，房

企需要“囤地”才能不断推出新产品以适

应市场。

保利地产：一日连下“两城”

保利地产，成为昨日的“大赢家”。

保利地产先以613万元/亩竞得滨湖

区BH2013-01 地块，总价为 17.98 亿元。

随后，瑶海区E1301地块开始拍卖，保利地

产又现身其中。这宗178.99亩商住用地，

引来12家房企抢夺。

“750万元第二次！”保利地产最后的报

价，让现场一片静默。祥源地产、伟星地

产、万科地产等 10位竞买人早已退出竞

争，最后只剩文一地产和保利地产两家竞

争。最终，保利地产顺利“杀出”，首次进驻

合肥的东城。

3月21日，中国电子商务研究中心

称，2012年，中国电子商务市场交易规

模达7.85万亿，同比增长30.83%。从网

络零售市场份额来看，天猫商城和京东

商城分列第一、第二名。

报告数据显示，2012年B2B交易额

达6.25万亿，同比增长27%；B2B商务服

务企业达11350家，同比增长8%；B2B电

子商务服务商的营收规模约为160亿元，

同比增长23%。

此外，到2012年12月底网络零售交

易规模达13205亿元，同比增长64.7%，

占社会消费品零售总额的6.3%。

截至2012年12月，中国网络购物市

场上，排名第一的依旧是天猫商城，占

52.1%；京东商城名列第二，占据22.3%；

位于第三位的是苏宁易购达到3.6%。

中国电子商务研究中心据其他第

三方机构监测数据显示，2012年，实际

运营的个人网店数量达1365万家，同比

减少15.7%，自2008年以来首次出现下

滑。另有机构报告数据显示：淘宝网现

有职业卖家600多万,每天停运或倒闭

网店数量近万家。 财新

去年内地电子商务成交7.85万亿
天猫和京东居前两位

记者获悉，3月20日，总额10亿元

的2013年合肥市工业投资控股有限公

司公司债券开始发行，发行期限为3个工

作日，本期债券由民生证券和国开证券

担任主承销商。

据民生证券方面介绍，本期债券为

7年期固定利率债券，债券票面利率为

6.30%。经中诚信国际信用评级有限责

任公司综合评定，本期债券的信用等级

为AA级，发行人的长期主体信用等级

为AA级，无担保。仅仅过去一天，记者

从民生证券了解到，机构户和个人户已

经售罄，现在只剩下少量数额，但起售价

必须是1000万元起。 记者张华玮

10亿2013年合肥工投债遭疯抢

“一旦市场上肉价出现大幅上涨，

就会从肉储企业调出储备猪肉投放市

场，来平抑肉价。”昨天，省商务厅工作

人员告诉记者，此次我省共有72家企业

获得首批肉类储备资质。

记者在该厅提供的文件上看到，我

省首批入围的企业共有72家，其中中央

级15家，省级57家。

宫寒告诉记者，要入围肉类储备资

质企业，并不是一件容易的事，需要符

合非常严格的标准。“比如中央级的肉

储企业要求母猪在500头以上，每年出

栏量在1万头以上。”他说。

记者 曾梅

安徽设肉储库平抑肉价

3月20日晚，上市皖企方圆支承发

布公告称，公司拟使用不超过4000万

购买银行理财产品。记者昨日统计发

现，不仅方圆支承，顺荣股份也抛出了

8000万购买理财产品计划，古井贡酒则

将“豪掷”12个亿投资理财产品。

“上市公司将自有的短期资金通过

购买银行理财产品获得相对稳定的收

益，并不少见。”东方证券合肥望江西路

证券营业部副总经理孙智磊昨日在接

受记者采访时分析，两个原因导致购买

理财产品比较活跃，“首先是上市公司

的投资范围和品种的限制政策有所放

松”；其次，目前的经济环境，在保证资

金安全、流动的前提下，投资金融性的

理财产品是上市公司最好选择。

对于上市公司的大额资金“奔向”

银行理财，孙智磊也表示，这从侧面反

映出整体经济形势和行业投资不景气

的情况下，上市公司缺乏更好的投资项

目来保证投资收益。

记者 丁林

方圆支承、古井贡酒“豪买”理财产品

近日，证监会向各券商下发通知，可

以降低放宽融资融券的账户资金门槛，但

强调必须在开户满6个月的情况下。记

者昨日走访省城多家券商了解到，在收到

通知后，我省大多券商结合自身的客户情

况、风控要求，已将旗下客户开设信用账

户的资产规模下限降低至20万元。

“也有部分券商下限是30万元，我

还听说，有的券商拥有资金1万的投资

者也可开户。目前融资融券手续费下

降到万分之五左右，投资者参与融资融

券需支付的相应利息也普遍下调。”东

方证券望江西路证券营业部副总经理

孙智磊告诉记者。

据长江证券分析师周一介绍，去年

在长江证券做两融投资的也就几个人，

但这个月，来长江证券做两融投资的客

户就有二十几个。招商证券的代雷也

表示，“门槛低了，两融投资者明显增

加，虽然还没有确切的数字统计，但据

我估算，起码比还是50万门槛的上个

月，增加了30%以上。” 记者张华玮

我省券商降低门槛唤醒“休眠”客户

13.35亩小地块昨日很抢手
合肥21日“夺地”大战，高新区小地块1207万/亩成交

安徽传统炒货业搭“时尚快车”
宁国核桃要“触网”

炒货界流传了这样

一句话，“中国炒货看安

徽，安徽炒货看合肥。”

因为，在中国“十大炒货

品牌”中，合肥独占其

三：洽洽、真心、小刘。

成长中的炒货品牌

如何走出“新路子”，成

为2013年安徽炒货业

的“关键词”。

想当炒货“正规军”，过质量关！

虫眼、发霉、滑石粉、明矾……这些看起

来没什么联系的字眼，却和老百姓茶余饭

后爱吃的瓜子产生了联系，媒体曾曝光“炒

货黑幕”，将包括合肥在内的炒货行业卷入

舆论漩涡。

对此，合肥市质量技术监督局日前对洽

洽、小刘在内的炒货市场进行专项监督检查

发现，该市94家获证的炒货企业未发现有

“问题炒货”，产品合格率达到98%以上。

虽然虚惊一场，但这给安徽炒货业警

了个醒，因为我们身边，没有质量保证的小

作坊炒货店仍大量存在着。

“农贸市场、学校周边及小作坊出来的

散成炒货随处可见，很多甚至都是‘三无’

产品。”省徽派坚果炒货商会秘书长曹颖3

月21日告诉记者，他们曾做过调查，合肥

有四成炒货是小作坊制作的。

“呼吁了很多年，但小作坊仍有生存空

间，且价格便宜，方便购买。”曹颖特别强调

说，小作坊炒货食品安全没保障，分拣、煮

制、烘炒没有标准，如果添加了汞、矾，对消

费者身体危害非常大。“这些小作坊如果想

长足发展，必须要成为“正规军”，首先守住

‘质量关’。”

传统炒货店走“新路”，触网！

同时，也有越来越多的小作坊正在往

“大腕”看齐，成长中的安徽炒货品牌尝试

走出“新路子。詹氏核桃就是一个例子。

“实体专卖店面临租金上涨、管理成本

上升等诸多‘头痛’难题。”说到核桃的销售

渠道，安徽詹氏食品有限公司市场总监潘道

伟称，“一定要外延销售渠道”。

潘道伟介绍，自2011年开始，詹氏核

桃便开始“触网”，而2012年公司网络销售

额也已达到3000万元。2012年“双十一”

对潘道伟的触动很大，“今年我们将加大网

络销售渠道的投入，不管在人力、网络宣传

方面都要加强，全年网络销售争取要比去

年翻一番，达到6000万元”。

潘道伟说，公司现在主要在宁国办公，

“与北 、上、广等一线城市相比，电商人才

差距可不是一点点”。

“电子商务未来很有可能颠覆传统的

买卖方式”，潘道伟分析，未来，公司不排除

向合肥等电子商务条

件更好的地方

聚集。

记者 董艳芬 丁林
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