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价廉物美自古以来就是商品

市场不可调和的矛盾，如今的家

装市场更是如此。而这一难题

在百度家装288、466、777、999套

餐装饰出现后，迎刃而解。作为

套餐装饰模式缔造者，百度家装

依靠自身品牌优势和强大的市

场占有率，整合下游材料产业，

压缩材料厂家供货价格，用最优

质的材料，最完善的售后服务实

现了低价与高品质共存。

8 周年期间，八店同庆盛况

空前，让我们相约百度，共享盛

会。您还在犹豫什么，赶快行动

起来吧！让百度家装给您带来

夏日清凉的超级享受吧！

家居企业的主要目标客户群

的年龄层次、文化素养、个人喜

好和审美水平不同，对住宅装修

的需求也是千差万别，如何满足

购房业主的个性化需求呢?这就

要求企业像房地产企业一样，把

市场研究与开发作为一个重要

的营销流程，从而发掘有潜在价

值的目标客户，为企业创造财

富。

对于中国家装市场营销模式

而言，已从简单的传统销售向概

念营销、服务营销、体验营销、情

感营销、知识营销、差异化营销

转变。作为家居行业，不太可能

采用一种模式来发展，因为各

地、各企业的情况不相同，没有、

也不可能寻找到一种放之四海

而皆准的发展捷径。这些年来

有些企业热衷于在这方面寻找

出路，热衷于模仿其他行业的发

展模式，比如国美、苏宁等电器

行业的连锁模式，但家装企业因

为责任、市场定位的不同，几乎

没有可能从这些模式中寻找到

自己的道路。

按照行业的特性，我省家

居市场刚刚度过了（3~6月）春

季旺季。尽管如此，受上游行

业房地产业的影响，今年上半

年家居市场仍有下滑趋势。

如何在危机的大环境下求得

生存与发展，成为所有大中小

型家居企业的共同目标。为

此，针对今年上半年家居市场

的发展状况，记者采访了行业

专家，请他们为作为我省家居

业风向标的合肥家装市场指

点迷津。

刘冬梅 记者 董方

由于政府加大对房地产行

业的宏观控制，家装的市场份额

大幅度下降，建材市场的生存也

举步维艰。作为合肥建筑装饰

行业协会副秘书长，张清眼中的

合肥家装行业，自年初开始，就

有下滑危机。张清表示：“据不

完全统计，截至7月中旬，合肥近

80%的家居类企业出现下滑，部

分企业甚至下滑了50%。10%的

企业持平，10%的企业能逆势上

扬。”另外，近50家家装企业因为

抵挡不住“酷暑”的侵袭已经悄

然退市。即使5、6月份出现售楼

量增多，楼价上涨的现象，也是

综合因素影响的结果，并不真正

反映消费者购楼热情。

每年的春季是家装业的旺

季，今年同期相比，虽然也有几

万套交房，但是明显大不如前。

本着买涨不买跌的心理，不少消

费者选择持币观望，等着房价低

一点，再低一点。

不少消费者十分关注家装的

价格，是否还能有众望所归的大

幅降价情况，张清告诉记者：“家

装企业，如家福特，它的利润来源

于进驻商家的租金。现在家装市

场不景气，入驻商家减少，装饰企

业利润空间不断减小。有的企业

为了生存，甚至会接一些没什么

利润的工程，以留住技术工人，留

住企业的根本。市场上，虽然打

出折扣优惠的旗号很多，但实际

下调空间微乎其微。”他还表示：

“价格不是王道，性价比才是真正

的王道，质量、价格以及服务三者

缺一不可，消费者要客观冷静地

对待优惠折扣。”

现状：中小公司面临危机，仅两成企业能持平或略有上扬

由于房产业的持续低迷、物

价的居高不下，消费者的家装需

求也相应降低，加之国家政策没

有改变，合肥家居行业竞争的激

烈情况下半年有进一步蔓延和

加重的可能。

对于家装行业竞争压力过

大，不合理竞争屡见不鲜的情

况，合肥建筑装饰装修管理处牛

科长表示：“当行业景气时，企业

往往是一片红火景象，什么企业

都能生存发展，但是在大环境受

限的情况下，就只能优胜劣汰

了。管理处本着‘抉大、抉强、抉

优’的原则，择优拔劣，缩小不规

范的小企业的发展空间。我们采

取公开通报的方式，评选出最优

工地和最差工地。另外我们从制

度和经管方式上不断突破创新，

及时处理消费者的投诉，并到达

现场实地解决。全方位，多角度

确保消费者利益不受损害。”

由于国家对商品房严格控

制，而对写字楼、广场等商业地

产有所松动，因而不少中小型家

装企业进行了内部调整，目标转

向工程装潢方面。这对于缓解

竞争压力无疑是一个良策。

营销模式：因时、因地制宜，不断创新

未来：危机中寻求机遇，拓宽思路

保生存，求发展
——2012年上半年家居市场回眸

百度家装8周年八店同庆钜惠江淮

值百度家装 8 周年来临之

际，百度家装合肥、蚌埠、阜阳、

安庆、淮南、亳州、巢湖、凤阳八

店联动，共同推出优惠行动，惠

及全省，震撼江淮。活动一经

推出就得到了广大业主的强烈

反响，源源不断的业主上门参

观咨询，热线电话更是响个不

停，天气再热，也比不过业主们

的热情，活动现场相当火爆！

百度家装 04 年在北京注册

成立以来，经过多年的积淀发

展，现旗下已经拥有合肥、蚌埠、

阜阳、安庆、淮南、亳州、巢湖、凤

阳等多个分公司，百度之花遍布

江淮大地，公司年产值过亿。这

一切都离不开全省业主对百度

家装的支持与信任。值此8周年

到来之际，集团公司研究决定在

全省范围内推出重磅优惠活动，

惠及江淮。百度家装举办的8周

年钜惠活动凭什么能够取得如

此轰动的效应？

一：活动范围最广：本次盛

惠活动由百度家装合肥、蚌埠、

阜阳、安庆、淮南、亳州、巢湖、凤

阳等八个分公司共同推出，从皖

北到皖南覆盖全省，百度低价装

修惠及全省，圆万千安徽业主居

家梦想。

二：活动优惠最炫：活动期

间您只要到店咨询均可获得精

美礼物一份；下订单即可享受返

现；豪华主材免费升级大放送；

顶级设计团队为您服务；金牌经

理为您新家保驾护航；总经理亲

自监管工地保证质量；飞镖夺金

更是有冰箱、空调、洗衣机、晾衣

架等大奖等您拿，总之豪礼多

多、实惠多多。

三：活动装修最省：8周年巨

献，百度家装联合众多一线品牌

材料厂家联动江淮，惠聚庐州。

活动期间签套餐最可享受多重

优惠。不可多得的盛惠，让您享

受性价比超高的家装体验。

八店同庆 装修找百度 盛夏不再热

百度家装套餐 圆您家居梦想


