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笔者：刘总您好，我们知道红

木家具属于家具界的“上流社会”，

多年来在人们心中都是高价的代

名词，而咱们泰森红木却推出了

“平价超市”，对此您是怎么考虑的

呢？

刘总：你说的没错，红木确实

是一种高档家具种类，价格通常也

是高于普通材质的家具，原因在于

它珍贵、稀缺的木材和非凡的工艺

技术，蕴含着深厚的历史文化底

蕴，同时还具有收藏价值，它自身

的高贵气质为很多文化名流所追

捧。近年来，随着人们生活水平

和文化水平的提高，很多普通消

费者也十分渴望拥有红木家具，

为了让红木家具走进更多的寻常

百姓家，泰森红木将原有的 2000

平方米中州家具卖场店打造成了

红木平价超市。平价绝非降低红

木的价值，这是泰森红木为顺应

市场发展而实施的一种长期的经

营模式和理念。在保证红木品质

的基础上，把价格压到最低，做到

一件也批发、件件是珍品，让真心

喜爱红木的人真正拥有一件中意

的红木家具。

笔者：泰森红木确实是为消费

者考虑，不过据我了解，目前的红

木市场鱼龙混杂，以次充好时有

发生，我们的很多消费者也是“门

外汉”，泰森是怎么打消我们消费

者的疑虑的呢？

刘总：我们在铜陵路的总店、

信地红星美凯龙店、政务区红星二

店均实行实价销售，所谓“实价”就

是货真价实。俗话说“不怕不识货

就怕货比货”，我们敢说泰森的红

木家具同款式同种类的价格一定

是全市最低，同时，质量上一定是

有所保证，绝不掺假。比如前些天

有个消费者来我们店，他说我们家

的大红酸枝怎么价格比人家高很

多，我和他详细介绍了大红酸枝和

缅甸酸枝的区别，前者的价值要远

远高于后者，但是非专业人士很容

易就把缅甸酸枝误认为是大红酸

枝，很多不负责任的商家可能就会

钻这个空子，误导消费者。我们会

把实实在在的优惠让利给消费者，

同时让他们明明白白消费，买得放

心，用得舒心。

笔者：泰森不愧是是安徽省市

场质量放心产品、消费者信得过产

品，正是你们这份诚信也使得我们

的市场得到了很好的净化，让消费

者不再盲目上当。目前我们铜陵

北路和北二环交口的总店门口在

修高架，交通不便，泰森红木是怎

么应对这样的客观情况的呢？

刘总：在这里我也要对新老顾

客说声抱歉，交通不便确实给我们

带来了一定的困扰，但是，很多买

过泰森产品的老顾客还是会一如

既往地光临我们店，这也是对我们

最大的肯定。现在我们也在省内

首次引进南美酸枝和缅甸花梨，消

费者过来可以有更多选择，另外我

们还针对性地推出“优惠月”活动，

比如购买家具会赠送红木工艺品

等等，欢迎广大新老顾客前来选

购。

笔者：泰森现在在合肥已经算

站稳脚跟，那么下一步还有没有什

么扩张的打算呢？

刘总：2010年我们在六安中州

已经开了2000平米的门店，今年我

们又在六安开了一家3000平米的

独立店，准备在6月18日开业。这

也标志着泰森开始逐步走向全省

及周边省市的扩张道路。

笔者：非常感谢您接受采访，

也祝愿泰森红木能够蓬勃发展、越

来越好！

刘总：谢谢，我们也将继续努

力，把更好的产品和服务带进千家

万户，让更多家庭享受到红木家具

带来的品质生活！

6月16日，梅蒂奇携手意大

利顶级瓷砖品牌德拉康卡（Del

Conca）、莱芬（REFIN）、艾迪迈

斯（Edimax）以及高端卫浴品牌

威图（Vitruvit）在青岛香格里拉

酒店举行了隆重的中国计划发

布会。此次，应邀前来的不仅

有全国各地瓷砖卫浴行业最具

影响力的业内精英，还有国内

上百家媒体前来现场报到。

以工艺见长的意大利瓷砖

在世界拥有着举足轻重的地

位。意大利作为文艺复兴的发

源地，在悠久的文化积淀之下，

意大利瓷砖荟萃了数千年的人

文历史，融传统制作工艺和现

代的技术手段于一体，以完美

的设计和精湛的工艺，在世界

拥有极佳的口碑。

而此次与梅蒂奇合作的品

牌均来自百分之百的意大利制

造，这本身是就是一个质量的

保证，其次他们拥有着世界上

最著名的设计师，所制作出的

产品从古典到现代一一涵盖。

梅蒂奇家居董事长崔复新先生

表示：目前在欧洲以及日本、香

港、韩国、澳门等亚洲地区，这

些意大利高端瓷砖和卫浴品牌

都占有很高的出口量和品牌知

名度，所以在中国这个市场也

必然会取得更大的成功。

中国运营商模式成就绝对的

市场竞争力

传统的销售模式是由中国

总代理从国外进货，通过至少

两次的加价环节才会最终销售

给消费者，并且并不注重品牌

在国内市场的宣传和推广，这

就导致许多消费者对于意大利

品牌的印象为知名度小，产品

价格高。而梅蒂奇家居打破传

统，采用独特的中国运营商模

式，成就绝对的市场竞争力。

意大利顶级瓷砖卫浴
中国计划发布会隆重举行

货真价实明白消费
——专访泰森红木总经理刘英俊

中皖泰森红木家具是集生产、销售、外贸出口于一体的专业化运营企

业。14 年来，泰森人依靠诚实守信，励精图治，市场规模实现了从“一席

之地”到“三分天下”再到“半壁江山”的三大跨越。目前，泰森红木不仅在

同行业中率先拥有了自己的独立旗舰店，还成为了安徽乃至华东地区红

木生产销售的龙头企业。不论是产品质量还是品牌信誉度，都在同行业

中遥遥领先，成为消费者购买红木的首选品牌。面对飞速发展的红木市

场和泰森自身的不断扩张，笔者有幸与泰森红木的刘英俊总经理晤面，与

他一起分享泰森的茁壮成长。

享有“卫浴十大品牌”之誉

的安华卫浴是高品质卫浴及配

套产品的制造者。此次6月24

日红星美凯龙万人建材/家具

团购会，百万现金现场返，安华

卫浴掀起年度空前巨惠，将有

各大系列产品、精美单品、整体

空间套餐等回馈现场装修业

主，让更多合肥市民用上健康

环保节能的卫浴空间。

安华卫浴以不断改善人们

的卫浴生活品质为己任，源自

北美的现代和时尚经典，传承

尊贵品质，用心为消费者打造

健康舒适的卫浴产品，传递舒

适、优雅、时尚、健康的卫浴生

活理念。并凭借对卫浴产品的

发展趋势和新技术运用的独到

把握，充分融合北美的文化底

蕴，全力彰显人性需求，让广大

用户感受到一种舒适方便、自

由自在无拘无束高品质卫浴关

怀。

“安华用心，感动你我”，

“感动365”也落实在安华的每

一个环节。

售前、售中、售后三环节的

全程服务。

诚信咨询、免费测量、免费

送货、免费安装、定期回访、终

身维护。

承诺提供真实全面的产品

咨询；承诺测量、送货、安装免

费；承诺48小时内服务，约定时

间上门安装和维护；承诺文明

施工，安装和维护时自备工具，

安装完成后清理现场，施工人

员不使用业主卫生间，不吃请

受礼；承诺产品主体三年免费

质保，终身维护。

一年365天，专注家居服务

九年来，品质服务始终如一。

安华卫浴·瓷砖把提高产品质

量当做企业不断进步的依据，

将一如既往地怀揣一颗感恩的

心，研发生产出更多更好的高

科技精品，改善卫浴空间，提升

人们的生活品质，回报社会与

用户。

6.24安华卫浴与您相约
红星美凯龙万人建材/家具团购会


