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汽车·资讯 D8办最有价值的都市报

6月8日，在合肥万达广场中

庭，东风日产伟业都市店中店正

式进驻，也印证了伟业专营店总

经理季红日曾说过的一句话“哪

里有消费者需求，我们就把店开

到哪里。”

为了让客户走出家门就及时

品鉴到东风日产车型的魅力，伟业

专营店把都市店中店搬到万达广

场，这也是东风日产引进都市店中

店进驻合肥的第一站，同时也将在

合肥区域巡回展示半年，让不同区

域的合肥市民都能近距离地感受

到东风日产品牌的独特魅力！

展示期间同时推出：

一、“0首付0折价换购天籁”

活动，

二、15部天籁周年纪念版，限

量发售！

三、全系特惠！

如今，与“市”俱进的“店中店”

（大型卖场或大型商场中的汽车展

示店）汽车营销新模式应运而生。

N-Touch（店中店），应用最新的多

媒体信息终端技术，打造的都市

N-Touch店中店，给消费者带来震

撼的3D视觉效果，近距离感受东风

日产的创新科技。东风日产伟业专

营店在合肥车市率先采用“N-Touch

II店中店”这一模式的，这样的展

厅在合肥区域仅此一家。“这是厂

家与专营店在营销服务方面的新

尝试，目的就是推广东风日产品

牌，同时也更好地服务消费者。”

伟业专营店本着顾客为本、

真诚服务经营理念，为客户提供

“五星级”的硬件服务。而更打

动您的是在产品以及服务上秉

承东风日产“质量安心”、“费用

安心”、“修后安心”、“时间安

心”、“紧急时的安心”的服务承

诺，导入“新标准心服务”的全新

理念。专营店拥有将近2万的保

有客户支持，目标就是打造一间

百年老店！ 伟业

去年 12 月份瑞麒 G3 上市，

瑞麒G3与梅西这两个词就被深

深地联系在一起。近日，为了答

谢各界对瑞麒品牌的关注，在瑞

麒品牌三周年之际，针对所有客

户推出“梅西拉手G3 万元豪礼

送不停”优惠购车活动！

据悉，即日起凡购买瑞麒

G3 即可享受总价值达 10000 元

的超级豪华大礼，10000元豪礼

包括了价值3000元原厂DVD导

航、价值 4000 元原厂装饰礼包

和价值 3000 元商业保险！此

外，在此期间购买瑞麒G3还赠

送价值 3000 元的商业保险，包

括车辆损失险和第三责任险两

大必备险种，三大一条龙式的超

级万元豪礼真正做到让客户开

上省心车。本次优惠活动仅为

短期内本店优惠购车活动。参

与活动的消费者更有机会赢取

万元油卡及瑞麒G3大奖。复兴

6月9日，备受瞩目的广汽丰

田新汉兰达在伟世行包河店正式

上市，在全国300多家销售店同步

发售。当日起，预订的客户已可

以提车。对于新签的订单，广汽

丰田将在保障车辆品质的基础上

全力提升产能，尽最大的努力让

客户尽早提车！

据介绍，这次中期改款的新

汉兰达，外观变得更加时尚、尊

贵，配置更加丰富、豪华，内部空

间更加灵活、多变，为顾客带来了

“新形象·新体验·新生活”的三大

全新价值感受！而新汉兰达的售

价让消费者能以同样的购买成

本，获得更大的价值享受，具有了

更高性价比！在 SUV 市场上，这

一价值无论是在相同的产品层

级，还是同一价格区间，新汉兰达

都具有非常明显的领先优势！

笔者从安徽汽贸伟世行丰田

包河店了解到，为了让消费者早

日提车，广汽丰田在产能上进行

了周密部署。早在今年5月始，广

汽丰田的第二生产线已经切换生

产新汉兰达，为销售供货做准备，

并在确保品质的前提下逐步提高

产能，保证新汉兰达的供应。同

时，在销售和售后环节，全国的

300多家广汽丰田销售店也在供

货、服务、人员的配备上做好了充

分的准备！

在竞争越来越激烈的SUV市

场，广汽丰田汉兰达一直处在领跑

者的位置。相信新汉兰达会凭借

全新的价值体验和极具竞争力的

超高性价比，将继续领跑大中型

SUV天下！

梅西拉手G3 万元豪礼送不停
东风日产伟业“店中店”万达开幕

伟世行新汉兰达伟岸上市购销场面火爆


