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人物档案

爱情果实 草莓带来30万元年收入

三八妇女节
系列报道之 2

伴随着18年来的摸索，蒋秀芝

富了，与草莓的“爱情”也愈发甜蜜。

渐渐地，蒋秀芝与草莓的“爱

情”更升华了：蒋秀芝家的草莓带动

了李杨村草莓生产，现在，家家户户

都在忙着种植草莓，每亩收入也能

突破1万元。她也因此成为闻名乡

里的“草莓皇后”。

先富的蒋秀芝成了领头雁，

2007年成立了“兴农草莓专业合作

社”，吸收200多户农民加入，传授

技术，还搞起了农超对接。

“我现在最希望的，就是要做好草

莓的深加工”，在蒋秀芝看来，这个小

可人儿还有很多利用价值，每次看到

天气热时，不少草莓烂在家里她就特

别难过。尽管，她已经开始尝试用草

莓制成草莓干和草莓酒了。“但深加工

投入很大，我们的力量毕竟微薄”。

2011 年，长丰县草莓种植面积

达到 16.5 万亩，草莓种植户 7 万多

户，带动从业人员12.6万人，预计总

产量达28万吨，亩均产值1.5万元以

上，总产值25亿元。

有人说，这红火的背后，草莓业

带头人扮演着重要的角色。蒋秀芝

说，她只是一个普通的种草莓的农

村妇女。

蒋秀芝：和草莓“相恋”18年
像鸡心，像玛瑙。

躺在竹篮子里，一个个像胀红了脸的可人儿，娇滴滴惹人

爱。

长在暖暖的大棚里，掩映在绿藤旁边，一个个一字排开，

散发出浓郁的香味。

就是这样，一个叫草莓的小玩意儿，让蒋秀芝整整“恋”了

18年。从1994年开始跟草莓打交道，她的草莓越来越好，也带

动越来越多的人走进草莓。现在，草莓已是整个长丰的特色

产业，她也被人们称为“草莓皇后”。

实习生 吕艳萍 星级记者 宛月琴

美丽奥斯卡 三月正当红

商之都2012春季化妆品节盛大开幕
春季正是化妆品当道之季，各

家百货化妆品推广此起彼伏。今

天，商之都再次整合资源、以求实

创新的步伐打造“美丽奥斯卡——

商之都2012春季化妆品盛宴”，“名

品”、“优价”、“好礼”、“精彩互动”

等特点均携手呈现，缔造了完美、

多彩的化妆品名片，满足了广大消

费者特别是女性朋友们对于春季

美容、美丽自我的追求，魅力女性

风采季已初现雏形。

品牌整合 传送美丽
3月 2～4日在合肥旗舰店购

化妆品单票满300减68/60，部分国

际名品如“Dior”、“HR”、“兰蔻”等

还有加级赠礼，绝对优购和划算，

赶紧来店内一饱眼福、一购为快

吧。另在商之都合肥东城店，3月2

日～4日活动期间，当日在东城店

购化妆品单票满200减30加双倍

积分，满额加送等级礼。且购化妆

品的女性顾客无论金额大小，均有

精美女性手袋赠送。

3月2日起，合肥旗舰店还同

时启动“猜瓶乐享好礼”和2012年

商之都春季化妆品节“最具消费者

青睐的化妆品品牌暨明星产品”评

选活动丰富本次“美丽奥斯卡”盛

会。在“猜瓶乐享好礼”活动期间，

消费者登陆徽之尚商城网站（www.

hzsmall.com）的活动主题页面，对

页面上化妆品明星产品图片进行

答案选择，每日都会产生10名幸运

者，可获赠面值50元的化妆品券1

张。对于此次评选活动，依然采用

纸质选票和电子选票，顾客通过投

票选出10个自己“最青睐的化妆品

品牌明星产品”，参与投票同样有

机会领取奖品。

悦动春色 畅享购物
据悉，在3月2日～4日活动期

间，商之都旗舰店内购穿着类单票

满300减120/100/80/60；

VIP 卡购穿着类商品双倍积

分，单票积分满500分可参加抽奖

一次，100%中奖，最高可赢取面值

1000元的商之都会员一卡通。另

商之都东城店打出百货类2～8折

的优惠折价（特例商品除外），购物

同时还享受“双休日幸运90分，购

物只花一半钱”的机会。VIP购穿

着类/玉器当日满800元加送100元

电子券，且当日在东城店百货类商

品累计购物无论金额大小可免费

办理商之都普卡一张。

银行助推 魅力女人节
即日起至3月底，招商银行

持卡人在商之都合肥两个店活动

期间购百货类商品刷卡消费单票

满88元，赠送精美抽纸一盒；刷

卡消费单票满888元赠送精美雨伞

一把。招商银行一卡通持卡人3月

3日、4日两天在商之都旗舰店和

东城店购百货类商品刷卡消费单

票满500元送面值50元的商之都

会员一卡通1张；购穿着类、化妆

品类商品刷卡消费单票满1000元

送面值500元的琉璃时光美容体验

卡1张，上述赠品每人每卡每票仅

限一份。

另 3 月 8 日当天，在商之都

合肥两个门店，招行银行一卡

通顾客购穿着类、化妆品类商

品刷卡消费单票满400元赠生活

礼包一份，购穿着类、化妆品

类商品刷卡消费单票满400元赠

送丝巾一条；上述礼赠均每人

每 卡 每 票 仅 限 一 份 ， 数 量 有

限，先到先得，送完即止。光

大银行持卡人活动期间当日在

商之都旗舰店购穿着类、化妆

品 类 商 品 刷 卡 消 费 单 票 满 88

元，即可获赠精美礼品一份，

光大银行白金信用卡持卡人活

动期间当日在商之都旗舰店购

穿着类、化妆品类商品刷卡消

费单票满 1000 元送面值 100 元的

商之都会员一卡通 1 张，上述活

动均每人每卡限送一次。

这几天，蒋秀芝为“世界草

莓大会”的事忙前忙后，刚刚过

去的 2 月 24 日，长丰草莓聚集

世界的目光，很多省外的甚至是

国外的草莓大腕来长丰取经，而

蒋秀芝的草莓也早已走出了国

门。

春寒料峭，朦胧春雨依然

还笼罩着长丰县水湖镇李杨

村，现在草莓已大量上市，蒋

秀芝几乎每天都要到她的“蝶

恋花草莓采摘园”，采摘、分

拣、装箱，重复一个个动作的

同时，也抚摸着她心中的这一

个个“恋人”。

“这个品种是‘红颜’，那个

品种是‘丰香’，在那边那个叫

‘章姬’……”看着娇艳欲滴的草

莓，蒋秀芝总是乐得笑开花。

今年草莓行情不错，蒋秀芝

告诉记者，她家今年承包了 40

亩，亩产应该在 3000 斤以上。

价格各个季节不一样，现在这

季，差不多每亩能有2万元的收

入。她忙不过来，还在附近请了

15位农民工，帮忙采摘运输。

“平均下来，一年的收入在

30万元左右吧”，蒋秀芝并不含

糊，对她来说，这就是“甜蜜的

果实”。

说起自己跟草莓的“相恋”经

过，蒋秀芝回忆到，自己从学校出来

后，就开始种植草莓。

那是1994年，长丰当地虽素有

种植草莓的传统，但当时种植面积

并不大，就她所在的李杨村而言，主

要作物是粮食，种植效益低。后来，

县里面大力提倡种植结构调整，李

杨村开始摸索着搞草莓种植。

最初，蒋秀芝只是留守在村中

为数不多的高中毕业生，曾在一所

小学当了两年代课老师，后来又去

宁波一家罐头厂打工，嫁到被称为

“草莓世家”的婆家以后，她敏锐地

捕捉到政策的“第一缕阳光”，成为

最早一批大面积种植草莓的村民。

刚开始，种植户只顾种，不知道什

么是反季节，往往草莓上市高峰不好

卖，最差时“一斤一毛钱都没人要”。

后来，就开始尝试大棚种植，上市时间

延长了，开始每斤能卖到五六元。

而面对“草莓口感不好，长得也

难看”的困扰，蒋秀芝在政府的帮助

下，又在品质上下了大工夫，请来以

色列、日本专家前来传经送宝，和省

内大专院校挂钩，带人到北京、辽宁

参观学习，终于让草莓不但更好吃

而且更好看了。

掐指算来，蒋秀芝和草莓的“爱

情”已走过了 18年，也就是在这漫

长的旅途中，蒋秀芝慢慢地找到了

草莓种植的秘诀。

恋爱经过 18年摸索觅得种植秘诀

爱情升华 让更多人走上致富之路

蒋秀芝，长丰县水湖镇人。

作为长丰县第一批草莓种植户，蒋大姐从1994年便开始种植草

莓，后在政府的大力扶持下，她与县里的许多草莓种植户一起扩大了

草莓种植面积。经她手培育的草莓又鲜又甜，远近闻名，成了当地名

副其实的“草莓皇后”。

蒋秀芝和她的草莓都成了远近闻名的“草莓皇后”


