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在采访中，记者抛出的疑惑：

2011年的家居市场被形容为“寒

冬”：楼市限购、原材料价格持续

上涨……2012年，家装行业前途

未卜，今朝宜居为何此时选择大

力拓展？“危机给有准备的人带来

的是机遇。用引领企业、做一流

企业的标准要求自己，有战略眼

光、有思想、有模式，所以今朝才

敢于迎难而上。”

据介绍，自1999年成立至今，

今朝装饰集团的发展一向低调，

没有大起大落，但定位精准、稳扎

稳打，不仅在消费者中获得了很

好的口碑，更是成了业界的典范，

在西安、成都、长春、重庆、天津建

立了五家直营分公司。合肥作为

今朝宜居集团的下一个战略区

域，3 月 18 日将与合肥百姓见

面。目前，今朝宜居装饰集团总

斥资1.5亿元投入合肥，其中已建

成的 8000 多平方的今朝宜居大

家居实景整体生态家居馆将于近

期开业。今朝宜居始终坚持以人

为本的经营理念，把客户的需求

作为公司服务的根本目标，相信

不久之后必将在合肥赢得良好的

口碑和市场认可。

数领军企业还看“今朝”
——专访今朝宜居装饰集团安徽分公司总经理张阳

“数风流人物，还看今朝。”13

年前，来自胡雪岩故乡的戴江平

带着 15 年的从业经验进驻北京

家装行业，把自己的品牌注册成

“今朝”装饰。短短数年，今朝已

闯出了一片广阔天地，其所创造

的“今朝集团模式”也为业界津津

乐道。而今，怀着对家乡的感情，

今朝集团开始将目光投向了故

土。今朝会给合肥家居市场带来

哪些冲击？“今朝集团模式”背后

的秘密武器又是什么？借今朝集

团旗下安徽今朝宜居装饰工程有

限公司的组建并即将开业之际，

本报记者专访了今朝集团安徽今

朝宜居总经理张阳。记者邹传科

谈到“今朝集团模式”背后的

秘密武器，张阳兴奋地告诉记者：

“主要概括为五大优势，包括以设

计沙龙为主导的大家居、整体生

态家居、预警式标杆工程、个性化

装修套餐、老房装修标准制定

者。”在张阳看来，今朝宜居入驻

合肥，集团独一无二的经营模式

将对合肥的家装市场形成有力冲

击。“尤其是以‘设计沙龙’为主

导的精品大家居文化中心必将颠

覆传统装修思维。”

何谓以“设计沙龙”为主导的

精品大家居文化中心？它是今朝

宜居整体生态家居中心，目的是

为了发现都市客的生活坐标，引

领潮流中最顶尖的家居生活。中

心不仅是一个展示效果的模拟空

间，更是引领时尚潮流者的聚集

地。

充满艺术氛围和情调的设计

工作室，让消费者体验最新、最

潮、最权威设计的同时感受最新

的时尚潮流，引导整体生态家居

的消费模式。

作为行业内的十强企业，今

朝集团聚集了最权威的设计师及

行业内资深专家，并不间断地组

织流行趋势的发布会。作为一个

公益交流和沟通信息的传播中

心，给消费者提供家居行业最前

沿的设计资讯和动态。

无论是否装修，走进今朝宜

居设计沙龙文化中心，便是他们

的座上宾，就可以了解到关于装

修设计的点点滴滴，这是他们在

业内立足的同时，为消费者创造

美好居家环境所贡献的一点微薄

之力！

另外，今朝宜居装饰对工程

的把关更为重视，今朝集团预警

式标杆工程被形容为“防火工

程”，即业主装修前可以提前看到

自己的装修愿景实景模拟，“这在

家装界也是独有的。”

一流的企业做标准，二流的

企业做技术，三流的企业做产

品。这句话在今朝集团得到了经

典诠释。

“今朝集团模式”中令张阳

引以为豪的，当数今朝集团作为

老房装修标准制定者的身份。

据悉，此标准针对广大家装装饰

公司和消费者的需求，针对老房

装修改造中的常见问题做了详

尽表述，首次对建筑装饰装修工

程中的工程进行了全方位全系

统性的概括总结，从此使人们对

业内的老房装修有了高水平、全

方位的阐述。2011年 4月由今朝

装饰集团编著的《中国老房装修

标准指南》已经正式出版发行。

“换句话说，今后凡涉及老房装

修的都将以我们制定的标准为

衡量规范。”张阳表示，怀着做百

年老店的抱负，才会看得更远，

走得更稳。

采访中，张阳也坦言，现在今

朝集团模式的独一无二和不可复

制，还在于今朝集团拥有雄厚的

实力支撑，包括自主生产基地、完

善的物流系统和庞大的工业园支

撑等。“这是其他企业所无法比拟

的。”这也是安徽今朝宜居装饰最

强大的后盾。

独一无二的模式冲击合肥

站得高才会看得更远

每一次危机都是难得的机遇


