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数额不等，年终奖理财各不同

理财人物：林先生，45岁，某

中型企业副总。年终奖在10万

元以上。

家庭情况：家庭年收入大约

30万元，已在城区有住房，车子

是单位配的，平时家庭开支也不

多。孩子今年17岁，以后出国留

学可能花点钱，除此以外，近阶

段不会有大的开支。因为没有

时间，大部分资金都存在银行

里，目前有银行存款55万元，另

有信托15万元。

理财计划：想再买套房，另

外为孩子出国准备点资金。

理财建议：年终奖发下来，

加上手头上已有的银行存款，有

65 万元左右。建议林先生考虑

购买一套高档住宅，价款在 150

万元左右，申请 10 年期的银行

按揭，首付 50 万元，每月还款一

万多元，应该没有太大问题。

房子一方面是可以起到保

值增值作用，另一方面也可以自

己住，把城区房子出租，这样每

月还有不菲的租金收入。购房

后每月还按揭后还有结余，就可

以为孩子出国做点积蓄。

年终岁尾，对于市民而言，年终奖是最

让人激动和兴奋的事之一。随着春节的临

近，消费和投资又将如何分配？加息了，是否

拿年终奖提前还贷呢？怎样投资才能最大限

度地抵御通货膨胀？如何管理好这笔钱，让

钱包更鼓，也是众人关注的焦点。日前，本报

记者联系银行、保险、基金以及贵金属方面的

理财专家，为你一一详解年终奖的最佳理财

方式。 记者 谈正民 何爽

理财人物：方小姐，26岁，外

企职员。今年的年终奖相当于

第13个月的工资，大概5000元。

家庭情况：方小姐目前单

身，年收入大概6万元左右，尚

未购房，但近期有购房的打算。

目前银行存款5万元，另外还购

买了3万元的货币市场基金。

理财计划：考虑到自己除了

社保之外没有任何保障，方小姐

打算用年终奖的一部分选择一

些适合自己的商业保险；剩余部

分继续购买货币市场基金，作为

购房基金的储备。

理财建议：购买一些商业保

险对方小姐来说是必要的，但由

于目前她还单身，没有太多的家

庭责任和负担，收入也属于中等

水平，考虑到她的保障需求和经

济承受能力，应优先购买一些人

身意外险和重大疾病险。

以 方 小 姐 目 前 的 经 济 实

力，购房还有一定困难，即便可

以解决首付，但还贷的压力仍

然很大。鉴于方小姐还年轻，

可以拿出一部分钱去“充电”，

提高自身的能力和素质，以便

为日后升职和加薪增加筹码，

这对方小姐来说，也许才是最

有价值的投资。

年终奖数额：5000元左右

理财人物：路先生，30岁，事

业单位工作；路太太，编辑。往

年两人的年终奖加起来1万元左

右，今年大概也是这个数。

家庭情况：生活和工作还算

稳定，家庭年收入大约在10万元

左右，已有单位房改房，近期没

有再购房的打算。目前有银行

存款5万元，其余的钱都在股市

里，有10万元左右。

理财计划：路先生预期2012

年股市将有大的机会出现，打算

把年终奖加上 3 万元银行存款

都投到股市中去。

理财建议：路先生是一位偏

好股票的投资者。2012年的股市

经过2011年的持续低迷后存在一

定的上涨空间，有余钱的市民可考

虑股市。但路先生的家庭资产过

于集中于高风险的股票，这对于其

分散风险极为不利，一旦股市行情

突变，路先生将会遭到巨大损失。

建议路先生降低直接持有股票的

资金比例，把年终奖投资到风险程

度中等偏低的平衡型基金，这类基

金是涉及货币市场、债券市场和股

票市场的一种组合，投资比例平

衡，相对于股票基金风险更小、收

益更稳定，适合不愿承担较高风

险、期望相对较高收益的工薪阶层

投资者。另外，保留5万元银行存

款是必要的，不能禁不起诱惑将它

再投到股市中去。

年终奖数额：1万元左右

理财人物：马先生，35岁，IT

行业职业经理人。年终奖估计

在5万元左右。

家庭情况：房改房一套已出

租，前年新购买了住宅，申请了

40 多万元按揭贷款，分 10 年付

清，每月还款 4000 多元。家庭

年收入20万元左右，银行存款5

万元，另外的资金都套在股票

上，现在市值只有10万元。马太

太是公务员，年收入5万元。马

先生、马太太有一个 5 岁的孩

子，正在上幼儿园。

理财计划：马先生暂时没有

计划。

理财建议：目前的理财产品

收益一般在 5％左右，而银行的

中长期（五年以上）贷款利息则

达到 7.05％，收益小于开支，马

先生可以先考虑利用年终奖这

笔钱还贷款。

5岁的孩子马上就要上小学

了，马先生应该开始考虑为孩子

准备教育基金了，可以定期购买

一些低风险的货币市场基金，为

孩子储存教育经费；另外，利用

这笔钱安排一次旅游也是不错

的方式，适当的休息、“充充电”

对春节过后更快投入繁忙的工

作会有所帮助。

年终奖数额：5万元左右

年终奖数额：10万元左右

在刚刚结束的2011年中国银

行业百佳文明规范示范单位评选

中，招商银行获选 12家，已占全

国银行网点总数 4‰的规模，赢

得了12%的获奖占比，获选网点

比例在银行业中居首，为招行即

将到来的25岁生日献上了一份

厚礼。

“招商银行服务好”，这来自

客户评价的抽象、简单几个字，

源于25年来，每一次客户的接触

感受、每一位客户的服务体验。

据估算，招行一线员工，每天要

接待190万位客户，解答380万次

咨询，送上760万次问候。

在创业之初，招行就确立了

“服务立行”的经营宗旨。在25

年的发展历程中，招行确立了因

您而变的服务理念，形成了“葵

花向阳”的服务文化。“招行人一

直把招商银行比作葵花，把客户

比作太阳。没有太阳的照耀，葵

花就不能生长；不因市场和客户

而变，招商银行就不能发展，甚

至不能生存。”

25年来，招行之所以一直保

持服务领先，是因为招行一直致

力于构建系统完善的服务体系。

招行员工共同的认识是，在银行

同质化竞争的时代，局部的优势

是很难持久的，只有形成体系

化，才能更好地适应客户日益个

性化与综合化的需求。

在《华尔街日报》亚洲200家

最受尊敬企业评选中，招商银行

凭借“强大的品牌和优质服务的

声誉”，获得“中国最受尊敬企业

前十名”的第一位。《华尔街日

报》评价道，“招商银行在服务质

量上击败竞争对手”。

近日，太平洋保险在全国44

个城市面向其客户俱乐部会员提

供“酒后代驾”服务，为符合条件

的会员解决了驾车赴宴的后顾之

忧。截至 1 月 12 日，已有超过 5

万名会员客户获得酒后代驾服务

套餐。

据介绍，太平洋保险这项“酒

后代驾”服务将从元旦一直持续

到2012年3月31日，符合条件的

太平洋保险客户俱乐部会员只需

提前3个小时拨打全国统一服务

电话95500 ，即可预约此项服务。

凡是个人最近一次在太平洋

保险投保有效商业车险或非车险

保单的保费在6000元及以上的

新、老会员，均可在主题活动期

间内，享受2次酒后代驾服务。

据了解，“酒后代驾”是太平

洋保险面向个人客户推出的“服

务连连看、体验节节高”等8项客

户体验活动之一。此外，太平洋

保险还推出“纠纷案件、无偿援

助”、“资讯短信、专业关怀”、“理

赔公开、监督有奖”等会员服务

举措。 周冰彦 记者 何爽

春节是亲人团聚的日子，也

是人情往来的时节，其中社交的

礼尚往来难以避免，过节可能让

人感到“压力山大”。龙年新春，

忙碌了一年的我们是不是应该暂

停奔波的脚步，放下重负、回归

家庭？年年感恩，今年让我们把

爱留在家里吧。

太平洋保险的一款明星产品

“金享人生保障计划”在市场上

持续热销，它具有市场创新的身

价、重疾双重保额递增功能，能

够帮助人们转移风险，消除对未

来的担忧。龙年春节，为自己和

家人投保“金享人生”，是给自己

和家人最暖心的爱的表达。

“金享人生保障计划”由“金

享人生终身寿险（分红型）”和

“附加金享人生提前给付重大疾

病保险”组成，集增长的身价保

障、增长的重疾保障于一身，并

能兼顾一定的养老保障，从出生

30天至65周岁均可投保，可谓是

一份性价比高、人人可享的基础

型保单。

无论我们的经济状况是否宽

裕，若投保“金享人生”，从交纳

第一期保险费后合同生效时起，

我们就拥有了一笔大额资产，它

可以保障你的家庭安然度过因意

外、疾病导致的财务危机，并且

通过“金享人生保障计划”建立

的这笔资产会随时间推移而增

长，通过长期累积增值并积聚成

一笔更大的资产。

“金享人生”突破性地实现了

寿险保额和重大疾病保额随主险

分红水平的双重增长，增长部分

的保额以增额红利形式体现，帮

助客户抵御通货膨胀造成的寿险

保额和重疾保额不足的风险，身

价、大病两无忧，有助于客户实

现人生风险的双重动态规划。而

且对这一保额的双重增长，客户

无需增加保费、无需后续体检，

增加部分的保额也不会影响客户

后续加保其他产品，真正免除了

客户的后顾之忧。

2011银行业百佳服务网点揭晓

招商银行入选率居首位

太平洋保险

推出“酒后代驾”服务

年年感恩，今年把爱留在家


