
来自奇瑞旗云的超值中级家轿旗云

3拥有宽大的空间、丰富的配置以及实惠

的价格，一直都为消费者所青睐。在此

次旗云推出的“旗云放‘价’抢购”大型让

利活动中，旗云3最高优惠达13000元。

作为一款五万多的超值A+级家轿，旗云

3有如此大幅度的优惠，促销力度远超同

级别车型，相当具有竞争力。这让有“性

价标杆”之称的旗云3更显超值。

此次促销活动旗云全系车型都有较

大的现金让利和超值油卡送出。其中，

让利幅度最大的要数旗云3，此次的“旗

云放‘价’抢购”活动，客户购车即可享受

最高可达13000元的优惠。

旗云3是旗云系列的“性价标杆”，

它拥有多项人性化的设计和丰富的实用

配置，外观具备时代气息感，流线型的车

身线条延续至车尾，在同级车中更显沉

稳、高档。

旗云3是旗云系列的高配置、高性

价比产品，在同级车中无论在价格方面

还是在配置方面都最具有很强的竞争

力。促销带给消费者金钱上的实惠，而

旗云3在此基础上能给予消费者更为舒

适便捷的用车生活，此时选择旗云3，超

值优惠带来的超高性价比无疑让旗云3

更具可购买性。 合肥福瑞源

“开开心心出门，快快乐乐回家”是所有

司机的愿望，安全行车除了跟司机的驾驶习

惯有关外，还跟车辆本身的安全性密不可

分，但是如何评定一款车型的安全性能？作

为国内唯一官方认证的汽车碰撞机构，

C-NCAP具备级别最高的汽车安全测试项

目，其结果具有较高的公信力，是目前我们

在国内唯一可以参考的车辆安全碰撞成

绩。 2011年度C－NCAP第三批评价结果发

布：上海汽车旗下“传奇英伦精品小车”MG3

以47.1分的成绩，荣膺五星安全评级。上海

汽车以超越同级车型的安全成本投入、参照

“欧洲标准”的Euro-NCAP和 C-NACP双五

星级碰撞设计要求，此次MG3登顶C-NCAP

碰撞测试，也是上海汽车以实际行动表明

“大厂造小车”的实力与决心。 祥德

通过C-NCAP成绩
看A0级小车安全-MG3

2011年已接近尾声，在这一年里比亚迪

L3可以说给消费者带来了巨大的惊喜。持

续的配置升级和品质提升，让消费者体验

到了真正的超值享受，同时也让L3销量持

续增长，地位得到进一步巩固。根据工信

部最新公布的节能惠民补贴目录来看，2012

款新 L3 综合油耗只有 6.2L/100KM，是很省

油了。而不到6万元的售价，加上3000元

惠民补贴，价格方面2012款新L3确实很给

力。回到老百姓主流家用车方面，比亚迪

是否还能hold住呢？感兴趣的朋友可关注

安徽首家火爆销售华民比亚迪，17~18日在

瑶东社区巡展及19~20日车巢汽车城举行

车展活动。有兴趣出手的车主可亲临华民

4S店展厅细心感受。 安徽华民

够舒适够档次
2012款L3热销

东风雪铁龙于 10月 29日举行了东

风雪铁龙C5车型的意向客户创享试驾

团购会。

活动中最为亮眼的当属东风雪铁龙

自主开发、基于大量车主行车数据制作

的 APP 测试软件，赢得了业内“科技之

水”的美誉。在试驾过程中，这杯“水”的

波动情况将真实地反映出汽车静止、启

动以及行驶过程中的各种状态，由此细

致地全程记录行驶过程中平稳性的微小

变化，精确地将平日行车中难以量化的

舒适感受通过振幅数字的形式呈现出

来 ，为 此 ，C5 创 享 试 驾 特 别 选 用 了

i-Touch等电子设备，在试驾过程中由该

设备来告知此次行驶的最终分数。

东风雪铁龙主办此次活动主要是为

了展示C5的动态舒适性能，与C5一惯提

倡的“动态舒适典范”相契合，试驾活动

不仅可以充分凸显东风雪铁龙C5对动

态舒适性的极尽追求，更是可以借此让

人们更直观、更切真地认识到东风雪铁

龙的舒适指数，扩大东风雪铁龙C5的影

响力，提升品牌知名度。

活动现场订车场面也十分火爆，顾

客们试驾后对C5的优良品质给予了高

度的赞扬，并表示要现在就订车，尽早把

C5开回家。

据悉，C5创享试驾团购会现场购车

不仅有万元巨惠，还有更多购车惊喜和

实用豪礼相赠。

东风雪铁龙举行C5试驾团购会

抢购旗云3，可优惠13000元

广汽丰田伟世行包河店在11月12日

10：00 和 14:00，特针对全系车型开展了

两场“老换新 不费心”的二手车置换活

动。广汽丰田凯美瑞作为一款叱咤车坛

五年的车型，以极高的市场占有率和品

牌美誉度，广汽丰田伟世行包河店单店

凯美瑞销量近5000台，从销售和售后服

务都获得了客户一致的好评。为二手车

置换提供了强大而稳定的后援。

当天前来广汽丰田伟世行包河店

置换二手车，有专业人士为顾客提供专

业、透明的车辆评估及报价服务，所有

手续都由伟世行代办，二手车车价抵扣

新车车价，然后补齐差价，即可开着新

车走。现场免费评估，置换有礼，参与

活动更有精美礼品赠送。为了让更多

的老客户继续享受广汽丰田优质服务，

特针对每款车型有最高 30000 元的补

贴，进一步提升客户的用车品质。现场

达成 11 台置换订单。伟世行将一如既

往地开展二手车置换服务，期待客户的

光临洽谈。

伟世行“老换新不费心”活动圆满落幕
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