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“现在做实业太难了，人才欠缺，融资

难，自己一手创办的企业，如果不是万不

得已不会选择转让的。”昨天上午11点，舒

城县皖西益农农化厂的创始人张从德，一

个人守着偌大的办公室，略显疲惫，从今

年 4 月份下定主意将企业转让至今，每天

他都要处理着前来寻求合作的买家。

由于资金问题，张从德被迫将厂子公开

“挂牌转让”，希望能找到行业中的强者接手。
开价600万为企业找“婆家”
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临近十一黄金周，彩电市场热点不断，智能
电视热度最高。面对金九银十的旺季彩电市场，
海信重拳出击，在全国市场同步批量上市了由
XT710系列云智能电视以及个人智能电视I'TV、
智能伴侣ETBOX等组成的强大的新一代智能电
视，并配合国庆市场推广活动，率先掀起了国庆
市场的智能消费热潮。

“家庭趋大，个人趋小”，已成为当今彩电市
场的最新消费趋势。大电视满足家庭娱乐共享
需要；小电视满足个人移动性和个性化需求。此
番，海信XT710系列云智能电视和I’TV个人智能
电视的联袂推出，就同时满足了家庭和个人的不
同需要。电视之间能够进行“多屏互动，无线连

接”，也成为海信新一代智能电视的独具特色。
只要通过手指的轻轻滑动，大电视的内容就

可以自动传到个人电视上观看，个人电视上的内
容也可以轻松传到大屏幕上进行分享，同时，个
人电视还可以充当大电视的遥控器，多屏互动的
实现，真正使看电视突破了时间和空间的局限。
同时，XT710系列“新电视”还采用了新型手势控
制、语音控制等智能化人机交互技术，操控的简
易性较之前的智能电视有了更大突破，而I’TV
新品上市短短一个月来，海信官方网站上的预订
人数已经超过10000人，消费者反响非常踊跃。

由于充分应用了云计算技术，海信新一代智
能电视也被称为云智能电视。

海信电器副总工程师菅怀刚表示，其实早
在两年前，海信就将云平台作为智能化战略的
技术支撑平台投入建设，并在此基础上建立起
了海信智能电视运营支撑系统，目前已经提供
了大量的云服务和云应用。海信云智能电视，
可以提供包括“云分享、云同步、云视频、云智
控、云社区、云应用、云空间、云游戏”等在内的
八大云功能特征，未来海信还将基于云计算平
台持续不断地扩展更多的云服务和云应用，充
分利用云计算技术已经成为海信智能电视的基
本特征，从而实现不断增值的用户服务，给用户
带来更优良的使用体验。

国庆黄金周即将来临，海信电视大型国庆酬

宾活动亦将倾情开展。购买海信 XT710 系列
云智能电视赠送价值3386元智能3D大礼包，
含价值299元游戏手柄、价值599元 2.1声道音
响、价值600元超影卡、价值1888元华数VIP尊
享卡；国庆期间，海信智能3D系列电视全线优
惠，55 寸智能 3D LED 一款补贴价 8990 元，46
寸智能3D LED一款补贴价5990元，42寸智能
3D LED一款补贴价4990元；同时购买XT710云
系列智能电视和个人智能电视 I’TV M280 还
加赠价值599元挂烫机一台；同一天在同一商
场购买海信电视、海信空调、海信冰箱、海信洗
衣机任意两类以上产品满一定金额，还可获得
套购礼品。

海信云智能电视全国同步上市 多屏互动体验引领消费潮流

资金链断裂

昔日明星企业如今600万“甩卖”
近段时间以

来，珠三

角、长三角等沿海地

区中小企业大规模倒闭潮将重现等传

闻不断涌现。而地处中部地区的安徽

中小企业也很难独善其身，在资金和

人才等多重压力之下，中小企业倒闭

现象也时有发生。本报从即日起将推

出专栏“聚焦安徽中小企业生产现

状”，与您一起关注安徽经济成长。假

如您身边的企业出现了发展困局，假

如您对于危机下企业发展有独特见

解，请与我们联系：0551-5223791。

开栏语

“员工已经从今年4月份开始陆续解

散了，只保留了财务和部分销售人员。”昨

日上午，地处六安市舒城县境内、合宁路13

号的舒城县皖西益农农化厂，厂区内显得

异常安静，工厂创始人张从德正在办公室

内整理着企业档案，办公室收拾得非常整

洁，墙上还挂着一排排象征企业荣誉的奖

牌。

“这个是我们连续10多年获得的安徽

省著名商标称号的牌子，这个是我们获得

的安徽省民营科技企业称号的奖牌……”

张从德一边整理文件，一边如数家珍般地

介绍着企业所获得的荣誉。

“这些奖杯奖牌都是我和这个企业的

荣誉，从1992年创办企业至今将近20年的

时间，这个企业已经如同我的儿子，我真的

不想企业毁在我手里。”张从德说出这句话

时，显得有些悲凉。作为国家定点农药生

产企业，它曾盛极一时，2008年，单草甘膦

产值就达1.2亿元。

虽然企业已经停止生产将近半年，但是厂

区内依然被收拾得干干净净，无论是药品检测

室还是仓库、生产线，都井然有序。

“我从一无所有到创办这个企业，从只有2、

3个人的小企业发展到将近200人的工厂，我已

经将企业看成了我自己的孩子。”张从德说这话

的时候，正在检查仓库内的库存产品。如今，昔

日辉煌已成过眼云烟，只是没想到来得如此之

快。张从德已经预感到，以自己的经验，现有的

管理水平，等待这个厂的命运只有一个——倒

闭。

日前，张从德被迫将厂子公开“挂牌转让”，

希望能找到行业中的强者接手。17个农药登记

证，国家定点农药生产企业，配套的设备、厂房、

土地，皖西农化厂的家底不算寒碜，仅登记证这

一笔无形资产就价值数百万元。按行业人士估

算，现在申请一个农药登记证，需耗时2年进行

田间药效试验、环境评估等，成本至少50万元。

但张从德开出的价码却非常“优惠”，转让

无形资产，只要开价 600 万元及以上，均可以

谈。如果算上厂房、设备整体转让，则需1000万

元以上。

舒城县皖西益农农化厂为何倒闭？除了创

始人张从德给出的资金和人才压力之外，企业

规模相对较小，行业整体发展不景气也有很重

要原因。

“从银行贷款需要房产和设备的抵押，但是

前期的贷款还没有还完，这条路已经行不通了，

我也想过找地下钱庄贷款，但是那样只会加速

企业的倒闭。”张从德认为。

张从德告诉记者，如今的商业银行，更倾向

于将资金发放给“短平快”的投资渠道，而对于

传统制造业来说，贷款需要房产和土地来作抵

押，按照作价的60%～65%的比例放贷。而舒城

县皖西益农农化厂，在三年前引进全新设备时，

已经将部分固定资产抵押给银行了。

张从德也考虑过选择“地下钱庄”，但是最

终还是放弃了：“化工企业投资大，赢利周期长，

地下钱庄的利息太高，我们根本无法承担。”

“假如能够找到一个发展较好的企业来接

手，最起码可以保证品牌能继续保留，企业不至

于彻底消失。”此时的张从德略带伤感。说到以

后的打算，张从德说，工厂转让后，他会将自己

的精力转移到譬如养老院等产业，他要给自己

选择一个不太“操心”的行业，不让自己活得太

累。（下转07版）

资金链断裂加速企业关门

昔日明星企业
如今大门紧闭

张从德如今独自一人面对着早已停工的厂房

如今的实验室变成了临时宿舍和办公室

企业墙上挂有很多荣誉证书

不得已转让厂，张从德很无奈


