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日前，国内成品油价创历史新高，突

破7元大关，再次引来汽车行业大讨论，然

而讨论结果如何，消费者都必须面对一个

事实：加油需要加价。这无疑给排量相对

较高的SUV车型提出更大的挑战。

作为国内SUV的领导品牌——哈弗

SUV，凭借车型本身的节油优势，从容应对

这一问题。此外，3月份继续发力以涵盖

哈弗H3、哈弗H5等主力车型，最高8000

元的巨幅优惠回馈客户，与用户共同应对

不断攀升的油价。

哈弗SUV优惠车型涵盖哈弗H3全系

车型与哈弗H5欧风版主要车型，最高优

惠额度达8000元，以超高性价比直接叫

板普通家用轿车。哈弗H3媲美中高级轿

车达2700mm的轴距，带来宽敞舒适的驾

乘空间，同时拥有温馨、炫酷、激情三种不

同的内饰风格，设计和材料均符合欧盟标

准，内在品质获得新的提升，一度树立起

国内SUV性价比新标杆。哈弗H5欧风版

外观上结合空气动力学造型设计，整车更

具都市风格，内饰采用对称式布置的中控

台，线条柔和饱满，造型夺目彰显豪华高

档品位，而且在安全、环保、性能、质量等

方面，成功通过了国际最高标准的欧盟整

车型式认证，以领先品质成为同类车型的

标杆。

哈弗H3、哈弗H5欧风版优惠车型，

涉及汽油2.0L、2.4L，柴油2.5L三款动力的

十多款车型，而且这些车型都有出色的节

油性能，这也是它们获得消费者广泛认可

的重要原因。2.0L和2.4L为汽油发动机，

源于日本三菱，性能成熟稳定，广泛应用

于国内多款热门车型。从数据看，哈弗

SUV2.0L车型百公里实测油耗7.8L，2.4L车

型实测油耗仅在9~10L左右，均大幅领先

于同级别车型，甚至低于同排量轿车。

2.5L排量车型搭载2.5TCI柴油发动机，由

长城汽车与德国博世共同开发，在CCTV5

《赛车时代》栏目和中汽联主办的“半箱油

到俄罗斯节油挑战赛”中，车主驾驶哈弗

2.5TCI历时3天行驶1346.9公里，从哈尔滨

到达中俄边境城市满洲里，折合百公里油

耗仅为3L，名震全国。

在刚刚过去的2010年，哈弗SUV实现

销量“八连冠”，并取得达喀尔中国军团第

一的成绩，并推出一款类比奔驰、大众等

国际品牌的绿静2.0T柴油发动机，它以兼

顾科技和节油的双重优势，成为“中国十

佳发动机”中唯一一款柴油机，直接推动

国内柴油车型迈入新的发展阶段。

正是由于哈弗SUV领先的科技装备

和出色的节油性能，在消费者心目中积累

了良好的口碑，获得广泛的市场认可。3

月份，哈弗SUV再次推出最高8000元的巨

幅优惠，不仅是对消费者的回馈，更是与

消费者共同分享哈弗SUV冠军品质荣耀

的见证。

哈弗H3/H5联袂惠民
最高优惠8000元

比亚迪5款车型

巅峰钜降3000~15000元
比亚迪官方宣布，旗下五款车型进

行上市多年来首次官方降价，最高降幅

达15000元！在2010年车市优惠政策退

出后，比亚迪抢先发动巅峰钜降，一方面

大幅让利回馈广大消费者，另一方面则

为主动出击，抢占更多市场份额，为2011

年企业快速增长奠定坚实的基础。最高

降幅15000元，5款车型全线出击。比亚

迪此次巅峰官降，参与的车型包括F3、

F6等五款热销车型。其中 F3最高官降

10000元，F6最高官降 10000元。为抢

攻2011年，比亚迪5款车型全线出击，迎

春官降挑战合资品牌，目的就是打造更

多月销超万辆车型，将F6等车型也拉进

月销万辆俱乐部。 （安徽翔迪）

华泰B11上市开门红

订单排到3月底
自2010年12月28日上市以来，华泰

B11便受到了消费者的热烈追捧，订单不

断增加，部分店面的订单甚至已经排到

了3月底。据华泰汽车4S店的工作人员

介绍，华泰B11实车到店后，每天通过电

话咨询和到店看车的客户络绎不绝。

作为华泰汽车的第一款轿车产品，

华泰B11缘何一上市就能大受追捧？笔

者以为它有三个方面的特点。一是外观

大气很体面，二是科技驾乘很给力，三是

越级配置很超值。可以预见，华泰B11

“级别之上”的竞争策略，不但大大提升

了自身的性价比，还将全面搅动同级车

市场，并将推动B级车型的全面升级！


