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12月 18日，大富绿洲一期开盘仪式在合

肥如期举行，大富绿洲首度开盘一房难求、炙

手可热的盛况，再度点燃合肥楼市的热情。

这不仅反映了“北城崛起”、“板桥河板块”催

生的区域影响力，更证明了市场对大富绿洲

项目产品的高度认可，现场近千余购房客户

参加了此次开盘仪式，场面十分火暴，开盘仅

2个小时就销售了216套，销售额突破 1.2个

亿，大富地产再次续写了楼市的传奇。

北二环与嘉山路交会区位标志的天赋优

越地段，即将升级为城市主干道的嘉山路带

动的区域价值，板桥河上嘉山路桥架起后成

就的纯熟生活板块，专属配套公交中转站实

现的主城生活圈的无缝对接等等，这一切共

同支撑起大富绿洲的高品质定位，理所当然

给市场留下了高端物业的印象；然而形成强

烈对比的是，大富绿洲首度开盘的9#与10#两

幢楼，最高价格竟然不超过6000元/平方米，

市场顿时一片惊呼，客户们更是一片欢呼，二

环外的价格一环内的价值！如此高性价比的

项目，合肥实属罕见。

大富绿洲项目位于北二环与嘉山路交会

处，总建筑面积约26万平方米。项目三面临

路，交通十分便捷，周边配套成熟，生活无比

优越；项目三面环绿，绿化率高达70%，南临

板桥河，坐享上风上水生活；大富绿洲正成为

合肥市二环内难得一见绿水天合的纯生态社

区。

2010 年 12 月 5 日合富辉煌安徽公司

2010 年度销售代理业绩冲破 60 亿大关，

刷新和改写了安徽房地产服务行业发展

的纪录。

2010年初，合富辉煌安徽公司总经理

刘涟提出“融合提升，追求卓越”的发展主

题，面对不断出台的新政，他希望合富人迎

难而上，在2009年完成45亿销售额的基础

上再创辉煌，用努力来证明“超越和突破”

绝不仅仅是一句口号。

“融合”首先体现在区域市场的融入、

专业资源的整合上，2010年安徽公司代理

项目已增至36个，服务类型涉及住宅、商

业、豪宅、别墅、写字楼等多种物业，服务区

域在继续稳固合肥本地市场的基础上，加

速安徽区域拓展步伐，战略布局铜陵、淮

南、芜湖、滁州、六安、蚌埠等十二个经济实

力强、发展潜力大的重点城市，全面进入跨

城市多项目运作阶段。

一系列纵横交错的调整与优化，在业

务迅速发展的2010年得到了丰厚的回报，

合肥以外的各合富代理项目案场也是捷报

频传——

2010年 3月，安徽公司代理的滁州发

能国际城隆重开盘，当日销售率达88%，目

前已累计销售1900套，以8.6个亿的成绩刷

新了滁州市场新盘成交纪录！

2010年5月，安徽公司代理的六安恒生

阳光城项目耀世开幕，半年内销售价格始终

一路领先，360套房源创下1.8亿销售业绩！

企业可持续发展的源动力在于人才的

储备，新鲜血液的注入则是企业实现稳健

扩张的有力保障，安徽公司一直致力于学

习型团队的打造和人才梯队的培养。9月

20日，合富辉煌安徽公司联合《市场星报》

及上市房企恒大集团及铜陵有色等500强

企业为主的30多家实力开发商展开了一

场名为“辉煌星途——寻找地产界的杜拉

拉”的地产营销精英选拔大赛。比赛全程

联动合肥、六安、巢湖、滁州、铜陵、淮南、蚌

埠、芜湖八大城市，千余名优秀学子和六百

多位职场菁英参与到比赛之中。对于最终

的获胜选手而言，“辉煌星途”为他们走入

工作岗位提供了绝佳的平台和最具含金量

的起跑线，而对于合富辉煌安徽公司而言，

这些优胜者们将成为安徽合富未来的新兴

力量。

2011年，面对安徽广阔的房地产市场

未来，合富辉煌安徽公司将凭借强大的资

源优势，继续造就既精且强的专业队伍，更

努力地追求优质卓越的服务，成就安徽房

地产服务业最具影响力品牌。

大富绿洲盛大开盘

融合提升 深耕江淮 再创辉煌
——合富辉煌安徽公司2010年度销售总额突破60亿

人居典范倾动全城


