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8月24日，合肥高新区管委会与徽商银

行合肥分行在合肥两淮豪生大酒店共同举

办了“科技小巨人”银企对接会。本次会议

是继今年1月安徽省科技厅与徽商银行总

行签署全面合作框架协议以来，我市科技部

门与金融部门联手支持科技型中小企业发

展的一次具体举措。

市科技局、市中小企业局、市高新区管委

会、徽商银行总行及合肥分行相关负责人出席

了会议。市高新创业园管理有限公司、市高新

信用担保公司、省国元科技担保公司及63家

科技型企业的主要负责人参加了此次会议。

本次会议以探索金融合作新模式为目

标，重点解决科技型中小企业融资难问题。

会上，徽商银行总行小企业银行部查芝颖总

经理表示，该行一直把支持科技型中小企业

发展作为全行信贷结构调整的重要战略举

措，目前全行已投放55亿元信贷资金支持

科技型企业发展，下一步徽商银行将把合肥

高新区支行打造为支持合肥地区科技型企

业发展的特色支行，同时全行将在审批流

程、新产品创新等方面给予科技型企业更大

的支持。合肥市科技局朱策局长、市高新区

科技局吴海啸局长也在会上做了重要讲话。

会上，徽商银行合肥高新开发区支行分

别与合肥金星机电科技股份有限公司、合肥

阳光电源有限公司等十家企业签订了信贷

合作协议，签约金额达1.2亿元，同时与合肥

高新创业园管理有限公司签署合作协议，重

点支持园区内科技型企业发展。 （徐勇）

政银携手为科技型中小企业搭建融资平台

星报讯（记者 樊立慧） “现在每天

都可以收到‘网交会’专门针对我销售的商

品发来的短信，提醒我查看外商询盘，‘网

交会’为我提供了又一个开拓国际市场的

舞台。”安徽一家外贸企业的业务员发出这

样的感慨。记者从商务厅了解到，昨日，第

七届中国安徽出口商品网上交易会正式拉

开帷幕，轻轻点鼠标，安徽的商品可以全球

销售。

省商务厅厅长于勇介绍，“网交会”自

2004年开始已成功举办了6届，覆盖了省

内进出口企业4500多家、上网商品超过

35000种，来自全球137个国家的25000多

名外国采购商通过“网交会”平台发布询盘

信息，成效明显，影响也逐年扩大。开幕式

后，安徽省商务厅还举办了安徽省外贸公

司与生产企业对接活动，这是继2009年第

一次成功举办对接的基础上，为安徽省内

企业提供的又一推广、交流平台。

本届网交会还将依托网上交易的平台

优势，为进出口孵化企业全力打造低成本、

低风险、高效率的网上国际市场。今年全

省新增孵化企业502家，新孵化企业新增

进出口额4.2亿美元，同比增加90.9%，拉动

全省进出口增长5.1个百分点，安徽进出口

商品网上交易平台已成为新老企业开拓国

际市场的重要渠道。

中国已成全球第二大种子市场 对农业增产贡献率达40%
据了解，我国已经成为继美国之后的全球第二大种子市场。当前，我国良种覆盖率已达95%以上，对农业增产贡

献率达40%。种业已成为促进我国农业稳定发展、保障国家粮食安全和主要农产品有效供给的基础性、战略性产业。

银行信用卡分期付款手续费大PK：

哪家手续费最优惠？

轻点鼠标

安徽商品可卖往全球

附：各银行信用卡分期付款起始金额及费率
名称

中国银行

中国农业银行

中国建设银行

浦发银行

招商银行

光大银行

徽商银行

工商银行

起始金额（元）

600

500元

1000元

200

0

0

500

账单分期付款手续费率

3期1.95%，6期3.6%，9期5.4%，12期7.2%（一次性付清）

3、6、9、12期皆为0.6%

3期0.7%，6期、12期、18期、24期均为0.6%

6期0.74%，12期0.7%，18期、24期均为0.71%

3期2.6%，6期4.2%，12期7.2%（一次性支付）

自动生成12期，费率为0.5%

3期1.65%，6期3.6%，12期6.6%（一次性支付）

客服热线一直处于“坐席忙”状态

以上数据是记者根据客服电话整理，具体请咨询各银行网点

马永辉买了一台6000元的笔记本电脑，信用卡申请了12期免息分期付

款，每月还款500元。

可是第一个月的银行账单显示他应该支付530元，这“飞来”的30元是什

么？客服人员告知，这是手续费。昨日，记者以客户身份致电多家银行的信用

卡客服热线后了解到，每家银行对信用卡分期付款都有明确的起始金额和费

率。 实习生胡龙生 王靖 黄军志 记者沈娟娟

有银行可“零门槛”分期付款

记者咨询了中、农、工、建、光大、徽

商、招商等多家银行的客服热线。“只要有

消费就可以分期付款。”招商银行信用卡服

务中心一客服人员表示，分期付款的金额

最高只能占总额的80%。

在记者的咨询过程中，多数银行都为

信用卡分期付款设置了“门槛”，从100元

到1000元不等。“我们有两种方式可自由

选择。”光大银行客服人员向记者介绍，无

账单分期付款没有最低的消费金额限制，

但必须开通自选分期付款业务，有账单分

期付款的最低消费为500元。

万元“分期”年付手续费几百元

除了门槛，分期付款手续费也分 3

期、6期、12期、18期等，既可以按月支付，

也可以在出账单第一个月一次付清。

记者算了一笔账，以信用卡消费1万

元并分一年还清为例，最低的光大银行费

率为每月0.5%，每年需要支付手续费600

元，而农行、建设、招商、中国银行每年则需

支付720元，最高的浦发银行费率为0.7%，

算下来，一年光手续费就要840元。

尽管银行都可以提前还款，但是多数

银行即使提前还款，仍需按时缴纳手续费，

直到期满。

专家：享受权利也得承担义务

据一名银行工作人员介绍，分期付款

手续费较高，集中在大件如家电、家具上，

资金周转不灵的人会选择这种购物方式。

但是，信用卡分期付款业务怎么收、

手续费多少都没有明确的规定，安徽大学

金融系教授徐亚平告诉记者，收费的自主

权在银行，因此，消费者在选定某项业务的

同时，要把细节咨询清楚，银行也有义务告

知消费者具体的操作规则。

文具店收入“狂飙”五六倍
小学生都“武装到牙齿”

“开学经济”
掀起消费旋风

星报讯（实习生 程龙杰 记者 宛

月琴） 将近两个月的“悠长假期”即将

结束，盛夏的“尾巴”牵出了新的学年，学

生们开始重装旗鼓，准备再次出发，当然

少不了在开学前添加“武器装备”。这

不，文具店、书店、数码产品市场这些“兵

器库”近日就俨然成为学生们的“据点”。

个性文具受追捧
文具店收入涨了五六倍
记者采访发现，一些颇具创意的文具

很受学生的追捧。“学生大多都会选择这

款比较复古的笔记本，设计简约，价格又

实惠。”城隍庙一位文具店店主向记者展

示的这本笔记本，采用牛皮纸封面，没有

任何logo，八开大小，售价5.5元，“很多学

生都会一口气买个10多本。”

各家文具店收银台的工作人员都表

示近期销售额直线上涨，“较之前翻了5~

6倍吧，”最美文具店的老板面带微笑地

告诉记者，“在买学习用品上，不少学生

和家长都出手阔绰，每天都有一次消费

就上百元的消费者，而且还不少。”

小学生“武装到牙齿”
专家提醒要防止攀比

省城各类书店，也是挖空心思迎接

学生这个“消费大军”。一走进省图书城

三楼，“开学必备”、“开学特价”的宣传语

格外引人注目，原价35元的多功能文具

盒现在卖25元，品牌书包则打上了7折~

8.5折。

不少家长还给自己处于低年级的孩

子购买“豪华型装备”，刚买下一台将近

1400元的步步高点读机的一位小学生家

长罗先生告诉记者：“只要是为了学习，

这东西再贵，我们也会买给孩子。”

省内知名教育专家崔跃松教授在

接受记者采访时表示，每当开学之初，带

动消费是必然的，但决不能提倡过度消

费，尤其是对于年纪较小的小学生，更要

防止其滋生攀比心理。
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