
记者：赵总监您好！首先请您介绍一

下上海大众安徽上联4S店的概况。

赵晓青：合肥一共有4家上海大众4S

店，安徽上联是合肥同时也是安徽省第一

家上海大众4S店，拥有安徽省唯一一条上

海大众PDI检测线和4000平方米的专业汽

车仓库，以及一批通过上海大众专业培训

的销售顾问和维修技师。公司年销售大众

系列轿车2000多辆，年销售额3亿多元。

记者：可以看到咱们店的地理位置非

常好，那目前4S店主要经营哪些车型呢？

赵晓青：目前4S店主要经营上海大众

途观、新领驭、朗逸、途安、桑塔纳、POLO等

上海大众全系列产品。

记者：合肥一共有4家上海大众4S店，

贵公司与其他家相比有哪些特色呢？

赵晓青：我们是安徽第一家上海大众

4S店，特色主要体现在我们的稀缺车型、

个性化车型卖的比较多，我们的导购更重

视销售引导，为每一个客户选择最适合他

的车型，包括车的颜色都会考虑到。

除此之外，我们的团队精神非常好，在

省汽贸以及一直倡导积极学习、努力勤奋

的江峰总经理带领下，团队能力节节攀

升。我们的团队非常年轻，公司很多工作

人员包括我自己都是80后，学习能力强，

工作积极热情，整个团队非常有活力和朝

气，在为客户服务的时候也更周到和细致。

记者：目前各家车企都更加重视售后

服务和用户满意度，贵公司对此怎么看？

赵晓青：公司早期一直重技术，近几年

来我们将重心逐步转移到售后上，对售后

工作人员要求也很高，所有的售后工作人

员必须经过培训通过资质认证才可上岗。

记者：近期贵公司会为客户提供什么

样的活动呢？

赵晓青：6月26日、27日两天，公司将

开展Tiguan途观巅峰体验营活动。分别

对途观的EPB+AUTOHOLD的电子手刹功

能、智能全时四驱下的单轴0-100%的动力

性能、澎湃的扭矩输出和通过性能，以及避

震特性进行放大展示，让客户充分体会途

观在各种路况下的良好表现。客户可以通

过乘坐专业赛车手驾驶的途观，在各个路

况下体验途观“动、驱、刹、稳”四大配置的

先进之处，更深入地了解途观的科技魅力。

记者：听了您的介绍，广大车迷朋友对

安徽上联有了更多的了解与信赖，不知道

6月份贵公司有没有相关的优惠活动呢？

赵晓青：从6月10日至6月30日，我们

会推出夏季清凉优惠促销，活动期间，凡在

上海大众安徽上联购车的车主，还可享受

原厂附件8折优惠（参加活动的附件产品

除外）。另外6月11日至6月30日期间，还

有以下活动：一、朗逸全系列、Polo全系列

赠送两千元大礼包，在我公司购买商业险

的客户享受1000元保险赠送，二、彩色新

领驭及新领驭1.8T尊仕版，赠送价值3800

元的全车太阳膜和燃油添加剂，享受十选

一的大礼包活动，在我公司购买商业险的

客户也可享受1000元保险赠送。

洪晨晨 记者 谈正民/文

瑞虎 7.98万
突袭车市
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《车时代》“星人物”系列访谈之二

赵晓青：80后让公司有朝气

安徽上联汽车销售服务有限公司自1995年与上海大众合资在合肥成立，是安徽省第一家“四位一体”上海大

众专营店，是安徽省内第一家完全按德国大众的规范标准建立的标准展厅，坐落在安徽国际汽车城内。本期，记

者，采访了安徽上联汽车销售服务有限公司市场总监赵晓青。

为庆祝瑞虎销量突破20万，并荣膺

中国汽车行业首款出口免验车型，即日

起至6月底瑞虎钜惠5000元，最低仅售

7.98万元，由此，瑞虎全面进入7万元区

间。

瑞虎首创NCV概念并凭借稳定的品

质和实用性经济性双全的功能优势征战

全球市场，目前已登陆60余个国家，其

中在意大利、阿根廷等欧美市场的销量

一直位居同级别车型前列。其炫酷、劲

朗的运动风格，七辐式轮毂造型，全新运

动型车身彩贴和亚光银行李架以及配备

镀铬亮条的车窗都流露出浓郁的时尚气

息。动力方面，配备了奇瑞自主研发的

ACTECO 1.6-2.0L系列发动机和手动、自

动变速箱，在兼顾节能和舒适性需求的

同时，也充分发挥了卓越的驾驶性能。

同时，作为国内首款以轿车底盘推

出的城市SUV车型，瑞虎除了具备轿车

没有的通过性和高人一等的视野外，还

拥有十三种可变灵活空间组合、180°角

度可调后排座椅、多功能后视镜、多功能

方向盘等丰富的智能化配置。 （复兴）


